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fresh rozhovor

mich je totez co ci

Kdyz se letos otviral novy prodejni areal spoleénosti DOMANSKY s.r.o. v Praze na Cerném Mosté, byla jsem mezi
pozvanymi. Potésilo mne to, byla jsem prosté novinarsky zvédava. Za okny se ten vecer rozhostila inorova tma,
uvniti vonély jahody, damské parfémy a Sampus. Martin Domansky, majitel, na ten vecer vzpomina s lehkou ironii:
ani jsem si to neuzil, pofad jsem néco organizoval, pripravoval, zafizoval. Myslim v§ak, Ze i on moc dobfe vi, co bylo
podstatnéjsi — ze si to uzili jini. Jedni prisli pogratulovat k paradni stavbé na vynikajicim misté, jini se radi potkali
navzajem, dalSi treba zasli pro inspiraci nebo nabrat energii, ktera tudy proudila ze zdola nahoru a obracené,
zleva doprava, kiizem krazem. Zadny stres, pohoda, prosté tismév, jsme radi, Zze vas mizeme pfivitat... Na nékteré

otazky tehdy nezbyl ¢as:

Pamatujete se, jak jste si kdysi délal ridicak? Bylo néco, co jste
nemohl pochopit? A je dnes néjaky predpis, ktery také odporu-
je zdravému rozumu?

Tak to si pamatuiji docela dobre. Ridi¢aku jsem dlouho odolaval,
dostal jsem ho az ve &tyfiadvaceti letech. Délal jsem totiz u CSAD
a tak jsem mél rezijni jizdné, vyuzival jsem hromadnou dopravu
a auto mi nijak nechybélo. Jet nékam autobusem, pro¢ ne. Tehdy
se taky tolik nespéchalo jako dnes, vefejna doprava stacila. Taky
jsem tehdy bydlel u rodi¢l, nemusel jsem spoléhat jen sam na
sebe. Ridi¢ak jsem prosté dlouho vlastné nepotteboval. No a dnes
mam pét autosalond!

Jestli bych ho dokazal dnes obhdjit, to si nejsem viibec jisty. Ri-
dim na zakladé rutiny a snad mi papiry neseberou, kdyz na sebe
prozradim, ze nékteré novoty v zakonech zas tak peclivé nesleduii.
Kdyz jsme byli s kolegy pred lety v jisté zemi, kde se jezdi vlevo,
najednou jsme stali pred otazkou, jestli se tam dava prednost zle-
va nebo zprava...

A co je proti zdravému rozumu? Osobné si myslim, Zze néktera
omezeni rychlosti tfeba pod 50 km jsou zbyte¢na, nemaji logiku
a pripada mi to, Ze jsou proto, aby se mohly vybirat pokuty za chy-

ezl

by motoristll. Buzerace, nic vic.V Praze je radar hodné, nikde jin-
de v Evropé jsem takovy pocet nevidél.

a rychleji, ale bézné zkuseny a trénovany ¢lovék neni schopen
takovy provoz zvliddnout? Vypada to, Ze auta ovlddaji ¢loveka,
nikoli fidi¢ je. BéZny tcastnik silni¢niho provozu prece neni za-
vodnik ani kaskadér...

Tomu rozumim. S&m mam ten pocit mozného nezvladnuti stroje
Clovékem, kdyz sednu na motorku. Motorky jsou dnes velmi silné
a presto, Zze k nim mam ten nejvrelejsi vztah, nechtél bych na tako-
vy stroj sednout v pétadvaceti letech, bez zkusenosti. Auta i mo-
tocykly jsou hodné vykonné, az sebevrazedné. Na druhé strané
neskutecné vzrostla jejich bezpe€nost. Mame airbagy, promysle-
né konstrukce, zény... Ale pochopil jsem, nac jste se chtéla zeptat.
A svym zpUsobem souhlasim.

Co vasi pozornost za volantem upoutd — jste schopen se ohléd-
nout za krasnou slecnou?
No jasné! Nadherné Zeny mne neskute¢né rozptylui...

Martin Domansky




Jsem dost pozorny Fidi¢, a to bez ohledu na predeslé tvrzeni. Pro-
plétat se mezi stovkami nepozornych chodcli na Malostranském
namesti je pro mne vysilujici. A tak to popojizdéni po Praze mezi
firmami radéji ménim za plynulejsi jizdu okrajovymi ¢astmi, pokud
je to mozné, i kdyz je to Casto o néco delSi trasa. | hodné koncen-
trovany Fidi¢ nikdy nevi, co chodec udéla. A pak — auta nejsou za-
tim konstrukéné vybavena na dynamiku brzda plyn, auto neni pri-
marné uréeno na popojizdéni, ale na jizdu!

Kdy byste do auta nikdy nesed|? Treba kdyZ mate horecku nebo
jste ve stresu?

Urcité ne s alkoholem v krvi. Piti a volant, neméam to rad, ani ve
svém okoli. Dalsi prvek — stres, tak ten je nebezpecny. Ale umime
zit bez néj? Stres je nasim dennim spolecnikem. Je-li ¢lovék ne-
mocny, taky za volant moc nepatfi, je to nezodpovédné vici ostat-
nim, i kdyz pripoustim, Ze nékdy to jinak prosté nejde.

Rozciluji vds kolony na vozovce?
Jsou pro zlost, kradou vam Cas i penize... Vzdycky, kdyz musim
popojizdét, ptam se sam sebe, kam mam vlastné prodavat auta,
kdyz na né uz silnice u nas nestaci. Mam urcitou kvotu, kolik aut
mam prodat, pocty stoupaji, ale silnic nepfibyva... Pokud vim, tre-
ba v centru Tokia si mizete koupit auto tehdy, kdyZ prokazete, ze
pro né mate parkovaci misto. Na mych po-
vinnych 150 aut mési¢né, kterd musi k zakaz-
nikdm, no, nevim, jak by mi kdo odpovédél,
jestli ma kde parkovat, snad jesté ano. Ale
v blizké budoucnosti?

Postavil jste neddvno nové sidlo firmy
v Praze 9 na lukrativnim misté. Mate k této
lokalité néjaky srdecni vziah? | prvni basta vaseho nezndméjsi-
ho koncesionarstvi bylo ,na devitce”, v Kyjich, kde dal toto zd-
zemi znacky funguje...

V Praze 9 léta ziji, vyrUstal jsem tady, pamatuji se, kdyz vlastné
Cerny Most jesté neexistoval a na planiné se tu pasly kozy. Ale e
bych mél zrovna devitku pod kdZi, to bych Ihal. Pronajal jsem si tu
kdysi misto pro podnikani, dlouho jsem v Kyjich mél i sidlo své fir-
my, lokalitu mam prectenou. Jsem rodak z periferie velkomésta...

Vase spolec¢nost je vyznamnym prodejcem znacek Peugeot, Ci-
troén, Hyundai, ojetych a predvddécich vozii. Jak se ubranit
tomu, abyste nékteré z nich nefandil vice ¢i méné?

Je to hodné zivé a nevyreSené. A je to i pochopitelné. Kazdy im-
portér si hlida své koncesionare a dealery a jejich loajalitu. Na kon-

KdyZ vehazim do autosalonu
avidim, Ze je tam pohoda, Ze
se lidi usmivaji, jsem Stastny.
Smich je totéZ co cil.

fresh rozhovor

ferenci Citroén nemohu pfijet v auté od Hyundaie.
Spravné bych mél mit pro sluzebni Ucely tfi vozy,
Peugeot, Citroén, Hyundai, protoze vSechny tfi pro-
davam. Je silna konkurence a velkeé treci plochy. Vy-
robce PSA se snazi konkuren¢ni boje mezi svym
Citroenem a Peugeotem zmirnit, uklidnit. Vyrabi
velmi podobné az identické zbozi pro stejny trh.
Peugeot, s nimz jsem zacinal, je moje srde¢ni za-
lezitost. Nebojim se to fikat ani vedle loga dalSich
dvou znacek, které zastupuiji. Prosté je to tak. Cit-
roén byla logicka volba, k niz jsem se pfi rozSifova-
ni nabidky rozhodl. Nechtél jsem, aby mi utekl za-
kaznik ke konkurenci. Na Hyundai jsem vsadil pred
sedmi lety, moje predtucha, ze tahle korejska znac-
ka ma budoucnost, se potvrdila. Jsou to velmi kva-
litni auta za vyborné ceny.

Ale v skrytu duse jsem si vzdycky pral, aby moje pi-
jmeni bylo symbolem pro znacku Peugeot. Aby se fi-
kalo: Peugeot Domansky.

Po jakych autech roste poptdavka?

Z4dané jsou rodinné vozy s velkym dloznym pro-
storem. Lidé potiebuiji pfevazet kola, kocCarky, ka-
jaky, kdyz jede Ctyrclenna rodina na dovolenou, je
to uz prece jen néco zavazadel. My Cesi jsme tak
zvykli. Navic jsme porad narodem chatarl a chalu-
parl, stale musime néco sem a tam premistovat, dfive na voziku
za autem, dnes by se vSe mélo vejit do kufru nebo na strechu. Tak-
ze kdyz uvedu pfiklady, je velka poptavka tfeba po Peugeotu 5008
— usporny velky rodinny viiz za dobré penize, nebo iX 35 od Hyun-
daie je nadherné prostorné SUV s pohonem 4x4.

Také se zvySuje zajem o levné a kvalitni vozy Hyundai.

Porad jesté plati, Ze auto zvedd sebevédomi muZe? Cim vét-
Si, tim vetsi?

Urcité. Ma to jistou navaznost na sexualitu. Auto a sexualita pa-
tfi k sobé, v jakém auté muz jezdi, Casto vypovida o jeho, dejme
tomu, pohledu na Zivot. Vyjadfuje osobnost Clovéka, zejména to
plati pravé o muzich.

Nevim vSak, zda tak zcela pfesné o mné. Ja totiz jezdim ¢imko-
li, nedélam z toho védu. Vaze se k tomu ale par usmévnych pfi-
hod. Tim, ze bydlim u Vitavy, tak abych nemusel jezdit daleko, po-
kud jsem se potreboval pfemistit na druhy breh a objizdét, vyuzival
jsem pfivoz. Jednim autem jsem k nému pfijel, zaparkoval, presu-
nul se pres vodu, a na druhém brehu jsem nased! do jiného auta...
Byla to svého ¢asu Uspora nejen kilometrd, hlavné v rannim nadu-
paném provozu, kazda minuta je cenna, nakonec i kazdy litr po-
honnych hmot. Ted uz to sice nepraktikuiji, ale byvaly doby, kdy mi
tento systém hodné pomahal. Protoze tim jednim vozidlem jsem
parkoval svym zplsobem riskantné, kdyko-
li kdokoli mohl auto ukréast nebo znicit, tak
jsem na to Sel prakticky jako kazdy normal-
ni Cech. Koupil jsem si v bazaru ojetou 106
Peugeota asi za 15 000 korun, no a kdyz to
neslo jinak, dorazil jsem v tomhle auté tre-
ba i na dulezité jednani. Podstané bylo, ze
jsem to stihal... Mélo to vSak i stinnou stran-
ku, z toho jsem si véak nic nedélal. Casto mne partnefi ani neza-
registrovali, protoze by nikoho ani ve snu nenapadlo, ze bych mohl
v takové Sunce dorazit, kdyz jsem znamy koncesionar a prodej aut
mne zivi. Pfehlédli mne, nebo si mysleli, ze jsem velky Sprymai..
Rad na to vzpominam.

Sahaji firmy dnes vice k ojetindm?

Rekl bych, Ze ne. Objem prodanych ojetych automobil(l se zvySu-
je, ale pofizuji si je spi$ zakaznici nepodnikatelé. Firmé se vyplaci
poridit auto nové, aby mohla odecist DPH, pfi ojetiné to nelze. Na-
vic jiz pétiletd zaruka méa néco do sebe. Ceny aut Sly za posledni
roky dold, ¢ili pro firmy je to zajimavéjsi zbozi nez v minulosti. A jes-
té — kvalitni ojetina je skoro stejné draha jako levné nové auto. Tak-
ze pro firmy to zatim neni zas tak vyhodné.
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Mate néjaky specialni program pro Zeny-zdkaznice?

Takovy program ma uz samotny vyrobce Peugeot. Produkuje veli-
ce libiva auta s vyraznym designem, a jak je znamo, zeny na vnima-
ni tvarQ, barev, prvni dojem daji vice nez muzi. Ti jdou vic po tech-
nické dokonalosti. Zavidim ¢asto nasim prodejcim, ktefi auta pro-
davaji — komunikuji se spoustou zen. A Zeny kupuji srdcem.

Nova auta zeny Casto pofizuji stéle jako druhy automobil do rodiny,
hodné jdou Peugeoty 208 i 308.

Ostatné — jaké procento tvori z klientely?

Kdyz pominu firemni klientelu, tak z béznych pfichozich tvofi zeny
polovinu zakaznik(l znacky Peugeot. Pfiznavam, je to dost. Z du-
vodd, které jsem uvedl, pravé tuto znacku Zeny daleko vice po-
ptavaji nez znacky jiné.To jiz o néCem zfetelné vypovida. Peuge-
ot ma totiz velmi Citelny design, auta jsou na prvni pohled z jed-
né rodiny. Na silnici prosté Peugeota vzdycky poznate. Treba pod-
le Ivich o¢i.

Co chystdte na léto? Bude to zvySend aktivita v nabidce skutrii?
Historicky byval v Ceské republice v Iété pokles prodeje aut, to se
nelibilo vyrobclim a importérim. Snazili se to zlomit akénimi na-
bidkami. Dnes je situace jina. Prodava se skoro stejné v zimé jako
v |été, uz to nejsou takové vykyvy. Samozrejmeé vSak urcité pobidky
budou, tfeba v souvislosti s modelem 2008, prekvapeni se chysta-
ji, prozradit ale nemohu.

Skutry — v uplynulych rocich to nebyla zadna slava. AvSak s novou
legislativou skutry u nas zazivaji renezanci. Mésicné jich prodame
nékolik v kazdém autosalonu.

Ale v skrytu duSe jsem si vzdycky pral, aby
moje piijmeni hylo symholem pro znacku

Peugeot. Ahy se fikalo: Peugeot Domansky.

Kvalitni skitr jen u znacky Peugeot! Mate to na webu. Nebojite
se tak absolutniho tvrzeni?

Nebojim se. Jsou totiz mimoradné kvalitni. Samoziejmé i o dost
drazsi nez asijské, ale skytaji vam jistotu — bez problémd na né se-
zenete nahradni dily, mame k nim autorizovany servis, prosté se
o véas standardné postarame. Kdyz budete potfebovat blinkr, ne-
musite si pll roku dopisovat s nékym, kdo je hodné daleko. Prijde-
te, osadime, hotovo. Navic Peugeot jde ve stopach tradice, skutry
stejné jako auta maji nadherny design, jsou spolehlivé. Takze — ne-
bojim se. Vim, o ¢em mluvim.

A co jizdni kola této znacky? NeuvaZoval jste?
Uvazoval, uvazoval. Nakonec jsem toho nechal. Jizdni kola Peu-
geot jsou Spickova. Ale cenové nad hranici ¢eského trhu. Ne-

fresh rozhovor

prodavala by se. Pfemyslim spiSe o elektrokolech pro
starsi generaci, pro nas, lenochy. Tady si myslim, ze po-
ptavka je a trh zatim nasyceny neni. A milovnici znac-
ky Peugeot radi doplni svou vybavu i o tento dopravni
prostfedek. Ke zbozi prosté musite mit trh.

Rdd rybarite. O ¢em premyslite, kdyZ v tichosti vycka-
vate, jestli Stika zabere?

Odpovéd’ souvisi s moji praci. Na rybach premyslim
o svych dulezitych podnikatelskych ¢i osobnich rozhod-
nutich. Treba kdyz je potfeba zménit fizeni firmy, zda zfi-
dit novou pozici za tim a onim ucelem, jestli jesté néco
postavit, nebo ne... Kdyz jste v soukoli béznych starosti,
nemate moznost nadhledu, jste zaslepeni vSednimi pro-
voznimi Ukoly a neposuzujete véci objektivné, ale pod tla-
kem. Nemate Cas zjednodusSovat, jit na kofen véci. A tak
se snazim v prostredi krasné feky dal hledat odpovédi na
otazky, které musim vyresit.

Je to aZz komické, ale mam takovou zvlastni zkuSenost:
pokud chci, aby se néco stalo, musim se rozhodnout
rano. Pak vim, Ze se rozhodnu spravné. Vecer Ci v noci
je Clovék unaveny a jeho myslenky jsou tim hodné zma-
mene.

Jste také modeldr: kutil, se synem stdle néco stavite — je to zdroj
ndpadti a inspirace?

Kutil jsem, ale modelar je mdj syn. Skloubil zabavu s praci a fidi si
odnoz mé firmy PROFIMODEL.CZ. Fandim mu, ma Uspéch a ja
vim, ze to déla dobfe. Mozna néjaké moje geny ziskal, néco treba
podvédomé odkoukal... A zacalo to banalné - dal jsem mu kdysi
radiem fizeny model auta. Dnes ma velkoobchod, organizuje zavo-
dy a CR bude letos reprezentovat v Anglii na mistrovstvi svéta radi-
em fizenych terénnich modeltl BUGGY 4WD.

Jeho aktivity mne naplfiuji, mam z toho radost. Ze nasel sam sebe,
aniz bych mu pomahal. Pfesvédcil jsem se také, ze umi pocitat, ze
neni jen snilek. Pro business je to ddlezité.

Nebadl jste se nékdy, Ze zkrachujete?

Ja nevim. Vzdycky jsem mél Stésti na lidi. Kolem personalistiky
jsem se porad tocil, prijimal jsem do firmy kazdého sam. Znal jsem
pribéh kazdého, kdo u nés pracoval. Dnes mam 130 zaméstnanct,
pribéhy si uz nestacim tolik pamatovat. Zato vim, Ze pro né musim
sehnat praci a musim pro né mit na vyplatu.

Ale k otazce - néjak jsem mél Cich na lidi, ktefi mi vzdy pomahali
nezkrachovat, byli a jsou zdrojem své i moji jistoty.

Takeé jsem se naucil stat rovnyma nohama na zemi. Ostfe zazname-
navam, jak firmy okolo mne padaji, i ty, kterych jsem si vazil, znal je-
jich majitele. Neni to piijemné. Jsem v situaci, kdy mdj zisk tvoii pou-
ze 2 % z obratu. A pokud bych denné nepocital prijmy a do detailu
nehlidal hospodareni, nezjistil bych, co mohu a nemohu. Nemél bych
prehled, jak jsem na tom. To by znamenalo krach. Znova opakuji —
kdyz vidim, jak se zaviraji firmy slavnych jmen, béha mi z toho mraz
po zadech. Marze je tenky led a nic dnes neznamena. Marze z pro-
deje novych aut skoro zanikla, nepokryje naklady, profity se presu-
nuly: profit mate z toho, kdyz splnite kvalitu a objem prodeje... Po-
kud spInim, tak dostanu od importérd financni bonusy.

A oc se tedy opird vaSe Zivotni filozofie?
Do businessu patfi tvrda Cisla, ale musi tam byt i néco jiného
— ¢ich, instinkt, odvaha. Vytusit, kam se vydat.
Filozofie zivota — vzdy jsem touzil byt mala rodinna firma. Jenze
dnes, kdyZ nerostete, tak zaniknete. Je to netiprosné. Dostali jsme
se na vysluni jen tim, Ze jsme rostli. A tim, Ze jsem mél §tésti na lidi.
Moji feditelé maiji jasné cile, védi, co maji délat. Tedy prace se jim
dafi a ja z toho mam radost. Diky zkuSenostem za ta dvé desetile-
ti podnikani si umim vyhodnotit pravdu.
A séazim jesté na jedno — emoce. Jsou v podnikani dlezité. Hlavné
smich. Kdyz se zaméstnanci sméji a jsou veseli, znamena to, ze se
nam dafi. Kdyz vchazim do autosalonu a vidim, Ze je tam pohoda,
Ze se lidi usmivaji, jsem Stastny. Smich je totéz, co cil.

ptala se Eva Brixi

foto Pavel Kacer
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Nejoblibenéjsi pravni formou pro podnikani
v Ceské republice jsou dlouhodobé& spoleénosti
s ruéenim omezenym. Témér 85 % spolec¢nosti
s ruéenim omezenym je vlastnéno fyzickymi
osobami. Prostrednictvim spolec¢nosti s rucéenim

omezenym podnika vice nez 346 000 Cechli a témé&F
137 000 cizincli. Udaje vyplyvaji z detailni analyzy

vlastnickych  vztahti tuzemskych spoleénosti
s ruéenim omezenym, kterou zverejnila v Cervnu
poradenska spolec¢nost Bisnode.

V kvétnu 2013 Bisnode ve svych databéazich evidoval 357 161 ak-
tivnich spoleCnosti s ruCenim omezenym, které obecné reprezen-
tuji malé a stfedni podnikani. Vétsina z nich (84,85 %) je vyhradné
v rukou fyzickych osob — 44,88 % (160 297) ovlada jedna fyzicka
osoba a 39,97 % (142 741) kontroluje vice fyzickych osob spole¢-
né. Pravnické osoby vlastni necelych 10 % spolecnosti s ru€enim
omezenym. Za posledni Ctyfi roky, kdy Bisnode tyto statistiky de-
tailné sleduje, vzrostl podil firem, které vlastni jedna fyzicka osoba,
073 % (z 3759 % v roce 2009 na 44,88 % v roce 2013), zatimco
podil spole€nosti ovladanych vice fyzickymi osobami klesl o 8,1 %
(z 48,05 % na 39,97 %).

v obdobi 2009 az 2013 vzrostl poCet spole¢nosti s ru¢enim ome-
zenym, které vlastni pravé jedna fyzicka osoba, o vice nez polovi-
nu. Trend poslednich let potvrzuje pravdivost réeni ,,Chces-li pfijit
o kamarada, za¢ni s nim podnika,“ kdyz majitelé ceskych firem ¢im
dal jasnéji preferuji podnikani bez dalsich spole¢nikl. Nicméné za
vyraznym nardstem poctu firem s jedinym vlastnikem stoji i fakt, ze
zivnostnici a fyzické osoby pro své podnikani stale Castéji voli prav-
ni formu spole€nosti s ru€enim omezenym. Ve srovnani s podnika-
nim na zivnostensky list je hlavnim dlivodem omezeni rizik a zvyse-
ni prestize,“ komentovala vysledky studie analyticka Bisnode Pet-
ra Stépanova s tim, ze nejvétsi riziko spojené s podnikanim na fy-
zickou osobu spociva v tom, Ze zivnostnik ruci celym svym majet-
Spole¢nosti s ru¢enim omezenim podie viastnické struktury

kem, zatimco u spolecnosti s ru¢enim omezenym podnikatelé fi-
rem celym majetkem neruci.”

Podle analyzy Bisnode ma majetkovy podil v jedné nebo vice spo-
le¢nostech s ruéenim omezenym vice nez 346 000 Cech(i a téméf
137 000 cizincd. ,Z uvedené statistiky vyplyva, ze kazdy 30. Cech,
a to v€etné déti a nemluvnat, podnika prostrednictvim spole¢nos-
ti s rudenim omezenym,“ upozornila Petra Stépanova. (poznamka:
k 31. 12. 2012 dosahl pocet obyvatel v CR 10 516 125, zdroj: CSU)
,Pocet Cechll — majitell spolecnosti s ru¢enim omezenym za po-
sledni rok vzrostl 0 13 %, zatimco pocet zahrani¢nich vlastnikl se
snizil 0 21 %. Podnikatelské aktivity Cechil zcela jisté rostou, nic-
méné nase statistiky jsou ovlivnény tim, ze domicil fyzickych osob
odvozujeme z adresy uvedené v obchodnim rejstfiku, coz Castec-
né vysvétluje vyrazny pokles poc¢tu zahrani¢nich fyzickych osob,
které vlastni spole¢nosti s ru¢enim omezenym, nebot roste po-
Cet cizincy, ktefi si do obchodniho rejstiiku zapisuiji adresu bydlisté
v Cesku. | kdyz objem zahrani¢niho kapitalu ve viastnim jméni ées-
kych firem roste, zahranicni kapital se spiSe koncentruje do mensi-
ho mnozstvi vétsich firem,” uzaviela analyticka Bisnode.

Struktura viastnikii (fyzickjch osob) spoleénosti s ruéenim
podie domicilu

Domicil Pocet Podil Pocet Podil
fyzické osoby™ |(kvéten 2013) [na celku [(bfezen 2012) |na celku
Tuzemské FO |346 291 71,66 % |306 232 63,82 %
Zahrani¢ni FO [136 955 28,34 % |173 636 36,18 %
Celkem 483 246 100,00 % |479 868 100,00 %

*Elenéno podle adresy fyzické osoby zapsané v obchodnim rejstiiku
Zdroj: databaze a vypocty Bisnode Vysvétlivky: FO - fyzicka osoba
Dle databazi Bisnode je aktualné na trhu 255 222 aktivnich akci-
ovych spole¢nosti a 357 161 spoleCnosti s ru€enim omezenym.
(t2)

Pocet (kvéten 2013) | Podil na celku | Poget (bfezen 2012) | Podil na celku | Pocet (bfezen 2009) | Podil na celku

Sro vlastnéné pravé jednou PO 28 505 7,98 % 26 144 762 % 20 955 752 %
Sro vlastnéné vice nez jednou PO 5 151 1.44 % 5605 1,63 % 4807 173 %
(ane FO)

Sro vlastnéné spolecné PO a FO 13 196 3,69 % 12 651 3,69 % 10 616 3,81 %
Sro vlastnéné prave jednou FO 160 297 44,88 % 141 647 41,30 % 104 809 3759 %
Sro vlastnéné vice nez jednou FO 142 741 39,97 % 145 107 42,31 % 133 989 48,05 %
(@ ne PO)

Ostatni (data nejsou k dispozici) 7271 2,04 % 11 839 3,45 % 8 065 1,30 %

Zdroj: databéaze a vypocty Bisnode

Vysvétlivky: PO — pravnicka osoba, FO - fyzické osoba




rodny list stavby

Mit jistotu je velkym pranim nas vSech. Kdyz mate
jistotu, nebojite se. Treba o stfechu nad hlavou, byt
v pfeneseném slova smyslu. Abyste méli klidné spani,
o to se v Ceské republice stara jedna bajeéna firma,
ktera vytvorila projekt, o némz jste jiz urcité slyseli
- jmenuje se Nemopas. Ten je presné k tomu, co
potifebuje spousta lidi u nas. Zejména vlastnikii domt,

hlavné rodinnych. Nebo téch, ktefi diim chtéji koupit.
Umi totiz presné a zodpovédné popsat, co s vasim
obydlim je a co by nutné potrebovalo, abyste se doma
citili bezpecnéji, spokojenéji a abyste zili zdravé
(pozor, neni to manzelska poradna ani psycholog na
zavolani).

V8ak to znate. Pred pétadvaceti lety jste koupili domek na kra-
ji mésta, dost jste do néj nainvestovali, ale pofad to neni ono,
citite, Ze to byla jedna improvizace za druhou, od nové stre-
chy az po podlahy, jedna hypotéka, pak dalsi, a stale to nema
konce. Po letech jste zjistili, Ze potfeby bydleni se ve vasi rodi-
né natolik zménily, Ze bude nutné pustit se do dalsi rekonstruk-
ce, pfi které byste kone¢né ,vychytali“ vSechny vady na krase
- zdi na chodbé by opustily vihké mapy, topili byste energeticky
Usporné, a v okamziku, kdy se rozhodnete kousek svého kom-
fortu pronajmout, byste dodate¢né a narychlo nemuseli usilovat
o ziskani energetického Stitku.

Podvédomé si stale kladete otazky, zda jste pro dobré bydleni
udélali opravdu vse, protoze tak jako tak
vite, Ze ve sklepé je ob¢as mokra podlaha,
leto$ni desté vas o tom presvédcily. Také
tusite, Ze Stukové omitky nebyly to pravé,
na co jste staviteli pfi rekonstrukci kyvli,
stejné tak jako vite, Ze umélohmotnéa okna
nebyla tou idedlni volbou...

Na scéné je spolecnost DEKPROJEKT
s.r.o. a jeji sluzba Nemopas v Cele s Ing.
Ctiborem Hulkou:

Jakd je vase piivodni profese?

Jsem stavebni inZenyr se specializaci na
stavebni fyziku, energetiku a hydroizola¢-
ni techniku, praxe 13 let v oboru.

Dnes jste $éfem projektu Nemopas. Vase
pozice je jen manaZerskd nebo jezdite
také ke klientiim, do terénu?

Mam na starosti 40 zaméstnanct ve firmé DEKPROJEKT, ktera
sluzby Nemopas provozuje. Abych nezlstal profesné mimo rea-
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litu, GCastnim se pravidelné zpracovani nékterych zakazek. Pro
projekt Nemopas jsem osobné proved| fadu inspekci a podilim
se na tvorbé metodiky inspekce nemovitosti.

Vase sluzby sméruji k tomu, abychom bydleli zdravé, bez
obav, energeticky usporné — prosté optimalné. To neni $pat-
nd podnikatelskd strategie. Z ceho se vy-
vinula?

Poruchy staveb jsem zacal fesit uz na $ko-
le, na CVUT, pod vedenim docenta Zderi-
ka Kutnara. V rdmci zpracovani znaleckych
posudkd na reklamace provedeni domkd
a bytl jsme s panem docentem zkoumali
fadu staveb a méli moznost vidét, v jakych
podminkéch lidé v domech Ziji, pficemz je
koupé domu nebo bytu zadluZila na velkou
¢ast Zivota. Odtud nebylo daleko k myslen-
ce provéfovat pro lidi nemovitosti pred tim,
nez penize utrati. Obrysy projektu Nemopas
pomohla formovat také zkusenost ze zahra-
nic¢i, kde je takova sluzba pomérné bézna.

Jinymi slovy — vypracovali jste program
na posuzovani stavu domi z hlediska
energetické ndrocnosti, hluku, mérite radon, zkoumate plis-
né, izolace proti vihkosti, tésnost oken.... O¢ vycet obohatite?
Znate rozsah nasich sluzeb velice dobfe. V podstaté jste jmeno-
vala v8echny. Ale kdyz to shrnu, tak komplexni posudek nemo-
vitosti — Nemopas - stoji na osmi zakladnich pilifich: Posuzuje
se statika, Uniky tepla, izolace proti vodé, zvuk a hluk, technic-
ké zafizeni budovy, bezpe¢nost nemovitosti pfi uzivani a pozar-
ni bezpe€nost, zdravotni rizika bydleni a kvalita provedeni povr-
cht podlah a stén.

)
Ing. Cti i
ng. Ctibor Hulka

V ¢em jsou nejvétsi prisvihy ve starSich domech a v téch
nové rekonstruovanych? Nazvali jste je tremi zabijaky...

U starsich dom( bych jmenoval nedostate¢nou hloubku zakla-
dd, vihkostni poruchy a poruchy uloZeni dievénych tramovych
stropl. U pldnich vestaveb to je nedostate¢na vzduchotésnost
stfechy a tepelné mosty ve stfeSe. U novostaveb to jsou nad-
mérné vlhkosti zabudovanych stavebnich materiall, a to stén,
podlah i stfech. Novostavby se také ¢asto potykaji s nekvalitou
provedeni hydroizolaci koupelen, balkonl a teras. U novosta-
veb ¢asto rovnéz nevyhovuji pozadavky na Sifeni hluku z cho-
deb do bytd.
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Umite také napravit vsechny zjisténé hrichy, pokud o to klient
projevi zajem? Mate své smluvni stavebni partnery nebo viast-
ni firmu, kterd jde po stopé poradenstvi?

Specializujeme se vyhradné na hledani vad, zjistovani pficin po-
ruch a navrhy feseni. Spojeni s konkrétni realiza¢ni firmou by nas
mohlo dostat do stfetu zajmd. Tézko by se vyvracelo tvrzeni, ze
vady hledame pro to, abychom je pak mohli draho opravit.

Budu stavét, mam projekt, ale nejsem si zcela jistd, jestli za-
hrnuje vsechna plus, kterd by mél mit. Mohu se na vas obratit
$ prosbou o konzultaci?

Nezavisla kontrola projektu pred zahajenim vystavby je ta nejlep-
' §i prevence pozdéjsich problémd. Projektant je také jenom Clo-
vék a mlze udélat chybu. Nase spole¢nost tuto sluzbu nabizi jako
Nemopas - kontrola projektu. Tato sluzba u nas stoji od péti do
deseti tisic korun s dani.

Kupuji rodinny domek. Mohu si objednat vaseho inspektora,
plijde se mnou na obhlidku? Kolik takova sluzba stoji?

Pokud jesté nemate domek a prochézite jednotlivé nabidky ne-
: movitosti, mizete vyuzit sluzbu prohlidka s inspektorem. Inspek-
tor se s vami zUcastni prohlidek domd a na misté oznadi rizikova
feSeni, pfipadné konkrétni vady. Tato sluzba stoji od ti tisic ko-
run. Pokud mate jiz ddim vybran, mdZzete si ho nechat komplet-
né proklepnout od deseti do 13 tisic korun véetné DPH. Niz-
§i cena je pro pfipad zakladni komplexni inspekce, vy$si cena
plati pro rozsifeni inspekce o ocenéni napravy zjisténych vad.

Energeticky priikaz. Musi ho mit i mdj rodinny domek, kte-
ry nechci proddvat? Ale pokud se rozhodnu ho pronajimat,
pak ano?
Pokud domek nebudete prodavat ani pronajimat, tak pod-
le platné legislativy prikaz nemusite mit. Pokud budete do-
mek pronajimat a mé plochu nad 50 m?, tak vas priikaz ¢eka
od roku 2016.

Poskytujete poradenstvi také statnim zakdzkdam? Napri-
klad posouzeni historickych budov, pamadtkové chrané-
nych, které se budou opravovat?

Provozovatel Nemopasu spole¢nost Dekprojekt mé od mi-
nisterstva spravedIinosti status znalecky Ustav. Nasi znalci
resi fadu objektl ve vlastnictvi statu. Napfiklad fadu zim-
nich a plaveckych stadiond. Z historickych pamatek jsme
se napriklad podileli na navrhu opravy vozovky Karlova
mostu nebo vlhkosti spodni stavby Néarodniho divadla
nebo Mlynské kolonady v Karlovych Varech.

Bydlite v domé, nebo v byté? A je tam také néco v ne-
poradku?

Znate to, kovarova kobyla chodi bosa. Bydlim v rekon-
struovaném domku a mame tam tak polovinu vad zmi-
flovanych v Encyklopedii vad nemovitosti, kterou jsme
loni vydali. Rada problém(i je dana tim, Ze byl déim po-
staven svépomoci mymi prarodi¢i. Pomalu a postupné
nesrovnalosti odstranujeme.

Zndte urcité radu kuriozit a pfibéhii staveb — vzpomenete na
néjaké?
Vzpominam si na zajimavy podnikatelsky zamér jednoho muze,
ktery chtél z Ceské republiky na ruskou Sibif prevazet viakem
pivo. Za nami prisel s otdzkou, zda je mozné pivo prevést v kla-
sickém kontejneru bez klimatizace. Pivo v§ak nesmélo zmrznout
ani se ,uvarit“. Velky problém byl sehnat teploty a doby slune¢-
niho svitu v Rusku. Nakonec jsme data dali dohromady a pomo-
ci dynamické simulace vypocetli tloustku tepelné izolace v kon-
tejneru, teplotu piva vkladaného do kontejneru a maximalni dobu
jizdy vlaku. Kuriézni na tomto pfipadu je skute¢nost, Ze nas po-
sudek tenkrat podnikatele vySel na 15 tisic korun a on na prevo-
zu usetfil stovky tisic. Stejné je tu u inspekce nemovitosti. Za né-
kolik tisic korun mudZete usetfit stovky tisic.
otazky pripravila Eva Brixi




pripitek k uspéchu

Ing. Pavvla Pastorka, predsedy spole¢nosti Templarské
sklepy Cejkovice, vinarské druzstvo, jsem se ptala uz
na spousty véci. A myslim, ze i zitra bych dokazala

polozit otazku, aby odpovéd na ni byla zajimava
zejména pro vas, nasSe cEtenare. Tentokrat jsem se
snazila jit po stopé marketingu...

Cerstvé je vase ocenéni v soutézi Marketér roku. Je to dalsi
z uspéchii Templdrskych sklepi. Pocital jste nékdy, kolikrdt
a pfi jakych prileZitostech jste stal vy nebo druZstvo na stup-
nich vitézii?

Po pravdé feCeno — nepocital, ale vas dotaz mé k tomuto trochu
provokuje. TakZe v roce 2005 jsem ziskal ocenéni ,Vynikajici mana-
zer malé firmy“ — to bylo naSe vinarské druzstvo poctem zamést-
nanct jesté mala firma, dale v roce 2010 jsem byl vyhodnocen jako
LVynikajici manazer stredni firmy roku 2009“ — to jsme se poctem
zaméstnancl dostali do této kategorie, a co se tyka ocenéni ,Mar-
ketér roku®, tak zde se mi prvniho Uspéchu v podobé malého del-
fina podafrilo ziskat za vysledky roku 2006, no a v tomto roce mné
Ceska marketingova spole¢nost udélila cenu malého delfina za
rok 2012.

Dal$i ocenéni jsme — jako druzstvo — ziskali v soutézi ,Ceskych
100 nejlepSich“ za rok 2006.

Pro marketing Templarskych sklepd jste udélal hodné — neni to
uZ dnes vas konicek?

Pokud chce nékdo ve své praci dosahovat dobrych vysledkd, ne-
mUZe néco délat okrajové. Tak i ja se snazim vénovat se celé pro-
blematice vinarstvi komplexné. To znamena, ze musim mit prehled
0 préaci ve vinici, kde se vytvari zaklad kvality budouciho vina, mu-
sim se umét orientovat v oblasti technologie zpracovani hroznl
a vyroby vina a v neposledni fadé to jsou zalezZitosti marketingu.
No, a toto je kouzelné propojeno s ekonomikou, ktera je nelitost-
na... Je jasné, Ze na vSech téchto oddélenich mame doslova Spic-

kové odborniky, nicméné zodpovédnost mam za firmu jako celek.
Proto se snazim i v oblasti marketingu nesedét se zalozenyma ru-
kama a svymi nazory, pfip. postoji, pfispét k reSeni problematiky.
Pochopitelné — nejvétsi dil prace v této oblasti lezi na fediteli oddé-
leni marketingu a prodeje, ktery je v kontaktu s reklamnimi agentu-
rami, navrhafi a podobné.

Odkud prichdzeji napady? A kolik z nich je opravdu vasich?
Napady... Samoziejmé, ze i mé napadne ledacos, ale... Musime
si uvédomit, Ze i v této oblasti je dobry vysledek vysledkem pra-
ce tymu, ktery vSechny ty nadpady a mysSlenky hodnoti, upravu-
je, zkratka dotvari. Netroufam si néjak Ciselné vyhodnocovat po-
¢ty napadU a postiehd, které se pfi feSeni marketingu objevi. Jsou
myslenky, od kterych se odchazi, néjaké napady se z nejrliznéjsich
ddvodt pfimo zavrhnou, k nékterym se za ¢as navracime.V nasem
vinarském druzstvu ma tuto oblast na starosti marketingovy reditel
Magr. Lukas Lukas, takze nejvétsi dil prace lezi na ném.

Dnes jste nejvétsim moravskym producentem vina, ale nejen
to. Vlastnite nejvétsi vinnou lahev v CR, obsah je 200 litrd. Jaky
je jeji pribéh?

Hodnoceni velikosti firmy podle produkce — zalezi na nastaveném
kritériu, podle kterého chcete hodnoceni provadét. Nase vinarské
druZstvo je povazovano za jednoho z nejvétsich zpracovatell hroz-
nti v CR. Je to dano charakterem druzstva, protoze nasi &lenové
obhospodaruiji okolo 2000 hektar( vinic a samotné druZstvo vlast-
ni také témér 80 hektard, a tuto vyméru stale navysuje. Timto je jas-
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né, ze nase produkce se kaz-
doro€né pohybuje v radu mili-
onu litr(i vyrobeného vina.
Jeden primat nam uz ale ni-

kdo nevezme - a to nejvét- 1

§i lahev na vino. M4 skute¢né v el
objem 200 litr(, byla jiz nékoli- | ‘; i <
krat naplnéna (Tramin v kvalité
pozdniho sbéru), vino je moz-
no si napustit do skleniCky
a ochutnat. Lahev je zapsana
také v knize rekordll a hodla-
me ji dale vyuzivat jako atypic-
ky predmét pro reklamu a pro-
pagaci (jak jinak také...). Vyrobena je ze ¢tyr dilll, z toho t¥i byly fou-
kany mistry sklafi, ve skloviné je vyleptano nase logo. Dalsi priklad
dobre udélaného marketingu...

b

Ing. Pin?l Pastorrek

Méte také nejvétsi vinny sud u nas, pak také nejvétsi etiketu na
lahev a nejvétsi korkovy uzavér lahve...

Ano, nejvétsi sud pouzivany k ulozeni vina lezi v nasich historickych
sklepich, ma Uctyhodny objem 20 250 litr( vina, nyni v ném zraje
odrlida Rulandské modré, které bude naplnéno do 27 000 lahvi.
Nejvétsi etiketou a souCasné nejvétsi zatkou z prirodniho korku je
opatrena jiz vySe zminéna nejvétsi lahev, navic na etiketé je také
nejvétsi templarska pecet...

Letos slavite 765 let od prvni pisemné zminky o Templarich
v Cejkovicich. Jakou roli pfisoudite pravé obif Iahvi?

Jednou z myslenek pfi tvorbé této lahve bylo takeé jeji vyuziti v ram-
ci tohoto nekulatého jubilea, podrobnosti dalSich naSich marke-
tingovych akci nebudu dopfedu prozrazovat. Pouze pfipomenu,
Ze jsme opét vyuzili billboardd k reklamé na nase vynikajici rd-
zova vina, timto bychom chtéli troSicku podpofit optimizmus nas
v8ech...

Atraktivni marketing se vine také vasim programem na léto
a podzim. Co nového jste pro turisty pfipravili?

Jak jsem se zminil v pfedesiém bodu, je to vcelku razantni reklama
na rlizova vina, dal$i akce budou vcas zverejnény a o to budou pro
milovniky vina zajimavéjsi...

Neprozrazujte — mate svij viastni marketingovy sen, o kterém
zatim nikdo nevi? Treba recepturu na vino pro seniory, které jim
vréti jiskru oka, nebo valentinské vino pro zamilované, kterym
po ochutndvce laska vydrZi aZ na véky?
Oba vase napady jsou neskutecné krasné a pro mnoho lidi vel-
mi potfebné...
Ale vazné - pripravujeme noveé kolekce vin vyrobenych z ekologic-
ky oSetfovanych vinic, zacali jsme distribuovat nové fady vynika-
jicich sekt(, vyrobenych jak metodou kontinudlni fermentace, tak
predevsim klasickou metodou kvasenim v lahvi, dalsi napady se
LPiluji“ a v mySlenkach - toho ,marketingového snu“ by se urci-
té néco naslo...

rozhovor pripravila Eva Brixi
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Odpocet arokil
z hypoteky za rok
2012 pro OSVC

Cena vlastniho bydleni pofizeného na Uvér byva porovnavana s cenou podndj-
mu. Do srovnani véak nékdy neni zahrnuta moznost odectu trok( z dani. Ta pfi-
tom bézné snizuje mésicni naklady na vlastni bydleni o 1000 K&, vyplyva z odha-
dii odbornikil. OSVC, za které zpracovava dafiové pfiznani dafiovy poradce, maji
termin pro odevzdani darfiového pfiznani za rok 2012 do 1. ¢ervence 2013. Pravé
témto OSVC prinasime nékolik rad, jak odpodet trok(i z hypotéky spravné vyuzit.
Stat podporuije vlastni bydleni moznosti odpoctu troki Gvéru z bydleni az do vyse
300 000 K¢ ro¢né. Od roku 2014 pak ministerstvo financi planuje tento limit snizit
na 80 000 K¢. Vyse ¢astky, kterou si dafiovy poplatnik méze odecist z dani, zavi-
si na vysi Urokové sazby a poctu let do konce splatnosti hypotéky. ,ZvIasté v prv-
ni tieting splatnosti Gvéru tvofi vétsinu celkové mésiéni splatky droky Gvéru. Uvér
je v této fazi umorovan pouze asi z 20 %. U hypotéky ve vysi 1,8 milionu korun je
béZné si snizit dafiovou povinnost o 12 000 K¢ za rok,“ uved! Jan Kruntorad, pred-
seda predstavenstva a generalni feditel spole¢nosti Gepard Finance, ktera se za-
byva poradenstvim v oblasti hypotecnich tvérd.

Pro odpocet Grokd Uvéru na bydleni je nutné splnit zakonné podminky. Zaklad
dané si Ize snizit odpoctem Urok{ z Uvéru pouze tehdy, pokud je danym Gvérem
feSena takzvand bytova potieba poplatnika. Bytova potieba neni ze zakona spl-
néna treba tehdy, pokud je na Uvér pofizena rekreacni chata nebo chalupa. Stejné
tak neni spinéna, pokud je Uvér pouzit na vystavbu nemovitosti v ramci podnikatel-
ské Cinnosti ¢i vystavbu za Ucelem pronajmu. Jestlize je v8ak pofizen na Gvér byt
nebo diim, kde bude jeho vlastnik bydlet, neni s odpoGtem Grokd problém. Pfi ne-
jasnosti, zda je feSena bytova potieba poplatnika, je definice k nalezeni v § 15 za-
kona o dani z pfijmu. V praxi je mozné odecist Uroky z hypote¢niho Uvéru i z Gvé-
ru ze stavebniho sporeni.

Odpodet Grokd je umoziiovan jak zaméstnanciim, tak osobam samostatné vydeé-
leéné &innym. Aby OSVC uplatnily odpodet, museji mit takovy zisk, aby jim vznik-
la danové povinnost. Dafiovou povinnost si tedy o zaplacené uroky nesnizi bez-
détna OSVC se ziskem do 165 600 K&, protoze dafiova tspora je v tomto pripadé
nulova. Jesté pro vysi zisku 165 600 K¢ vychazi totiz dar 24 840 K&, kde po ode-
Eteni zakonné slevy na poplatnika ve vysi 24 840 K¢ vzniké nulova darnova povin-
nost. Napfiklad OSVC s 2 détmi se ziskem do 165 600 K& vak bude mit diky od-
poctu drokd vys$si darovy bonus.

PFi uznani odpoctu je nutné dolozit v originale vysi zaplacenych Urok( a pfi prv-
nim uplatfiovani odpoc€tu i vypis z katastru nemovitosti a Gvérové smlouvy. Potvr-
zeni o vy$i zaplacenych urok{ za uplynuly rok zasilaji banky a stavebni spofitelny
svym klientlim vzdy zaCatkem roku. V pfipadé, Ze klient potvrzeni nedostal, sta-
¢i kontaktovat banku nebo stavebni spofitelnu. Pro vypis z katastru nemovitosti
je nutné navstivit katastralni ufad. Danovy odpocet se uplatni v dafiovém pfizna-
ni. Zakladni termin pro jeho podani za rok 2012 byl 2. duben 2013. Ale OSVC, za
které zpracovava darové pfiznani darfiovy poradce, podavaji dafiové pfiznani do
1. Gervence 2013.

Priklad sniZeni ceny tivéru na hydieni diky odpoétu

Odpodet urok( patfi mezi nezdanitelné polozky. Daflovou povinnost nesnizuje
v pIném rozsahu jako slevy na dani. Odpocet Urokl snizuje danovy zaklad. Pfi od-
poctu 100 000 K¢ &ini vzhledem k 15% dani z piijm0 darové aspora 15 000 K¢.
Osobam samostatné vydélecné ¢innym snizi stotisicovy odpocet Uroku darfiovou
povinnost o 15 000 K& (100 000 K¢ x 15 %).

Piklad daiiové ispory 0SUG
pi zaplaceni 100 000 K& na drocich a zisku 320 000 Ké

Prijem 800 000 K&

. Vydaje 480 000 K&
(OSVC vyuziva 60% vydajovy pausal)

(800 000 K¢ x 60 %)

Zaklad dané 320 000 Ké
ze samostatné vydélecné cinnosti (800 000 K¢ + 480 000 K¢)

Odpoget urok 100 000 K&

) 5 220 000 K&
ZaRiEa (320 000 K& - 100 000 K&)

Dan z pfijmu 33 000 K¢& (220 000 K& x 15 %)

Sleva na poplatnika 24 840 Ké

8160 K&

PEm PO EE (33 000 K& - 24 840 K&)

23 160 Ké

2aloREeCPOCULION ((320 000 K& x 15 %) - 24 840 Kg&)

15000 Ké

Daiovalshols (23 160 K& - 8 160 K&)

Zdroj: Gepard Finance (tz)




pribéhy a cesty
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Nechceme-li hladovet, nesmime
y

0 vcely prijit

Jifiho Cafourka, manazera a podnikatele, organizatora
a poradatele mnoha aktivit, které vedou k vhodnému
vyuziti volného ¢asu a rozvoji détské tvorivosti, neznam
dlouho. Vim vSak o ném jedno: je presny, spolehlivy,
rychly, struény, vstricny a velkorysy. Respektuje ¢as
¢lovéka a moc dobre vi, jak rychle utika. Nezaklada

si na malichernostech, vazi si pracovitosti. Jsou
to vlastnosti, které délaji muze muzem a jichz si
nesmirné cenim. A nejen ja — vnimaji to i jeho svérenci
ve véelarském krouzku, i kdyz ne tak ostre jako my,
dospélaci. Dilkazem toho je, Zze dokazi naslouchat,
vnimat. A tady klobouk doli.

O tom, ze takovy krouzek Jifi Cafourek vede, vim, je o ném totiz do-
cela dost slySet. AvSak zdaleka jsem netusila, jak spatfil svétlo sve-
ta, co bylo impulzem:

VCelareni — kdy jste se dal na tuto jednu z cest svého Zivota?
VCelafem jsem se stal pred Ctyfmi roky. V Praze v té dobé neexis-
toval krouzek mladych véelaili a ja a¢ nevcelar jsem se vsadil, ze
jej dokazi zalozit. Zalozil jsem krouzek VYSEHRADSKYCH VCELA-
RIKU a stal se véelatem. Od té doby jsem pomohl ke vzniku ji-
nych véelarskych krouzkd a také ziskal pro vcelareni nékolik dal-
Sich pratel.
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Sdilite také nadzor, Ze bez vcel bychom byli bezmocni?

S vymizenim vCel by si pfiroda asi poradit dokazala. Pro nas lidi
by to vSak byla obrovska ztrata. VEtSina zemédeélskych komodit je
na ¢innosti vcel pfimo Ci nepfimo zavisla a jejich absenci by kles-
la produkce mnoha potravinarskych produktl. Nechceme-li hlado-
vét, nesmime o vcely piijit.

fi Cafourek se svymi VySehradskimi vielafiky

i

Jite viibec med? Jaky mate nejradéji?

Med jsem jedl i pfed tim, nez jsem zacal vc¢elafit. Nyni ho ale
spotfebuji mnohem vice, protoze o ném mam mnoho informa-
ci. AvSak pouzivam med pouze od naSich v¢el nebo od zna-
mych vcelafl. | medy maji rozdilnou Uroven, a pokud jej mate
od vCelare z vaSeho okoli — mate jistotu kvality.

Bez nadsdzky, ale ze sdzky jste se zacal vé-
novat détem. Cim jste mlddeZ pro tento
obor ziskal?

Mladi lidé maji jesté Cisty a komerci nezkaze-
ny vztah k pfirodé a ekologii. Neni tézké jim
ukazat, jak pravé vcelarstvi pfirodé pomaha
kat zazemi, podminky a prostfedky k provo-
zu krouzku.

Nesedét u pocitaCe a vyradit se v pfirodé, ucit se hrou — je to
jesté dnes pro déti atraktivni?

Je pravda, ze dnesni déti potrebuji trochu jiny pfistup a moti-
vaci k tomu, aby se o v€elareni (a to v nasem pfipadé prave
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- Tadny strachztoh
v Praze) zajimaly.V naSem krouzku se proto nevénuji pouze pfi-

mé péci o vCely, ale uCime je i propagovat vCelarstvi mezi svy-
mi vrstevniky i vefejnosti.

Jaky mdte program, jaké cile, jaké zkuSenosti?

Nasim cilem je naucit je praktickym i teoretickym zakladim vcela-
feni, ale také umét tyto znalosti vyuzit k tomu, aby pro tuto ¢innost
ziskaly dalsi zajemce. Poradame proto napriklad verejné ukaz-
ky vCelafeni, medobrani pro vefejnost, prednasky pro Skoly, ce-
lorepublikové soutéze a mnoho dalSich akci. V této €innosti spo-
lupracujeme s mnoha medialné znamymi osobnostmi, ktefi maji
k medu, v€elam &i vCelarstvi kladny vztah a svoji popularitou po-
mahaji v propagaci velarstvi.

Je nadéje, Ze se z vasich clenii stanou opravdicti véelari? Ze je
to bude Zivit?

Nasi prioritou neni vychovat profesionalni vCelare. Spise mladé
lidi, ktefi si pres vCelarstvi vybuduiji silny a kladny vztah k pfiro-
dé a vCelarstvi pro né bude jednou uzitenym ,koniCkem®. Presto
vS§ak mame v naSem krouzku napfiklad vitézku celostatni soutéze
ZLATAVCELA 2013 Marugku Machagovou, ktera ma jiz dnes ,,pro-
fesionalni“ znalosti.

Moadni trend, o némZ se hodné diskutuje — vCeli uly na stre-
chdch obchodnich center a hoteld. Vim, Ze také néco chystdte,
tedy jste jednoznacné zastancem

pribéhy a cesty

" Ovéelachta

Netrpi viely ve mésté? Maji co sbirat?

Vcely ve méstech rozhodné netrpi. Ba naopak zde maji mnohdy
kvalitnéjsi a rozmanitéjsi zdroje potravy, nez-li na nékterych ves-
nicich obklopenych pouze poli s monokulturami pro v&ely nevy-
znamnych rostlin. MnoZzstvim medu i jeho kvalitou témto ,ves-
nickym“ véelafim sméle konkurujeme, coz dokazuje i ziskani tfi
Zlatych medaili za kvalitu naSeho medu v lofiském roce.

Letos byla dosti
RN VCely ve méstech rozhodné
byla nouze. VCely

netrpi. Ba naopak zde
maji mnohdy kvalitnéjSi

nemély dosud asi
,ha rtiZich ustlano*.
Bude malo medu?
Pochopitelné letos-
ni prapodivné klima-
tické podminky udé-
laly v pfirodé mnoho
Lzmatkud“, které vce-
lam pfilis neprospély.
Zimu sice vcely pre-
Ckaly v celku v po-
fadku, ale nedosta-
tek pastvy, a predevsSim jeji Casové rozlozeni, zcela urCité sni-
zi produkci letoSniho medu.

potravy, neZ-li na nékterych
vesnicich obklopenych
pouze poli s monokulturami
pro véely nevyznamnych
rostlin.

Nékteri vcelari chovaji ¢melaky, kteri doplriuji opylovaci cin-
nost vcel. Jak se to osvédcilo?

Cmelaci jsou vybornymi a nepostradatelnymi opylova&i mnoha
rostlin. Nékteré rostliny dokonce opyluji kvalitngji a Castéji nez-li
vCely. Presto je vS§ak nemohou nahradit. | v naSem krouzku pro-
to u¢ime mladé vcelafe mit kladny vztah jak ke v€elam, tak ke
¢melakdm. | kdyz jejich chov je mozna komplikovanéjsi a na-

Myslite si, Ze porad jesté plati byt pilny jako véela? Nebo i vce-
ly maji tendenci pohodinét?

Domnivam se, ze stale plati. | v€ela sice potfebuje odpocinek,
ale prace je pro ni prioritou zajistujici jeji preziti jako celku. Sa-
motna vCelka délnice by neprestala bez obétavé spoluprace
stovek ostatnich vCel. Sila a pfikladnost v€el neni jenom v jejich
pracovitosti, ale i pravé v jejich spolupraci a koordinaci ¢innosti.

ptala se Eva Brixi &

takové mozZnosti...

Veelafit na stfechach méstskych
objektl neni jen médnim trendem,
ale i cestou, jak rozsifit vCelstva ve
méstech, kde jsou také potrebna.
Prostredi stfech je stejné tak vhod-
né jako ubyvajici dvorky, na kterych
v minulosti ve méstech lidé vcelafili.




znacka jako hodnota

Navrat vyznamného poétu zakazniku
od alternativnich dodavatel

Kazdy z nas je potésSen, pokud najde spolehlivého
partnera - dodavatele plynu, elektfiny, internetového
reSeni, vyhovujiciho mobilniho operatora nebo treba
feznika, u néhoz koupi zaruéené cerstvé a chutné
maso. Zkratka na vyznamu nabyvaji takové vztahy,
kde nectime jen kvalitu, ale také duvéru, jistotu,

pomoc v nouzi, korektni ceny. Prosté slusné zachazeni
a vstficnost. Spoleénost RWE Ceska republika toto
ostfe vnima a ve vztahu k zakaznikovi vede své sluzby
pravé timto smérem. Hovofrila jsem o tom s Tomasem
Varcopem, obchodnim teditelem skupiny RWE
a élenem predstavenstva RWE Ceska republika:

ropé. Velky pocet klientd méni dodavatele. Zdroveri se zd-
kaznici po zkuSenostech s alternativnimi dodavateli zacina-
ji vracet...

Rada zakaznik(l se k RWE vratila z d@vodu nesplnénych sli-
bl ohledné Uspory za plyn. Loni jsme si délali analyzy toho, co
obchodnici na trhu nabizeji a do jaké miry nasledné dodavka
a fakturace témto nabidkam odpovidala. Zjistili jsme, ze mini-
malné v poloviné pripadl nabidky slibovaly néco, co ve fina-
le obchodnik nedodrzel. Je to argument pro zékazniky, aby ni-
kde nic nepodepisovali bez toho, aniz by se podrobné informo-
vali o podminkéach. Zakaznici také jako diivod odchodu od al-
ternativnich dodavateld uvadéji nespokojenost s Urovni servi-

su a sluzeb. Od nas byli zvykli na urcity standard a najednou
ho neméli. Na zakladé svych zkuSenosti pak zacali pfehodno-
covat své priority a fada z nich se k RWE v souc€asnosti vraci.

VasSe rozsahla jarni kampari cilila jasné — slevili jste z cen
plynu, zavedli motivacéni a vérnostni bonusy. Co bylo smys-
lem a jak zatim vynaloZené usili hodnotite?

Vzdy jsme se zamérovali zejména na kvalitni a dostupny za-
kaznicky servis, dalsim nasim velkym vkladem byl zodpovéd-
ny pristup k zabezpeceni dodavek. Nyni jsme se zaméfili vice
na cenu, respektive nasi cenovou konkurenceschopnost. Od
kvétna klesly nase ceny zemniho plynu pro koncové zakazni-
ky o vice nez deset procent. Je to nejvétsi sleva za nékolik po-
slednich let.

Specialni prémii ve vysi az 3 tisice korun podle vySe odbé-
ru ziskaji ti nasi zakaznici, ktefi plati spolehlivé a v¢as, proto-
ze chceme ocenit dlouhodoby vztah. Nabizime také bonus do-
sahujici az 3500 K¢ pro ty, ktefi se s nami rozhodnou pode-
psat dvoulety kontrakt. U tohoto nového produktu s nazvem
Optimal navic garantujeme dal$i snizeni ceny v pfistim roce.
Moznost stanovit si pevnou cenu plynu az na dva roky do-
predu si zvolilo uz vice nez sto tficet tisic domacnosti a jejich
pocet dale rychle roste. Reakce trhu na snizeni cen zemniho
plynu jsou celkové pozitivni, zakaznici ocenuji jak pokles cen,
tak prémie €i bonusy. Na celkové hodnoceni kampané je zatim
brzy, ale myslim, Ze zatim mizeme byt spokojeni.

Tomas Varcop




Pribyvaji také ti, kteri si od RWE kupuji elektrinu. Jak se vdm
dari na tomto poli a jaké mdte ambice?

Pokud vezmeme statistiku podill na zméné dodavatele elek-
trické energie, jsme nejuspésnéjSim nastupujicim obchodni-
kem. To je pro nas vyborné vysvédceni a povazujeme to za
ohromny uspéch. Zatimco v roce 2010 jsme méli podil na zmeé-
nach dodavateld pouhych Sest procent, v roce 2011 jsme se
dostali na 15 procent, a vloni uz to bylo 23 procent. Letos
predpokladame dalsi narlist az na 25 procent. To znamena, ze
ze zakaznik(, ktefi méni dodavatele elektiiny v Ceské republi-
ce, prechazi kazdy ¢tvrty k RWE. Nyni mame na trhu s elekifi-
nou podil 2,3 procenta a nasi ambici je mit na konci letosniho
roku pres 250 tisic odbératell elektfiny.

Co je dnes pobidkové pro vase nejvétsi odbératele zemni-
ho plynu?

Uspésné se nam dafi stabilizovat portfolio velkych préimyslo-
vych zakaznikl diky flexibilni a inovativni nabidce atraktivnich
produktl a sluZzeb. Zaznamenavame velky narlst prodejd trz-
né indexovanych produktl, ke kterym nabizime zajisténi pro-
ti cenovym vykyvim. Zakaznici také velmi ocenuji nase uni-
katni webové rozhrani Gas Trading System, diky kterému jim
umoznfujeme flexibilni nakup zemniho plynu. Poskytujeme Kli-
entlm informace o vyvoji cen na trhu, coz jim pomaha zvolit
si spravny okamzik pro nakup komodity. Nyni intenzivné pra-
cujeme na tom, abychom obdobny systém zprovoznili také pro
nakup elektfiny. Tato feSeni nabizime v sou¢asnosti jako jediny
dodavatel na ¢eskem trhu.

Mnozi se na trhu orientuji zejména podle
ceny. Zvazuji také jiné prvky?

V minulosti existovalo pfi rozhodovani
o dodavateli plynu prakticky jediné krité-
rium, a tim byla cena. Situace se ale nyni
zménila. Rozdily v cenach se podstat-
né snizily. Pro hrace, jejichz hlavnim argu-
mentem byla pouze nizsi cena, to je vyzva.
Budou muset hledat nové cesty diferenci-
ace svych nabidek, coz neni vzdy jedno-
duché, a uz vlbec ne levné. Do popiedi
se tak dostavaji dalsi aspekty, jako je bez-
pecnost dodavek, ale hlavné kvalita a uro-
ven zékaznického servisu. To je samoziej-
mé spojeno s velkymi investicemi. Na to dodavatelé, ktefi
fungovali na principu diskontu, dosud nebyli zvykli. Hovofi-
me zde o budovani vztahu se zakazniky, rychlosti servisu, do-
stupnosti péce, zakaznickych centrech, a tedy rovnéz o stov-
kach miliond korun.
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Slavnostni chvile - vitézové soutéze s RWE

Rozdily v cendch se
o
podstatne snizily. Pro
brice. ieiichi p
race, jejichz hiavnim
—
Nizsi cena, to je vyzva. Budou
thiedat noveé cesty
diferenciace svych nabidek,
i neni vidy jednoduché
COz nenivzay jeanouucne,
iviih levné
auzvunec ne ievne.

znacka jako hodnota

Jak zdkaznici viibec vyuZivaji sluzby, které maji od vds k dis-
pozici?

Prim samozfejmé hraje nase nonstop zakaznicka linka. Velka
Cast lidi zase preferuje pfi jednani osobni kontakt, takze vyu-
zivaji navstévy v 29 zakaznickych centrech po celé republice,
z nichz néktera maji celotydenni oteviraci
dobu. V lofiském roce jsme vyfidili vice nez
1,4 milionu pozadavkl pres call centra, je-
den milion navstév jednotlivel v zakaznic-
kych centrech a 150 tisic online dotazl. P¥i-
tom celkem obsluhujeme zhruba dva milio-
ny subjektd. Lidé rovnéz ocefiuji a vyuziva-
ji rizné benefity, treba drziteld RWE karet je
nyni pres 30 tisic. RWE kartu drzitelé vyuzi-
vaji pfedevsSim na horach, Cerpaji 20% sle-
vu na skipasy v 17 partnerskych lyzarskych
areélech.

Zavedli jste komunikaci pres skype, umoz-

riujete online sprdvu Uctu, ci elektronické
faktury. Kdo tyto moderni obsluZné kanaly nejvice vyuZivd?
Jsou to spise mladsi rocniky?
Pokud se podivame pfimo na skype, pfes tento kanal nas kon-
taktuje pfiblizné 400 zakaznikd mési¢né. Z 90 procent jsou to
obcané v produktivnim véku z kategorie domacnosti. Celkové
ale elektronicky zpldsob komunikace vyuZivaji desitky tisic za-
kaznik(l a samoziejmé jsou to vétsSinou mladsi lidé, ktefi jsou uz
na to zvykli a podobné si spravuji tfeba bankovni Ucet. Je jisté,
Ze do budoucna bude role elektronickych médii narlistat.

Kdo rozhoduje o vybéru dodavatele energii v domdcnostech,
muZi, nebo Zeny?

Z navstévnosti naSich zakaznickych center by se dalo usuzo-
vat, Ze v tom neni rozdil. Chodi k nam v priméru stejny pocet
muz a zen. Casto prichazeji vyFizovat zalezitosti spojené s od-
bérem energii v parech. Muzi maji obecné vice dotazl technic-
kého charakteru. Zeny zase hraji vyznamnou roli pfi konedném
rozhodovani o vybéru dodavatele energii.

Jak se asi bude vyvijet domdci trh s energiemi a na co se mo-
hou ti zvidavi jesteé tésit?

Cesky trh s energiemi bude i nadale velmi dynamicky. Nabid-
ka produktl i Groven sluZzeb poroste spolu s naroky odbératell
na své dodavatele. RWE investuje zna¢né prostfedky do inova-
tivnich feseni, produktl, prostfredkd komunikace a obsluhy za-
kaznik( s cilem byt jejich preferovanym spolehlivym a dlouho-
dobym partnerem.

ptala se Eva Brixi




¢isla v dialogu

Zhruba dvé tretiny Cechti prichazeji kviili nevhodnému
zhodnocovani penéz o vynosy, kdyz prostredky drzi
v podobé depozit. Aby prekonali inflaci, méli by vyuzivat
fondy, ve kterych je zatim v Ceské republice jen necela

desetina uspor. V pétiletém horizontu se da rozumné
ocCekavat, ze vyvazené portfolio klientovi vydéla mezi
3-4 % roc¢né.

Objem Uspor v Ceskych domacnostech pomalu roste. ,,Bo-
huzel lidé si penize nechavaji na béznych a spoficich uctech,
kde urokové sazby neustale klesaji. Investovani ve fondech je
cesta, jak Ize prekonat inflaci, ale vétsina Cech je stale vni-
ma jako néco slozitého Ci riskantniho,” fekl Jaroslav Muzik,
country manazer spoleénosti CSOB Asset Management, a.s.,
investi¢ni spoleCnost. ,Fondy pfitom slouzi jako nastroj, jak
se podilet na rlistovych oblastech - at uz dle regionu, nebo
dle odvétvi, a dokazou mnohem Iépe nez jednotlivec rozkla-
dat, a tim sniZovat riziko.

Rada lidi ma obavu z kolisani ceny a dava prednost jistoté
pred potencialné vyssim rizikem ztraty. Klientim proto ban-
ka nabizi poradenstvi, které pfispiva k lepsi orientaci v tom-
to oboru a pomlze vyhnout se chybam. Prvnim krokem je
vyplInéni investi¢niho dotazniku, jehoz vysledkem je pfifazeni
vhodného investi¢niho profilu.

Klient s konzervativnim profilem

Zatimco prosté ukladani penéz na spofici ucet ¢i do kratko-
dobych statnich dluhopist jen obc¢as pokryje inflaci, i kon-
zervativni investice by jiz méla inflaci pravidelné prekonavat.
s kdyz je Clovék konzervativni, vyplati se mu volné penize
vyuzit k investovani, coz by mu mélo ve 2 az 3letém caso-
vém horizontu pfinést vyssi zhodnoceni o 0,5 az 1 % vyno-
su rocné,” fika Ales Prandstetter, investicni stratég CSOB As-
set Managementu, a.s., investi¢ni spole¢nost. V portfoliu by
nemély chybét zejména fondy zaméfené na dluhopisy (at uz
statni - treba CR &i SR, nebo soukromych firem, jako je CEZ,
BMW nebo ING), své misto méa i mala akciova slozka.

Klient s vyvaienym profilem
Vyvazené portfolio by jiz mélo inflaci pfekonavat ,s prehle-

() otimalni slozeni konzervativniho

PFiklad typické investice:

Presun od ,,ukladani penéz“

Jptimalni sloZzeni vyvazeného portfolia

PFiklad typické investice:

Vyvéazené portfolio by jiz
mélo inflaci pfekonavat
S prehledem* v obdobi
kolem péti let.

KBC Renta Czechrenta

KBC Multi Interest Cash Czech

¢soB akciovy fond dividendovych firem
General Electric Co.
Astrazeneca Plc.

L. , ) Nestle AG Depozita
Vyvazené portfolio by Statoil AT Atemathni
mélo prekonat inflaci 5%  investice
o cca 2 %. 5%

s Akclova
Pokud tedy pro nejblizsi ) slozka
obdobi olekavame Urokove 25 %
inflaci do 2 %, pak od e
inflaci do 6, pak o 80 %
takového portfolia Realitni
oCekavame vynos mezi investice
3 -4 %. 5%

o
tsoB

ptimalni sloZeni dynamického portfolia

Dynamické portfolio PFiklad typické investice:

— dobra volba pro tyr KBC Renta Czechrenta
ktefi mysli dlouhodobé. ¢sop akciovy mix
KBC Equity Fund America
€s0B akciovy fond — Stfedni a Vychodni Evropa

Vysoka kolisavost, Lukoil

ta v3ak ty, ktefi spofi Erste Bank Alternathni
s vice nez sedmiletym ik DE'QPSZ_I,"E investice
horizontem, netrapi. Bl
Urokavé
Dalsi 0,5 % - 1 % oo y .
k vynosu, tedy kolem _ i
6 % pfi 2% inflaci. |r‘;T:G]:c: | 70%
5%

Spolehlivé prekonani
inflace — o cca 4 %.

dem“ v obdobi kolem péti let. Vlastnici vyvazeného portfo-
lia mohou oCekavat vynos mezi 3 az 4 % ro¢né. Vyznamnou
soucasti rlstového portfolia je
akciova slozka. ,Kolisavost in-
vestice do rlstového portfolia
mUze byt do¢asné zvysend, od-
ménou je vSak pridany vynos,
ktery by mél oproti konzervativ-

k realnému investovani by
mélo jiz ve 2 az 3letém
c¢asovém horizontu pfinést
ovoce v podobé 0,5 -1 %
vynosu navic ro¢né.

Zatimco prosté ukladani
penéz na spofici ucet Ci
do kratkodobych statnich

dluhopis@ jen ob¢&as pokryje

inflaci, i konzervativni
investice by jiz méla inflaci
pravidelné prekonavat.

KBC Renta Czechrenta
Cesky statni dluhopis
Statni dluhopis Slovenska
Dluhopis holandské banky ING
Dluhopis spoleénosti CEZ
Dluhopis spoleénosti BMW

KBC Multi Interest Cash Czech .
Statni pokladniéni poukazka CR

Alternativni Akciova

investice  SIOZKa  poini
0% 10% jvestice
0%
) Urokové
Deapg?a nastroje
45 % 45%

Dy

nimu profilu dosahovat dalSich
cca 0,5az1 % rocné,” doplhuje
Ale$ Prandstetter. Akciova sloz-
ka je pak spiSe zamérena na od-
vétvi, ktera pfili§ nekolisaji, jako
tfeba potraviny a farmacie, nebo
na dividendové firmy.

Klient s riistovym profilem

V rlstovém profilu ubyva dluho-
pisovych fondl a ptibyvaji ak-
ciové — treba ty zamérené na
technologie, tézare i financnic-
tvi. V portfoliich je mozné nalézt
napi. Google, Deutsche Bank
nebo Exxon Mobil. Odménou
je pak ocCekavany vynos vySSi
00,5 az 1 % rocné oproti vyva-

==l zenému profilu.



¢isla v dialogu

V penéZenkach mame 2,7 miliardy kusii
penezenxkacn mame 2,7 miiaray Kusu
minci z Jablonce nad Nisou

V letoSnim roce uplyne 20 let ode dne, kdy byla niky zaujala zlatd pamétni mince v nomindlni hodnoté 10 000 K¢ ze
v Jablonci nad Nisou slavnostné oteviena Ceska sady Karel IV. s motivem zalozeni Nového Mésta prazského. Caso-
mincovna, podnik, ktery je v nasi republice jediny pis World Coin News a nakladatelstvi Krause Publications ji udélili ti-
svého druhu. Zadného jiného vyrobce obéznych tul nejkrasnéjsi zlata mince pro rok 1999. Tato mince jiz vzesla z listi
minci v Cesku nenajdete. V poslednich trech letech v Ceské mincovné. ,U pamétnich minci se vice jak u téch obéznych
se spolec¢nost pod novymi majiteli zacala uspésné klade dlraz na $pickovou kvalitu razby. Tési mé, ze jsme nasi kvali-
ménit z vyrobni na vyrobné-prodejni organizaci. Svuj tou pfispéli k zisku tak vyznamného ocenéni. Cela sada Karel IV. je
sortiment rozsifila o Smart mince a investi¢ni zlato, diky tomu mezi sbérateli velmi cenénd, jeji trzni hodnota se dnes po-
prodava mince zahrani¢énich mincoven a pfivedla na hybuije kolem 200 000 K&,“ fekl Radek Sulta.

svét investiéni portal CM AURUM. V roce 2003 ziskala Ceska mincovna na veletrhu v Basileji cenu Vre-
neli Preis. Do klubu laureatd vstoupila jako jedna z nejmladsich oce-
»Na pfeménu spolecnosti miizeme byt pravem pysni. Rozsifili jsme nénych mincoven. Z mezinarodnich obchodnich Uspéchll zazname-

sortiment a v soucasnosti nejintenzivnéji pracujeme na rozsifova- nanych v Jablonci nad Nisou za poslednich dvacet let jmenoval Ra-
ni sluzeb portalu CM AURUM, aktualné pak otevirame v ¢ervnu no- dek Sulta na prvnim misté razby pro zahraniéni staty. ,Tyto zakaz-
vou prodejnu v Brné. Majitelé, ktefi mincovnu koupili v roce 2010, se ky prichazeji nejCastéji ze zemi, které nemaji vlastni mincovnu, razi-
i nadale zasazuji o to, abychom byli spolehlivym dodavatelem Ces- li jsme pro Moldavii, Arménii, Venezuelu, Spojené arabské emiraty Ci
ké narodni banky, ktera je pro nas zakaznikem Cislo jedna,” uve- Libanon.V soucasné dobg je tento trh obsazen vyznamnymi evrop-
dl Radek Sulta, teditel Ceské mincovny. Od roku 1993 Ceska min- skymi mincovnami, které maji po razbé eurominci prebytek kapacit.
covna razi obézivo a od roku 1994 pamétni mince pro pote- Uspét v tendrech na obézivo byva ¢im dal tim naro¢né;si.*

Od roku 2002 je Ceska mincovna drzitelem certifi-
katu I1ISO 9001 od auditorské firmy Lloyd’s Re-
gister Quality Assurance. V roce 2005 absol-
vovala spolecnost Uspésny audit z Evrop-
ské centralni banky, ktery potvrdil, ze je pro
pripadnou razbu Ceského eura pfiprave-

' na. Od tohoto roku mincovna pribéz-
rI né investuje do novych technologii, aby
)ﬂ . vSechny pozadavky splfiovala i nadale.
*}hl »Posledni investici byla v minulém roce
n..  kalici pec, ve které se zuslechtuji razidla.
..ig iy Zvysili jsme tak vydrz razidel a potazmo
"gb ,-"I samotnou kvalitu razby. Plusem této tech-

by Ceského statu.
NaSe novodoba ména vznikla 8. Unora roku 1993
po lednovém rozdéleni byvalého Ceskoslo-
venska. Jiz drive, v dobé, kdy bylo jasné,
ze k rozdéleni federace dojde, bylo vypsa-
no vybeérové fizeni na vybudovani nové
mincovny. Mince pro Ceskoslovensko
byly totiz razeny ve slovenské Kremnici.

V listopadu 1992 ho vyhréala jablonec-
ka spole¢nost Bizuterie diky svym bo-
hatym zkuSenostem v oblasti zpracova-

ni kovd.

Prvni mince byly z dlivodu nutnosti rych-
|ého uvedeni do obéhu vyrobeny v Né&-
mecku (10, 20 a 50 haléfd, 10 K&, 20 K¢ a 50
KE) a v Kanadé (1 K&, 2 K¢ a 5 K¢). V mincov-

/" dl Radek Sulta.

Ze statistik vyplyva, ze Ceska mincovna se jiz
nach Royal Canadian Mint a Hamburgische Mun- v minulosti musela vyporadat se zvySenymi na-
ze byli zaskoleni odbornici spolec¢nosti Bizuterie, kte- = roky na jeji vyrobni kapacity. ,,Nejvice obéznych min-
fi v rekordnim Case vybudovali v Jablonci nad Nisou novou ci jsme vyrazili v roce 2002, za rok to bylo pres 197 milionC
mincovnu v podstaté na zelené louce. kusl. Celkem za dvacet let bylo vyrazeno 3,38 miliard minci v hod-
Jiz v roce 1993 ziskala Ceska ména své prvni ocenéni — bimetalicka noté takika 14,5 miliardy korun. Na kanadské a némecké mince, kte-
padesatikoruna byla vyhlaSena americkym casopisem World Coin ré mlzete jeSté obCas najit ve svych penézenkach, pripada zhruba

o

News a nakladatelstvim Krause Publications nejkrasnéjsi minci roku. 700 miliontl kust v hodnoté 4,35 miliard korun. Minci z jablonecké
Prvni mince v této nominalni hodnoté byly razeny v Hamburku, prv- Ceské mincovny maji Cesi ve svych penézenkach 2,7 miliardy kusti
ni Geské padesatikoruny z Ceské mincovny pochazeji z roku 1995. v hodnoté pires 10 miliard korun,“ uzavrel Radak Sulta.

O Sest let pozdéji se Ceska ména dockala dalSiho ocenéni. Odbor- (t2)

Klient s dynamickym profilem ho profilu bude dany jedinec patfit. Naopak bohati lidé mohou

V dynamickém profilu, ktery je vhodny pro dlouhé horizonty a pro davat prednost spiSe konzervativnéjSim investicim, protoze tim
lidi, kterym nevadi kolisani ceny, se opét vyvazuiji riziko plynouci z jejich podnika-
na ukor zejména dluhopist posiluje role s ni,“ fekl Jan Barta, generalni feditel spo-
akciovych fondd, jeZ mohou tvofit i vice le¢nosti CSOB Asset Management, a.s.,
nez 3/4 portfolia. Tato portfolia by méla investi¢ni spole¢nost.

Rstové portfolio je PFiklad typické investice

,,mrotorem S dostatef:n}’/m ;ﬂg v
v priiméru piekonavat inflaci o cca 4 %, 3;,’1;::1';2‘ v odope i CSOB je leadrem v oblasti poskytovani
za soucasnych ekonomickych podmi- slozky. investi¢nich produktl. Spravuje majetek
nek by mély dosahovat vykonnosti ko- Kolfsavost investice do nékolika desitek tisic klientd, ktefi se daji
lem 6 % rocné. L@Sttgve;ho portfolia miize ; rozdélit podle svého osobniho pfistupu
v . , P PV, 3% ocasne zvysena, Ao ., v v v N
Mnoho lidi si také mysli, ze pravé lidée odménou je vak pfidany nitin ke zhodnocovéani penéz do Ctyf skupin.
Voo un v . ynos, ktery by mél v oy .. v v . X
s vy88imi pHjmy budou pfi svych roz- e e Ui Dvé& tretiny vyuziva vyvazeny profil, ne-
hodnutich o vhodném zhodnoceni pe- 0:5— 1 % vynosu rocne. i cela jedna tretina konzervativni. Mensi-

v Lo . . Pfi inflaci 2 % tedy
néz také vice riskovat. ,To je ale omyl, 4-5%.

protoze vySe pfijmu neurCuje, do které-

nou je pak rlstovy a dynamicky profil.
(t2)
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ochutnejte kvalitu

Zapomnéla jsem se zeptat, jestli ji Josef Sléha tehdy,
kdyz ma hlad, nebo radéji tehdy, kdyz ma na néco chut.
Nékdy je to asi tak, ze ji tehdy, az ma ¢as. Tak to totiz
bylo pfti lofiském roéniku soutéze Ceska chutovka,
béhem které jsme my, novinafi, povinné ochutnavali
a hodnotili dobroty od kavy a piva az po zakusky

Ci parecky. Ale Ing. Josef Sléha, jednatel SYMPEX
GROUP s.r.0. a feditel projektu Ceska chutovka, mél
tolik milych povinnosti, Zze se k degustaci a zahanéni
prvotni lidské potreby dostal v poklusu az v zavéru
nezbytného organizovani...

Nicméné:

Ceskd chutovka md prvni kulaté vyrodi. Jak bude probihat a kdy vy-
vrcholi?

Zaznamenala jste nase pulkulaté jubileum. My ho sice nijak neslavi-
me, pét let existence a stalého rdistu zajmu o znacku Ceska chutov-
ka nas ale t&Si. A samozfejme i to, ze se soutéz letos ocita v jeste vy-
branéjsi spole&nosti nez dfiv. Piedevaim ji poskytl zastitu Milan Stéch,
predseda Senatu Parlamentu CR, ktery osobné fandi éeskym vyrob-
clim, véetné potravinard, a pfibyl nam také vedle COOP dalsi vyznam-
ny generalni partner — SPAR COS. | dal$i nové partnerstvi — CzechTou-
rismu a obCanského sdruzeni Gastronomia Bohemica — dodavaji le-
toSnimu ro¢niku vétsi glanc.

Soutéz uz vlastné zaCala, vyrobci se az do 20. zafi mohou

hlasit prostrednictvim webovych stranek www.ceskachu-

¥ Losha.
tovka.cz, kde najdou i podrobnégjsi instrukce a informa- -

‘_‘

ce, a ti uspésni si pak 17. fijna pfevezmou v Senatu plake-
ty a licenéni smlouvy na uzivani log CESKA CHUTOVKA
a DETSKA CHUTOVKA pro své vyrobky.

Jakeé jsou novinky pro letosni rok?

Osvédceny model — soustiedit se predevsim na chut a dalsi senzo-
rické vlastnosti vyrobku — netfeba ménit, stejné jako nizké poplatky
za prihlaSené potraviny, které umoznuiji UCast skutené vsem zajem-

_ clm o znacku. No-
Novinkou, na kterou se ale

vinkou, na kterou
hodné téSime, bude to, Ze se at')edhodn;é tesi-
snotfebitelé budou it o, e lorfe spo.
PO Uzavreni souteze moznost po uzavieni souté-
ochutnat vitézné potraviny Ze moznost ochut-
v siti prodejen SPAR €0S

nat vitézné potraviny
v siti prodejen SPAR
COS a zvolit nejlep-
$i produkt z vyhercli
,Ceské  chutovky*.
Tim soutéZ usnad-
ni chutnym Ceskym
potravinam cestu ke
spotfebiteli. A také
se tésSime na preda-
vani ocenéni vyrobcdm piimo v Rytifském sale Valdstejnského paléce,
sidle Senatu. Myslim si, Ze si ti, ktefi si zvolili nesnadnou cestu vysoké
kvality vyrabénych potravin, takové uznani opravdu zaslouzi.

a volit nejlepSi produkt
zvyhercii,,Ceské chutovky*.
Tim soutéz usnadni chutnym
¢eskym potravinam cestu
ke spotiehiteli.

Vsichni, kteri zaZili loriské setkani ceskych vyrobetd, ocenili prede-
vsim tiZasnou a pohodovou atmosféru, v niz soutéZ probihala. Ne-
chybéla skutecnd soutéZivost, drama okamZiku, humor.

To mate naprostou pravdu. Setkani potravinaid, kte-
fi jsou pravem pysni na sv@j um a vynikajici chutné pro-
dukty, srSelo dobrou naladou, vzajemnou Uctou i naladé-
nim na stejnou strunu — bez srdce na pravém misté se
zkratka chutny vyrobek udélat nedd, a je jedno, jestli ho-

vorim o generalni fe-
ditelce akciové spo-
le¢nosti, nebo majite-
li vyhlaSené cukrarny
¢i Feznictvi. To setkani
prineslo vSem radost
a urCité i povzbudi-
vy pocit, ze ma smysl
se 0 néco poradného
snazit a nejste v tom
sami. Tahle skvéla at-
mosféra se tam dala
rovnhou krajet, kaz-
dy si ji pak odvezl kus
i k sobé domd. | letos
na podzim se v pro-
storach Senétu nefor-
malné setkaji vitézové
na ochutnavce svych
potravin s hosty a novinafi a uz se vSichni téSime, jak si stejnou po-
hodu znovu vychutname.

aF
Ing. Josef Sléha

Také bych rekla, Ze radé firem ucast i vitézstvi pozvedlo zdravé sebe-
védomi, hodnotite to stejné?

Nepochybné. Kazdy samoziejmé vi, jak kvalitni a chutnou
potravinu vyrabi, a uz samotna prihlaSka do soutéze zna-
mena, ze vyrobce ma v tomto smeéru patficné sebeveédo-
mi. Kdyz véak ziska i ocenéni, pravo pouzivat logo Ceska
nebo Détska chutovka a mlize si navzajem s ostatnimi vy-
ménit zkuSenosti a ubezpecit se, Ze tato nelehka snaha ma smysl, je
to hodné dlilezité. Vyrobci nejsou stroje — pottebuiji kromé Cisel ve vy-
sledovkach vidét i uznani, stopu, kterou po sobé chtéji zanechat. Lev-
ny kSunt neni zadné radost pro zakaznika, ale ani pro vyrobce. Chlubit
se chcete nécim vyjimecnym — a kdyz to oceni i druzi, a nejlépe pak
i spotfebitel, tak to ma pro kazdého velky vyznam.To je také hlavnim
poslanim soutéze.

Pripomerite podminky, za kterych Ize do soutéZe vstoupit.
Podminky jsou velmi jednoduché. Vyrobce musf byt registrovan v Ces-
ké republice a potravina zde také musi byt vyrobena. A pak uz jen sta-
¢i podat prihlasku a uhradit véas poplatky za Ucast v soutézi. Pocho-
pitelné, protoZe se hodnoti zejména chuf, soutézit mohou jen potra-
viny urCené k pfimé konzumaci, nikoliv tedy suroviny k pfipravé jidel.
To mozna budete védét spis vy...?

&)YMPEX
Zkusim si nicméné tipnout — ne-

jsme my muzi trochu vybiravéjsi? Ale tak dobre, kdyz vidim vas vy-
raz — krasnym Zenam prece slusi takovy nadherné nazdobeny dort
pfi posezeni v cukrarné mnohem vic nez muz(im, tak jak potom ne-
maji byt misné?

Chutovka je o chuti, myslite si, Ze
Jjsou muzi misnejsi neZ Zeny?

Jite radéji chutné, nebo zdrave?

Ja se odjakziva fidim zkuSenosti, ze co mi chutna, to je také zdraveé.
A za tim si skutecné stojim. Je to ale samozfejmé o mife a okolnos-
tech. Na trhu nejsou a ani nesmi byt nezdravé potraviny. Nehovofim
samozfejme o pfipadech, kdy je poruSovana nebo obchazena platna
legislativa. Kdyz ale budu mit cukrovku, asi se nebudu cpat cukrovin-
kami a dam prednost horké kave pred oslazenou. Mohu vas
ubezpedit, ze véechny Ceské a Détské chutovky jsou nejen
chutné, ale i zaru€ené zdravé!

za rozhovor podékovala
Eva Brixi



ochutnejte kvalitu

V Brné byla zac¢atkem kvétna slavnostné oteviena nova
prodejna sité SPAR €OS. Jubilejni desaty supermarket
SPAR s prodejni plochou 445 m? je umistén v novém
obchodnim centru LETMO. Toto misto se nachazi

na lince nékolika vyznamnych tras, které spojuji
centrum Brna s prilehlym okolim. | presto, Zze se jedna
o mensi prodejnu, zakaznici si mohou vybrat z vice jak
4000 polozek kvalitniho a ¢erstvého zbozi.

,»Otevienim supermarketu SPAR v Brné zahajujeme letoSni expan-
zi nasich prodejen a doufame, ze bude stejné Uspésna jako v mi-
nulém roce,” uvedl Tomas Janda, vedouci oddéleni expanze spo-
leénosti SPAR COS. ,Diky strategickému umisténi oCekavame, ze
se stane velmi oblibenou a hojné navstévovanou prodejnou nejen
mezi mistnimi obyvateli, ale také pro cestuijici, ktefi vyuzivaji zdejsi
dopravni uzel,” dodal Tomas Janda.

Moderni obchodni centrum LETMO se nachézi ve velmi frekven-
tované oblasti Brna; zaujme nejen mnozstvim sluzeb, ale i origi-
nalnim designem a nadhernym vyhledem na Brno z vysSsich pater
budovy. V pfimé blizkosti se nachazi vlakové a autobusové nadrazi

1
Slavnostni okamiik pro Brno i kolektiv
spolecnosti SPAR COS

a hlavni tramvajovy uzel. VSechna tato mista jsou propojena pod-
chody, které Usti pfimo do nakupniho centra. Denné zde projde né-
kolik tisic lidi, ktefi jisté uvitaji moznost nakupu kvalitniho a Cerstve-
ho zbozi SPAR.V sortimentu prodejny zékaznici naleznou komplet-
ni nabidku potravin, napojd a také vybér nepotravinarského zboZi,
zejména zakladni nabidku pracich a Cisticich prostfedkd, kosmeti-
ky a papirenskych vyrobk.

Adresa: Nadrazni 2a, 602 00 Brno

Oteviraci doba: Po-So 7-20, Ne 8-20

Celkova plocha: 663 m?, z toho prodejni plocha: 445 m?
Celkovy pocet produktli v nabidce: vice nez 4000
Pocet pokladen: 5

Moznost bezkontaktniho placeni kartou: Ano

(t2)

Spoleénost SPAR COS se stala partnerem soutéze o Dobry tuzemsky potravinai-
sky vyrobek ,Ceska chutovka®, jejiz paty ro¢nik odstartoval ve stredu 22. kvét-
na 2013. Zakaznici spole¢nosti SPAR COS, jejimz dlouhodobym cilem je propaga-
ce a podpora kvalitnich ¢eskych potravin, budou mit po uzavieni soutéze moznost
ochutnat vitézné produkty v siti prodejen SPAR COS a zvolit nejlep$i produkt z vy-
hercti ,Ceské chutovky“. Vysledky projek-
tu, ktery pomaha spottebitelim objevit ty-
pické chutné ¢eské potraviny, budou vy-
hla8eny 17. fijna.

,Nasim strategickym cilem je nabizet
chutné Ceské produkty, proto jsme vel-
mi radi, Ze se mdzeme podilet na projektu
Ceska chutovka, ktery spotebiteltim pfi-
nasi nejen kvalitni, ale predevsim chuto-
vé zajimavé Geské produkty,“ uvedla Mar-
tina Malcova, vedouci oddéleni marketin-
gu spoleénosti SPAR COS. ,Vyrobky, kte-
ré ziskaji ocenéni Ceska chutovka, bu-
dou moci zakaznici vyzkouset v siti na-
Sich prodejen a z vitéznych potravin zvo-
lit tu nejlepsi,“ doplnila. Soutéz o Dobry
tuzemsky potravinafsky vyrobek ,Ceské
chutovka“, jejimz odbornym garantem je
Vyzkumny Ustav potravinafsky Praha, pro-
biha letos jiz patym rokem. PfihlaSené po-
traviny musi kromé vysoké kvality splfio-
vat také vysoké chutové naroky. Dilezi-
tou sou€asti hodnoceni je design vyrobku
a jeho spotfebitelska vyuzitelnost. Spojeni
téchto parametrli a ¢eského plivodu po-
travin dava znaéce ,Ceska chutovka“ zce-
la unikatni podobu nezaménitelnou s jiny-
mi podobnymi projekty. Zarukou kvality
vyrobk{ je jiz jejich samotna tcast v sou-
tézi, kterd sama o sobé zarucuje Spicko-

vou kvalitu a chut vyrobku. Letos bude tfetim rokem probihat také ,Détska chu-
tovka“, kde o vitézich rozhodne autenticka détska porota slozend z zak( druhé-
ho stupné zakladnich kol pisobicich v Détské tiskové agenture a studentl prvni-
ho ro&niku VOS ekonomickych studii a SPS potravinafskych technologif z Prahy 2.
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na slovicko

Léta premyslim o tom, jak to zarfidit, aby byli muzi spolehlivi, peclivi,
obétavi, laskavi, a pfitom nad véci a v pohodé a v bézném Zivoté vy-
chazeli nam, zenam, vstfic stejné ochotné jako my jim. Nepotrebuje-
me, aby mysleli jako my, to by svét nebyl svétem a chybél by prostor
pro namlouvani i hadky a rozchody. Ale prece jen — podle valné vétSiny
dam jsou muzskeé poloviCky mélo akeni, viastné nic je netrapi, nebere,
vSechno pocka. Tim ndm pusobi traumata z toho, protoZe si myslime,
Ze jim na nicem nezaleZi, jen na nich samotnych.

Kazdy muz se musi vyspat, najist, byt Uspésny, pred ostatnimi ,,vypa-
dat*. Zadny nemusf nic, co nechce. Ze doma svésily kytky Zizni listy,
to nehraje roli v pohledu na rodinné souiti. Ze podiaha v koupelné vy-
pada jak po naletu, no coz, ono se to da prezit. Ze se nedorozuménim
nejelo za tchyni, no, jesté Ze to tak dopadlo...

Vzdy, kdyz jsem z takovych Uvah jelen, si nakonec paradné protire-
¢im a dojdu k nazoru: jesté, ze to tak je. NaSe zenska rozkmitana du-
Sicka prece musi prozivat vybuchy emoci kladnych i zapornych, aby
se zase mohla v prostoru a ¢ase dostavat do svych mantinell: totiz

dussi a nejrychlejsi.
Eva Brixi, Séfredaktorka
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Vice nez Ctvrtina (26 %) evropskych spoleCnosti v souCasné dobe in-
vestuje do technologii, které jim umozni komunikovat se zaméstnan-
ci prostrednictvim socialnich meédii. Jak ukézal jiz paty rocnik globaini-
ho prlizkumu Digitélni IQ, ktery provadi poradenska spole¢nost PwC,
Evropa v této oblasti zaostava za Amerikou i Asii, kde v této oblasti in-
vestuje tretina firem (32 %, resp. 33 %). Zvysit své investice do inter-
nich socialnich médii planuije letos vice nez tetina firem napfic regiony.
Vice nez do internich investuiji evropské firmy do socialnich médii, kte-
ra jim umozni komunikovat se zékazniky a dalSimi zainteresovanymi
stranami mimo firmu. | v oblasti vnéjsi komunikace ale vydavaji evrop-
ské firmy méné (29 %) nez americké (37 %) Ci asijské (31 %). Zvysitin-
vestice do socialnich médii pro komunikaci se zakazniky planuije letos
témér polovina (49 %) firem v Americe.V Evropé je to vice nez tretina
(35 %) spolecnosti a 0 néco vice jich je v Asii (45 %).

WWVyuzivat sociélni média, coby generatory zisku se Ceskeé firmy spi-
$e uci. V nedavném prizkumu mezi generalnimi fediteli nejvyznam-
néjSich tuzemskych firem ndm pouze 15 % uvedlo, ze uzivatelé soci-
alnich médii maji zasadni vliv na jejich podnikani. O¢ekavam, Ze toto
Cislo v nasleduijicich letech poroste. Jiz letos hodla podle stejného
priizkumu zménit svdj pristup k uzivateldm socidlnich siti témér pé-
tina Ceskych firem,“ uved| Patrik Horny, partner v oddéleni Transfor-
maci PwC CR.
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V rodinnych
domech
vyhravaji loznice

Prtimérny Cech bydlici v rodinném domé stravi u televize o étvrtinu
méné Casu nez jeho soused z €inzovniho domu. Ten navic prohrava
i v Case straveném v loznici, kde je v prdméru o dvé hodiny tydné
méné neZ obyvatel rodinného domu. Tyto a dalsi zavéry pfines prd-
zkum spolec¢nosti Ekonomické stavby.
Nejoblibengjsi mistnosti v ceskych domacnostech vyhrava s prehle-
dem obyvaci pokoj. Jako svou nejoblibenéjSi mistnost jej uvadi az
50 procent lidi Zijicich v bytech. V rodinnych domech je pomér Casu
straveného v obyvaku u televize vyrazné nizsi, pouhych 35 procent.
Lidé v bytech tak davaji vyrazné Castéji prednost ¢asu stravenému
u televize.
,Obyvaci pokoje jsou mistem setkavani rodiny, ¢asto to jsou ale spo-
le¢né chvile u televize, a nikoliv plnohodnotné straveny Cas. Televiz-
ni obrazovka ubira ¢as na spanek, v domnéni faleSného odpocinku
jsme schopni konzumovat i podprdmérmé programy namisto toho,
abychom si §li odpoCinout do zény klidu v loznici,“ podotkla psycho-
loZka Veronika Kavenska.
Na druhém misté v oblibenosti jsou Ceské loznice. Vyhravaji vSak hlav-
né u obyvatel rodinnych domd. Cas straveny v loznici je v domech to-
tiz aZ o jednu tietinu vys$si neZ u obyvatel bytd. Na rozdil od lidi Zijicich
v bytech tak mizeme predpokladat, Ze lidé v rodinnych domech si
dopravaji jak vice hodin kvalitniho spanku, tak i pestrejsi intimni zivot.
»,Mnohdy je hlavnim divodem stavby rodinnych domd nedostatek
prostoru a Klidu na rodinny zivot. Je tedy samoziejmé, Ze si lidé vice
uzivaji svého soukromi a lépe rozdéluji svij volny ¢as na Cas strave-
ny s celou rodinou a na chvile stravené s partnerem. At tak, ¢i onak,
jsem rad, Ze nasim klientdm piinasim pohodu a klid do jejich Zivota,“
komentoval vysledky vyzkumu feditel spole¢nosti Ekonomické stav-
by David Mencl.
Ekonomické stavby, predni stavebni spoleCnost v oblasti vystavby
zdénych rodinnych domd v regionu stfedni Evropy, se od svého zalo-
Zeni v roce 1998 zaméfuje na kvalitu a ifi nabidky, ktera je svym roz-
sahem na trhu ojedinéla. Od pocatku své existence se Ekonomické
stavby specializuji vyhradné na oblast bydleni a kazdorocné realizuiji
a predavaji svym klienttim v Ceské republice pres 400 domd.
Cilem Ekonomickych staveb je zpfistupnit bydleni v rodinném domé
co nejsirSimu spektru zakaznik(l, ¢ehoZ dosahuiji Sirokou nabidkou
sluzeb - od individualniho projektu, pres vyfizeni stavebniho povoleni
a zajisténi financovani az po samotnou realizaci — a pfiznivymi cenami.
Ekonomické stavby chtéji byt spolehlivym a stabilnim partnerem pro
vystavbu rodinnych domd, ktery vzdy nabizi néco navic.
Ekonomické stavby jsou ryze Ceskou spole¢nosti s dlouholetou tradi-
ci, ktera klade dliraz na kvalitu a maximalni efektivitu véech procest.
Ke spolupraci si vybira silné a stabilni partnery, diky kterym mize neu-
stale svou nabidku rozsifovat a zajistit stavbu domu za pfiznivou cenu.
Spolecnost je drzitelem certifikatu jakosti ISO 9001 jiz od roku 2003
a certifikatu ochrany Zivotniho prostiedi ISO14 000 od roku 2007.
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znacka jako hodnota
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Konec &ervna, taborak, viiné dreva, idylka... Pro
nejednoho muze spojitost s vidéimi schopnostmi,
pravékym poslanim, lovem, ochranou rodu... Nebojte
se, nevratime se k mamutiim, ale fe¢ bude o nastrojich,

o kterych tehdy neméli nasi predkové ani ponéti.
| kdyz... Ty dnes vyrabéné slouzi ve své podstaté
k témuz jako kdysi: ¢lovék si jimi usnadniuje praci.
Dnes patfi jesté k zabaveé i sportu.

Sekerky a noze. Pridejte
si nazev firmy AC-T servis
spol. s r.o., kterou znate z na-
Sich stranek jako prazskou ro-
dinnou firmu s velkoobchod-
nim podnikanim (dvefni kova-
ni, vétraci mrizky, krbové na-
fadi). Pfed par mésici zaradila
do svého sortimentu lahGdku
pro radost: femeslnické noze
a sekery Svédské znacky Hul-
tafors. Ing. Martin Erba, fedi-
tel spole€nosti, rozvinul klub-
ko pribéhu:

Dverni kovani, krbové ndradi, klice — vds kovovy svet. Najdeme
néjaké zakonité spojeni s tim, Ze se nabidka rozsifila zase o dal-
Si kovovou fadu?

Ne, neni to nelprosna strategie, ze bychom se drzeli jen toho, co
je spojeno s kovem. Naopak je to v tomto pfipadé strasné jedno-
duché. Do nabidky jsme noze a sekery jmenované znacky zara-
dili proto, Ze jsou hezké a uzitecné. Je to takova liblstka a Zadny
trhak nasSeho sortimentu to nebude. Je to pro radost nas samot-
nych i zakaznik(. A jak jsme k této zalezitosti pfisli? Tak néjak si nas
to samo naslo. Mame dobrého kamarada, ktery méa categingovou
spole¢nost a stara se o nase veskeré firemni oslavy, tiskové
konference apod. Rad pobyva v pfirodé, je myslivec, spe-

cializuje se i na gastronomické pochoutky ze zvéfiny, hod- ]

né cestuje a jezdi po vystavach. Na jedné z nich se sezna-
mil s produkci Hultafors. Zdalo se mu, ze by to mohl byt Si-
kovny dopInék naseho portfolia. Seznamil nas s dovozcem

—auzto bylo...
To ale neni vsechno... i
Ptidala se k tomu dalsi nahoda. V CR se rozvijeji sportov- }

ni discipliny, jako je tfeba kaceni stromd, opracovani dre-

va apod. V téchto aktivitach figuruje Ctyfnasobny mistr Ev-

ropy... ¢eho? Slovo dalo slovo a dohodli jsme se na sponzo-

ringu téchto klani. Na jeho akcich mivame také stanek a pracovni
noze a sekery prodavame. Zajem je neuveéritelné velky. Zjistili jsme
rovnéz, ze sem tam nékdo ma tuto Svédskou znacku v povédomi
jako symbol femesiné dokonalosti a kvality davnych dob.

Tedy i s vysokou cenou?

To vibec ne. Sekery Hultafors se sice ru¢né vyrabéji tradi¢nim zpl-
sobem uz od roku 1697, jak jinak nez z kvalitni Svédské oceli, jsou ko-
vané, je to ikona. Na toplirka se pouziva specidlni dievo ze severo-
amerického ofechovce bilého. Toplirka se nelakuiji, dievo dycha, ma
to své funkeni opodstatnéni. Sekery jsou krasné na pohled, femesl-
nici vi, o ¢em mluvim.

Nalistujte si na naSem webu katalog a pfesvédcte se i o téch ce-
nach, mozna nebudete veérit. Myslime si, ze ne vSe, co je vysoce
kvalitni a krasné, musi byt predrazené.

Kde mohu sekerky a noZe koupit?
U nés ve firemni prodejné v Praze — Hornich PocCernicich, nabize-

ji je i nasi obchodni zastupci, objednat si je Ize i pfes nas e-shop na
webu. Zajem je velky, s tim jsme snad ani nepocitali, mélo to byt spi§
jen takoveé osvézeni...
Noze stejné jako sekery maiji vynikajici vlastnosti, jsou vyrobeny
z japonské oceli. Jsou velmi odolné a jsou konstrukéné odlisné pro
rGzné profese. Napfiklad pro rybare do mokrého prostiedi, dalsi
jsou konstruovany jako bezpe€nostni noze bez Spicky, jiné pro ma-
lite na otvirani plechovek, pak je tam dlatovy ndz pro tesare, nlz,
ktery ma v sobé brousek, dale elektrikarsky ndiz nebo nlz pro in-
stalatéry... Mame je v provedeni ocel nerezova a ocel karbonova
a stoji od 120 do 240 korun. Barevnou stfenkou se rozlisuji.
Ke kazdému patfi pouzdro na opasek, které se da pfipev-
nit na pracovni obleceni knoflikem.

A brousek by byl?

| na to myslime. Uz jsme se spajili s jednou spolecnosti,
bude nam brousky vyrabét, takze zakoupite u nas. Brou-
sici puk bude urcen jak k brouseni noz(, tak seker. Mame
i nahradni toplrka a na jejich o$etfovani pravy Inény olej.

Pro koho se sekery hodi?
Sekery jsou rliznych tvar(i a velikosti. Treba Sikovna mala
sekerka do batlzku, kterou pouzivaji hod-
né fezbari, vazi pll kila, je hodné ostra, prosté do
ruky i do zavazadla. Pak u nas najdete sekeru $ti-
paci, ktera se od té prvné jmenované lisi tvarem
hlavy a délkou topUrka. Dalsi je tfeba sekerka te-
sarska. Mame také sekerku loveckou, ta je pro lov-
ce zvére, jeji pomoci se da snadno a rychle vyvrh-
nout skoleny jelen. Vyhledavana je sekerka haze-
ci sportovni oboustranng, tedy sekerka
pro sportovni Ucely.

Tak mne napadd — sekerka i nozZe, to
by mohl byt docela pékny darek...
Nejste sama, firmy si zacaly toto zbo-
Zi opravdu objednavat ve vétSim poctu kust
tfeba jako darek pro své obchodni partnery. Tu
nejmensi sekeru prodavame uz v kartonové
darkové krabici, takze — pro¢ ne?

ptala se Eva Brixi
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GASCONTROL

« Dodavatel bioplynovych stanic,
Gc plnicich technologii na CNG
GASCONTROL  a spalovacich turbin CAPSTONE

_'“--'EHI

Firma GASCONTROL, spole¢nost s r. 0., jako tradi¢ni vyrobce

a dodavatel plynovych zafizeni, obohatil své portfolio o dodéavky
bioplynovych stanic, spalovacich turbin CAPSTONE a ORC zafizeni
pro vyrobu elektrické energie a plnicich stanic na CNG s kompresory
$pickové kvality od Svycarského vyrobce GREENFIELD.

Nase cinnosti:

« Dodavky a servis plynarenskych zafizeni

» Regulace a méreni plynu, odorizace, dalkové méfreni odorantu

« Plynové expanzni turbiny

« Plynovody, specialni prace na plynovodech, jiné produktovody

« Primyslové klimatizace a chladici systémy

« Dulni investi¢ni a technologické celky

« Vystavba a rekonstrukce kotelen a vyménikovych stanic

« Dodavky domovnich a priimyslovych plynoméru

« Vystavba, dodavky pinicich technologii a servis CNG stanic — stlaceny zemni plyn
« Pfestavby vozidel na CNG pohon - na stlaceny zemni plyn

» Dodavky turbin CAPSTONE do 5 MW a ORC zafrizeni - vyroba elektrické energie
» Dodavky bioplynovych stanic od 20 kWe do 5 MWe, vcetné vystavby

« Vyzkum a vyvoj v oblasti energii a plasta

« Inovace produkti a technologickych procest

GASCONTROL, spole¢nost s r. o.

Novy Svét 59a/1407, 735 64 Havifov-Sucha
Tel.: +420 596 496 411, Fax: +420 596 412 397
gascontrol@gascontrol.cz

www.gascontrol.cz ’




