www.freshtime.cz

fijen 2022

Muz, ktery vi, co chce

Osobnosti tohoto vydani:

Karel Pacourek
Lubos Vrbata
Radek Cervin

Miroslav Kobera

Martin Wallner

Roman Kubalek

Karel Pacourek, Lubos Vrbata, Radek Cervin
Nejvétsi jistotou je dnes sobéstacnost

rozhovor na stranach 2-4



fresh rozhovor

Nejvétsi jistotou je dnes sobéstacnost

Podzim srazil teploty ovzdusi a na tricka oblékame jesté svetr. Sandaly jsme
vyménili za tenisky a na noc obé&as uz pfivirame okno. Néktefi z nés topi, jini jsou

zdrzenlivéjsi s védomim, Ze i par dnl bez zapnutého kotle snizi platby. Energeticka
krize nas strasi i vede k ostraZitosti. Ti, ktefi si pospisili, uz maji pred lety
namontovanou fotovoltaiku na stfe$e domu, nékdo pof¥idil v pfedstihu i tepelné
cerpadlo, nadsenci chytrych domacnosti se tési z vlastniho bateriového ulozisté.
Vétsina z nas je viak proti omezeni dodévek plynu &i elektfiny a jejich strmé
rostoucim cenam takika bezbranna. Stoupa sice poptavka po vlozkovani kominQ,
instalaci krbovych kamen, nahoru vsak leti i cena palivového dfeva, na samotna
kamna se ¢eka nékolik mésicd. Nejistota kolem zasobovani energiemi i jejich cen
je opravnéna. Ujistovani vlady na sile panice neubira.

Zleva: Ing. Karel Pacourek, Ing. Radek Cervin,
Mgr. Daniela Chaloupkova a Ing. Lubos Vrbata

Druzstevni zavody Drazice-strojirna s.r.o., nej-
veétsi Cesky vyrobce ohfivacii vody a vyhradni
dodavatel tepelnych ¢erpadel NIBE, v dubnu
oznamily, Ze do Zivota uvedly novou divizi DZ
Solar pro fotovoltaickd feseni. Spole¢nost tim
reagovala na nebyvaly zdjem o obnovitelné
zdroje a na zdrazovani energii. Diky strategické
spolupraci se spolecnosti Solax a dal$imi pred-
nimi svétovymi vyrobci fotovoltaickych kompo-
nent poskytuje kompletni produktové portfolio.
Jeho prostrednictvim umoZzni montdz a servis
udrzitelného a energeticky sobéstacného
systému k bydleni ¢i fungovani energetickych
systémil v mensich firméch, $kolkach apod.
»Fotovoltaické systémy pro vyrobu elekttiny

a ukladani jejich prebytki doplnily sortiment
pro ekologické vytapéni, chlazeni, vétrani

a ohfev vody. Rozsifeni nabidky umoznuje za-
jemctim promeénit objekty na energeticky sobé-
sta¢né a témér nezavislé na distribucni siti. Pro
domadcnosti, firmy, organizace je to cesta jistoty,
kterd méd cenu nade v3e, sdélila Mgr. Daniela
Chaloupkova, Marketing Manager spole¢nosti.
O vizi a strategii DZ DraZice, ale také o prici-
nach nékterych slozitosti na nasem trhu, jsem
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hovotila s Ing. Karlem Pacourkem, generalnim
feditelem, Ing. LuboSem Vrbatou, vedoucim
divize DZ Solar, a Ing. Radkem Cervinem,
vedoucim prodeje divize NIBE Energy
Systems CZ:

Znami jste jako vyrobci ohfivaéu vody

s prvotfidnimi parametry a jako reprezen-
tanti znacky NIBE pro CR a SR. Jak se
dnes ohfivace prodavaji? Stoupa o né
zajem z paniky, Ze nebude plyn?

Karel Pacourek: Panika na trhu je, o tom ne-
pochybujeme. Pfispiva k tomu i nase vlada,
kterd $patné komunikuje, a situaci tim jesté
zhorsuje. Ale nejen to, myslim, Ze pro zlep$eni
toho nedéld tolik, kolik by mohla. Alespor za-
tim to tak vypadd. V mnohém to jsou uz jen
diisledky toho, co se nefedilo, i kdyz se resit
mobhlo. Ale abych $el k véci. Prodej ohtivacti
vody se drzi na stabilni urovni, tak jako pred
lety, Zadné podstatné vykyvy nepozorujeme.
Lidé vidi, Ze cena elektfiny, nikoli jen plynu, za-
vratné stoupa, a mnoho jich zvazuje, jak vlastné
a ¢im vodu ohfivat. Vice neZ o ohtivace je lo-

gicky zdjem o zasobniky, jak se dfive fikalo boj-
lery, v nichz se uchovava tepld voda na zékladé
energie ziskané napiiklad ze solarnich panelt
nebo tepelnych cerpadel. V tomto sméru je na-
opak poptavka extrémni a musim priznat, Ze
zakazky stihame jen s odfenyma usima.

Na jafe jste se rozhodli nabizet uceleny sy-
stém pro vyrobu a uchovani elektfiny, to-
peni, ohfev vody. Kdy jste o této cesté za-
cali uvazovat? Bylo to dfive nez v Gnoru
leto$niho roku?

Lubos Vrbata: Samotna myslenka ve spole¢-
nosti vznikla je$té pfed mym ptichodem do
spole¢nosti na pocatku roku 2021, koneckon-
cti proto jsem dnes tady. V dubnu leto$niho
roku jsme pak oznamili vstup na trh a od
¢ervna nabizime na$ sortiment. Na spusténi
nabidky jsme se tedy pripravovali téméf rok.
Dalo se totiz predpokladat, Ze se v energetice
odehraji velké zmény. Navic jsme méli na z4-
kladé poznatkd s uvddénim tepelnych ¢erpa-
del do praxe pod znackou NIBE dostatek zku-
$enosti, poptavka silila, a nejen fajn$mekfi

o takova fe$eni stali. A protoze jsme zavedeni
vyrobci ohfivacii, a mame vyborny sortiment
severské znacky NIBE, usoudili jsme, ze by
bylo $koda nenabidnout ucelena feseni, kdyz
jednotlivosti funguji. Dvalo ndm to smysl,
bylo jen tfeba predstavu zaramovat tak, aby to
vée davalo hlavu a patu.

Karel Pacourek: A to celé by se nepodatilo
pravé bez nasich dvou kolegii Radka Cervina

a Luboge Vrbaty, ale i dal$ich specialistt, kteti
cely koncept dali dohromady, sehnali lidi, po-
starali se o dodavatele a vybudovali v extrémné
kratké dobé partnerskou sit montaznich firem.
Byl to nadlidsky vykon, ale prokézalo se, Ze
kdyz date tymu prostor k seberealizaci, spravné
motivujete, a nezdrzujete hloupostmi a nadby-
te¢nymi poradami, daji se véci do pohybu.

Zda se to skoro jako zazrak, Ze jste pfi ne-
dostatku femeslnikt a dalSich odbornych
kapacit v Cesku pies léto postavili sit
partnert, s nimiz nyni spolupracujete pfi
obsluze zajemct o tepelna Eerpadla, foto-
voltaiku. Vazné jste to stihli tak rychle?

Karel Pacourek: Jsme sice korporat, ale

s autonomnéj$im rozhodovanim, neZ je ob-
vyklé. Jsme tym stfedni firmy, ktery, kdyz se
na nécem dohodne, tak to udéla. Za’dn}'r népad
neprochazi slozitym principem schvalovani,
zkoumdni, ndmitek, nehleddme diivody, pro¢
néco nejde, ale naopak. Snazime se o to, aby se
moc nemluvilo, ale délalo. Loni v 1été jsme se
prosté rozhodili, Ze do toho piijdeme. Cilevé-
domé jsme se zacali pfipravovat na to, ze se
staneme viditelnym hrd¢em na trhu. Chtéli
jsme vytvorit tfeti nohu nasich aktivit, tedy fo-
tovoltaiku, kdyZ uz jsme méli to ostatni, co do



trojice patfi. A trefili jsme to, aniZ jsme tusili,
co se bude dit na vychod od nds. Navic plati,
ze privatni business pfitahuje ty nejlepsi,

a nam se podarilo takové lidi do nageho ma-
nagementu ziskat. A vétim, ze i v ptipadé, kdy
by valka Ruska a Ukrajiny nevypukla, bychom
méli co nabidnout tém, ktefi by usilovali o Se-
trné energetické zdroje.

Ale na rovinu - i pro nés to byla velkd vyzva.
Museli jsme najit v Asii $pickové a spolehlivé
vyrobce jednotlivych komponent pro fotovol-
taiku. Nakupujeme tam, mame garantovanou
nejvyssi kvalitu a vime, Ze nami nabizené sy-
stémy patfi k tomu nemodernéj$imu, co se

v Evropé da sehnat. Obavam se, Ze v tomto
sméru bude Stary kontinent asijské vyrobce
jen tézko dohanét.

Druhy otisek byla partnerska sit. Vybudovali
jsme ji, dnes Ceskou republiku obsluhuje vice
nez 80 spolupracujicich firem. To samé nyni
rozjizdime pro Slovensko. Neni to ale jen o tom
domluvit se, ale tyto firmy $kolit, predavat urci-
té know-how. Nejde jen o to v dobé vysoké
poptavky nékomu néco namontovat a dal nic
nefesit. Pro nas je podstatné spravné poradit

a drzet servis. Je to tedy také o vztahu k zdka-
znikovi, o perfektnich sluzbach, o nasi poveésti,
referencich, a hlavné o dlouhodobé¢ dobré za-
kaznické zku$enosti. Vyrabime, kontrolujeme,
radime, snazime se to délat poctivé. Nikdy jsme
také nebyli nejlevnéjsi, patfili jsme k cenovému
stfedu, a to bychom si chtéli udrzet.

Zajem verejnosti nyni prevysuje vase moz-
nosti. Jak to Fesite?

Radek Cervin: SnaZime se nikomu neslibovat
nemozné, pristupujeme k zakazkdm rozumné,
neuprednostiiujeme nikoho, nepodvadime.
Také nepredrazujeme, neni nasim cilem za rok
dva vydélat hromadu penéz a pak zmizet. Pak
vSechno hodit pres palubu. Chceme na trhu

s touto nabidkou zustat a rozsifovat ji.
Pravdou je, Ze naptiklad poptavka po tepelnych
cerpadlech je od zacatku roku enormni a za-
jem rozhodné neklesa.

Jen za prvni polovinu

roku jsme prijali dvakrat

vice objednavek, nez

jsme prodali tepelnych

¢erpadel za minuly rok.

Vysledkem bohuzel je

zna¢né delsi ¢ekaci do-

ba. Stale nds brzdi nedo-

statek komponent. Na

druhou stranu neotali-

me, posilujeme vyrobni

kapacity a véfime, Ze do-

jde ke zlepseni v dohled-

né dobé.

Lubos Vrbata: Co se
tyce vysoké poptavky,
vici nadim partnerim
vzdy transparentné ko-

DZD bateriovy systém
Trinity B58
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Koupelna s designovym ohfivaéem vody

munikujeme dostupnost sortimentu, a tim lze
adekvatné ridit ocekavani koncovych klienta.
Transparentnost je v této dobé velmi dilezita.
Fotovoltaika propojuje celé nase vyrobkové
portfolio, je to zastfeSeni nasich souc¢asnych
moznosti, a to budeme déle zdokonalovat.
Do nasi ¢innosti fotovoltaika také prindsi
novy prvek. Jde o moznost vyrobit si vlastni
energii. VSechny ostatni produkty se doposa-
vad zaméfovaly na to, jak energii, kterou
mam k dispozici, mohu co nejefektivnéji
vyuzit, a podporuji tak trend energetickych
uspor. Dohromady to pak vSechno do sebe
velmi dobfe zapada.

Radek Cervin: Uvedli jsme na trh tepelné
¢erpadlo systému vzduch-voda NIBE S2125.
Toto zafizeni s vysokou tcinnosti pti vytapé-
ni, chlazeni a ohfevu vody je charakteristické
velmi tichym provozem a nadstandardné vy-
sokym vykonem v klimatickych podminkach
mirného pasu. Maximalni
vystupni teplota je az
75 °C a ma vysoky chla-
dici vykon. Diky moz-
nosti tfifazového napa-
jeni je idedlni pro
kombinaci s fotovoltaic-
kou elektrarnou, coz
jesté vice prispiva k op-
timalizaci u¢innosti
a dosazeni maximal-
nich uspor. Za jeho vy-
vojem stala snaha posu-
nout hranice moznosti
tepelnych cerpadel.
A dovolim si fici, Ze se
to povedlo. Nas trh je
pomérné specificky vel-
kym mnozZstvim rekon-
strukei, kdy je potieba
vysokad teplota pro
star$i otopné systémy.
NIBE S2125 disponuje
vystupni teplotou az

JoiZvdd (S

75 °C, coz je idedlni pro takové systémy.

Na druhou stranu ma i vy$si chadici vykon
nez jeho predchiidce, a diky tomu se stava
idedlnim i pro moderni stavby s aktivnimi sy-
stémy chlazeni. Navic je v na§em produktovém
portfoliu také prodej klimatizace, a to jen do-
pliuje ucelend feSent, jez jsme schopni predlo-
zit. Nechceme ale ziistat jen u tohoto. Nasim
zakaznikim bychom radi poskytovali i nabi-
jecku aut. Za¢indme pravé nyni.

Karel Pacourek: Rad bych zdtiraznil, Ze pri-
oritou je pro nds domaci a slovensky trh. Pre-
jeme si, abychom se zapsali do povédomi ve-
fejnosti nejen precizni a smysluplnou
dodavkou, ale i vstiicnym servisem. Kdyz bu-
deme mit dobré reference, udrzime se. Budu-
jeme certifikovanou sit, ktera ruci za spokoje-
nost klienta.

NeuvaZujete jesté o vlastni vyrobé fotovol-
taickych panelt?

Karel Pacourek: To urcité ne. Nez bychom
néjakou fabriku postavili, bylo by nutné absol-
vovat neskute¢né byrokratickou cestu, mezi tim
by nas projekt zastaral a veskeré asili by $lo vni-
ve¢. V nasi zemi je vSechno zdlouhavé, nepruz-
né i drahé. To bychom museli stavét bud v Asii,
nebo v USA. Tam se to vyplati. Investovat mu-
site tam, kde to je efektivni. Administrativa

v Cesku by nas zni¢ila. I to vypovida o tom, Ze
stat neplni svoji funkci. Nepodporuje to, co by
ekonomice prospélo, brzdi nesmyslnymi pred-
pisy. I to je pak jedna z pfi¢in nejistoty, v niz se
nyni nachdzime. I to, Ze je nedostatek femeslni-
ki1, ma na svédomi hloupé rozhodovani statu,
zkostnatélé $kolstvi, které neprodukuje takové
odborniky, ktefi jsou pro chod jednotlivych od-
vétvi potebni. Remesla jsou zni¢end. Za spo-
le¢né penize by prece méla byt strategie vzdéla-
vani uplné jind, nez je dnes, je-li viibec néjaka.
O tom, Ze nesezenete zednika, pokryvace,
feznika, lakyrnika, o tom se mluvi uz ¢tvrtsto-
leti. Jenom mluvi.

www.freshtime.cz
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Nejen domacnosti se snazi byt stile vice

a do ur€ité miry nezavislé na statu. Muzete
vyhovét i firmam? Treba takovym, které
pusobi ve dvou budovach - dvou ,rodin-
nych” domech? Nebo i takovym, které ma-
ji velké haly a rady by byly z hlediska elek-
tfiny sobéstacné?

Lubos Vrbata: Zatim spi$e plnime pfani ma-
jitelim rodinnych domkii, pfipadné mensim
Zivnostniktim. Drobnym firmam také umime
vyhovét, obsluha téch vétsich je teprve pred
nami. Ve je jen otazkou ¢asu. My jsme zacali
pred par mésici, takze na dals$i expanzi se mu-
sime zodpovédné pripravit. Neni nasim cilem
ziskat v kratkém case spousty zakdzek, u kte-
rych pak nedokdzeme dostat svym zavazkam.
Za vysledky prace klientim ru¢ime vlastnim
jménem. Jsme zvykli dostat svému slovu.
Nase tepelnd ¢erpadla jsou vhodna nejen pro
reziden¢ni segment, ale také pro pramyslovy
¢i komer¢ni. V posledni dobé evidujeme né-
kolikandsobné vyssi poptavku i od majiteld fi-
rem ¢i provozovateli velkych objektd. A jsme
za to radi. Priprava takovych zalezitosti zabere
nékolik mésicti, mozna let, a zde skute¢né ne-
ni na co Cekat, protoze tepelné cerpadlo vzdy
bude ekologické a udrzitelné reSeni vytapéni.

Radek Cervin: Dnes je ¢ekaci doba na cer-
padla od nékolika mésicti az po rok a ptil. Ale
na tom se zatim nic ménit neda. Az opadne
panika, az se trh srovnd, bude poptavka a na-
bidka ve vétsi rovnovaze. Chapeme pocit stra-
chu lidi, obavy, Ze v zimé nebude ¢im topit.
Kapacita vyroby se zvedne, jakmile se ustali
dodéavky komponent. Vétsi strach mdme do
budoucna o montazni kapacity.

Karel Pacourek: Postupné se posunujeme
dal. Od fijna uz bereme zakazky i pro bytové
domy. Také se kapacitné pfipravujeme na ob-
sluhu obci, protoze pravé od nich pozadavky
vyrazné rostou.

Jak nékterym zdkaznikiim vysvétlujete,
Ze FeSenim pro né napfiklad tepelné Eer-
padlo neni?

Radek Cervin: Té7ko. Ta panika je tak velkd,
ze lidi prestavaji logicky uvazovat. Vim, ze je
nepotési, kdyz se snazime argumentovat, Ze pro
nékoho tepelné ¢erpadlo vhodné je, pro néko-
ho nikoli. Ale mdme firemni svédomi, tak na
rovinu fikdme, kdy a komu se ¢erpadlo vyplati,
a kdy ne. Je nesmysl montovat ho tam, kde to
nepfinese minimalni usporu. Chceme, aby lidi
uvazovali. Na druhé strané vime, Ze na trhu ne-
ni nic, co by poskytovalo energii zadarmo. My
mame feSeni, které dava technicky a ekologicky
smysl. Kdyz nékam nepasuje, musi zdjemce vo-
lit jiny zptisob. Vzdy kazdy pozadavek posuzu-
jeme individualné. Zakazniky nechceme uva-
dét v omyl, nechceme rozdavat nadéje, které se
ukdzou jako liché.

A firmy? V soucasnosti je jejich poptavka po
¢erpadlech obrovska. Proto se peclivé ptipravu-
jeme i na jejich obsluhu, ale jak jiz bylo feceno,
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absolutné nejsme nyni schopni vyhovét véem
pravé ted, pred zimou.

Kde viude mohou byt fotovoltaické pane-
ly, pokud je zakaznik nechce na stfese své-
ho obydli nebo pracovi§té? Mohou se na-
chazet na stiese kulny, garaze, na zahradé,
na pozemku?

Lubos Vrbata: Vidy zédlezi, na jakém objektu
je uvazovano nad realizaci fotovoltaiky. Napti-
klad v ramci dota¢niho titulu Nova zelena tspo-
rdm je stanoveno, ze systém musi byt umistén na
rodinném domsé, jiné stavbé plnici dopliikovou
funkei ke stavbé rodinného domu ¢i jiné special-
ni konstrukei uzptisobené tak, aby neomezovala
rust vegetace a jeji udrzbu. Kuptikladu zminéna
garaz je urcité vhodna pro vyuziti instalace foto-
voltaiky, pokud tomu nebrani dal$i vlivy jako
mozné zastinéni sttechy a podobné.

DZD Sluneénice S3

Moznost ziskat dotaci z programu Nova
zelend dsporam na fotovoltaiku pro rodin-
ny diim je vic nez motivacni. Jakd mize
byt jeji vySe a jak to funguje v praxi?

Lubos Vrbata: Dotace jsou aktualné nastaveny
velmi §tédre: na fotovoltaiku tak lze ziskat az
225000 Ke. V této ¢astce je zahrnut i 10% bo-
nus pro strukturdlné postizené kraje Ustecky,
Karlovarsky a Moravskoslezsky. Vyse dotace se
lisi dle vybraného systému a jeho technickych
parametrl, miize pokryt az 50 % celkové inves-
tice. Zadatel mize v kombinaci s dal§imi pod-
porovanymi opatienimi ziskat jesté tzv. kombi-
naéni bonus 10 000 K¢, a to naptiklad pti
instalaci fotovoltaiky soubézné s domaci dobije-
ci stanici pro elektromobil. Zadatelem o podpo-
ru mize byt pouze: vlastnik stavajiciho rodin-
ného domu, stavebnik nového rodinného

domu, nabyvatel nového rodinného domu

(v postaveni Zadatele muze byt také zdjemce

o0 koupi nového rodinného domu, ktery tento
zdjem prokaze pisemnou dohodou uzavienou
se stavebnikem nebo prvnim vlastnikem tohoto
domu) nebo osoba, které svéd¢i pravo stavby.

Je spocitano, jak vzroste cena nemovitosti
se solary, ¢erpadlem, baterii? Jak se to
promitne do pojisténi?

Lubos Vrbata: Prostym pohledem by se dala
tato ¢astka vycislit jako hodnota zafizeni foto-
voltaické elektrarny, kterd byla instalovana, sa-
moziejmé zohlednjici opotiebeni technologie
¢asem. Nicméné myslim si, Ze spravnéjsi pohled
je hodnota ispory na energiich, kterou zatizeni
dokaze vygenerovat za dobu své Zivotnosti.
Vzhledem k dramaticky rostoucim cendm ener-
gii je vybaveni nemovitosti dobfe navrzenou fo-
tovoltaickou elektrarnou z pohledu mozného
prodeje nemovitosti velmi perspektivni.

Navratnost, Uspora energie, sobéstacnost,
jistota. To jsou pojmy, s nimiz se operuje
nejvice. Co majiteli domu vase feseni na-
bidne predeviim?

Radek Cervin: Névratnost se dnes velmi tézko
vycisluje, protoze ceny elektfiny i plynu jsou
denné jiné. Piesto to vSichni chtéji védét. Doka-
Zeme odpovédét, jaké jsou provozni naklady

v soucasné dobé. Navratnost se posuzuje tézko,
protoze nikdo nedokaze predikovat, kolik bude
cena elektfiny za rok, natoz za pét let. My umi-
me nabidnout kvalitni dodavku od poradenstvi
aZ po montaz a nasledny servis. Cili: zékazniku,
nejsi na to sam, kdyz bude$ potfebovat, jsme ti
nablizku. Jestli s nami uspofi klient platby za
energii, to je dnes k debaté, v piipadé kombinace
cerpadlo a soldry, véetné tlozisté, urcité. Jisté je,
ze kon¢i vytapéni elektrokotlem nebo elektricky-
mi rohozemi. My$lenka, Ze s fotovoltaickou
elektrarnou Ize takovy systém dnes provozovat,
je licha. Produkce fotovoltaiky je v zimé mini-
malni, proti tomu potfeba tepla na vytdpéni ma-
ximalni. Uspora proti elektrickému vytépéni tak
je az pétinasobna. Porovnani s plynem zédlezi na
cené od prislusného provozovatele, ale da se fici,
Ze provoz tepelného ¢erpadla bude vzdy mini-
malné o jednu tretinu levnéjsi. Nejvétsi jistotou
je dnes sobéstacnost, tedy nezavislost na dodav-
kach energii od statu. To je nyni ten nejvétsi be-
nefit. Za rok dva to muze byt jiné, ale prvek so-
béstacnosti uz ziistane velmi podstatny.

Co bylo manazersky a podnikatelsky nej-

Karel Pacourek: Asi sechnat schopné lidi, kteti
maji schopnost a chut se rozhodovat. Zodpo-
védnost nyni nese schopny tym, ktery pracuje
na tom, abychom udrzeli smér, ktery jsme zvoli-
li. Abychom udrzeli pozici, abychom vykopli
nahoru, co jsme zacali. Lidi musi sami néco
chtit, pak to pujde.

za odpovédi podékovala Eva Brixi



Pale Fire Capital investuje
do vyroby tepelnych cerpadel

Skupina Pale Fire Capital (PFC) oznamila
investici do jednoho z nejvétsich ¢eskych
vyrobcl tepelnych ¢erpadel Acond. Ziskala
v ném témér¥ ¢tvrtinovy podil (24,3 %). Do
roku 2025 ma ambici vyrabét desitky tisic
kvalitnich tepelnych c¢erpadel ro¢né

a dodavat je do celé Evropy.

Rodinnou firmu Acond zalozili v roce 2004
bratfi Hanusové, kterym v za¢atcich pomahal
ijejich otec. V dne$ni dobé patii mezi nejvétsi
ceské vyrobce tepelnych cerpadel. Spolecnosti
se podatilo vyvinout tepelné ¢erpadlo nejvyssi
kvality a u¢innosti, které patfi mezi nejtissi na
evropském trhu, vyuziva ekologické chladivo
a umoznuje vzdalenou spravu. Investice PFC
smétuje do vybudovani nového vyrobniho za-
vodu ke zndsobeni vyrobni kapacity a k posi-
leni evropské expanze.

»Investice od Pale Fire Capital je pro nds za-
sadni milnik na nasi cesté vybudovat silného
evropského hrace mezi vyrobci tepelnych cer-
padel a byt nadale na $pici v kvalité a parame-

trech nasich tepelnych ¢erpadel. Mimo financ-
ni pomoci se té§ime na spolupraci s lidmi, kte-
fi opakované dokazali vybudovat uspésné fir-
my,” fekl Jif{ Hanus, zakladatel a feditel
spole¢nosti Acond.

,»Pro investici do spole¢nosti Acond nés pre-
svédcil zapal, schopnosti a ambice obou zakla-
datelu, ktefi dokdzali vyvinout a vyrabét $pic-
kovy produkt ve svétové konkurenci. Nagim
vstupem chceme zasadné podpotit rist spo-
le¢nosti z Ceska na evropském trhu, uvedl
Jan Barta, partner Pale Fire Capital.

Firma Acond predstavila své §pickové tepelné
cerpadlo v roce 2020 a jiz pokracuje ve vyvoji
dalsich nastupcii. Prozdkaznicky orientovana
spole¢nost nabizi v Ceské republice také mon-
taZ a servis.

Touto investici se skupina Pale Fire Capital
rozhodla nahradit svij ptivodni zamér vybu-
dovat soldrni parky pro podpoteni energetické
sobéstaénosti a bezpe¢nosti Ceska a Evropy.
Financovanim zndsobeni produkce tepelnych
Cerpadel pomuiZe desetitisicim domdcnosti
zbavit se zavislosti na primarné ruském plynu
a vyrazné sniZit jejich spotfebu energii.  (tz)

Jan Barta a Jifi Hanus

Cesky ubytovaci portal Amazing Places podporuje
svét bez cigaretového koure

Predni cesky vyhledavac nevsednich

a atraktivnich ubytovacich mist Amazing
Places a spoleénost Philip Morris CR a.s.
uzavrely exkluzivni partnerstvi, jehoz cilem
je podpora svéta bez cigaretového koufre.
Diky tomu lze nyni na portalu
amazingplaces.cz pfimo vyhledat IQOS
friendly pobytova mista, ve kterych je
uzivani bezdymnych nikotinovych
produktt povoleno.

Hlavnim cilem dnes ozndmené spoluprace je
prosazovani svéta bez cigaretového koure také
v prostredi uréeném k odpocinku. Navstévnici
portalu amazingplaces.cz si tak nyni mohou
pfi vybéru mist k pobytu zvolit jako jedno

z vyhledavacich kritérii, zda jde o tzv. IQOS
friendly misto. Na Amazing Places jsou pfi-
tom k vybéru stovky atraktivnich lokalit

a ubytovacich zatizeni - od romantickych
chalup, ttulnych roubenek, mlyna a statkd az
po vyjimecné apartmany a hotely.

,Oslovila nds myslenka svéta bez cigaretového
kourte spole¢nosti Philip Morris. Vybirame
pro uZivatele naeho portdlu kouzelnd mista,
kde najdou ty nejlepsi sluzby, nadherné pro-

stfedi, tradici, styl, vkusny design i vyborné
jidlo. K tomu patfi i nekuracky statut vétsiny
z nich. Soucasné povazujeme za dulezité uka-
zat kutdkam, ze dnes jiz maji alternativu v po-
dobé bezdymnych vyrobku. Proto chceme
tém, kdo se rozhodli s koufenim prestat,

a zvolili méné rizikovou cestu k nikotinu, vy-
bér mist k pobytu usnadnit a umoznit jim na-
jit takova, ktera jsou IQOS friendly,“ fekl Petr
Kotik, zakladatel Amazing Places.

Philip Morris pii partnerstvi s Amazing Pla-
ces navazuje i na zkusenosti, které pti naplio-
vani své vize budoucnosti bez koufe jiz ziskal
pti spoluprdci s vyznamnymi ¢eskymi hotely.
Naptiklad v Karlovych Varech, jedné z nej-
navstévovanéjsich turistickych destinaci

u nas, nabizeji IQOS friendly pokoje jiz hotely
Imperial, Sanssouci Spa Resort, Cajkovskij,
Carlsbad Plaza nebo Grandhotel Ambassador
Nérodni Dtim.

,Velice si cenim toho, Ze skrze partnerstvi

s portalem Amazing Places miizeme pomoci
rozsirit paletu sluzeb, které poskytuje i uzivate-
lim nasich bezdymnych produktu. Jsem rada,
ze jiz nékolik desitek kouzelnych mist, ktera
Amazing Place svym navstévnikim zprostred-
kovavd, se rozhodlo umoznit svym hostam
uzivani alternativ v podobé IQOS friendly pro-
stfedi. Nasi ambici je, aby vSichni dospéli kura-
ci, ktefi by jinak pokracovali v koufeni klasic-
kych cigaret, presli co nejdfive na lepsi
alternativy a prestali koutit ve prospéch svého
vlastniho zdravi, i zdravi svého okoli. Jsem
presvédcena, ze i rozsitujici sit ¢eskych IQOS
friendly hotelt, penzidnti a restauraci jim v ta-
kovém rozhodnuti mize pomoci,“ sdélila
Andrea Gontkovi¢ov4, generalni feditelka
Philip Morris CR as. (tz)

www.freshtime.cz




filozofie pro budoucnost

Nasim cilem je do roku 2045 snizit
uhlikovou stopu na ,Cistou nulu”

Miroslav Kobera pusobi ve spoleénosti Skanska Residential jako manazer
udrzitelného bydleni. Jako Green Business Manager rezidenéniho developera je
odbornikem na odpadové hospodafstvi, udrZitelnou vystavbu a certifikaci budowv.
Vénuje se zejména sniZovani spotfeby energii a hospodareni s destovou vodou.
V matefské firmé Skanska, a. s., pusobil dfive na pozici specialisty na ochranu
zivotniho prostfedi. V pfedchozich letech pracoval jako laborant v oboru
ekotoxikologie na Vysoké skole chemicko-technologické v Praze, kde také
vystudoval obor Chemie a technologie ochrany Zivotniho prostiedi. Je fanouskem
a velkym zastancem udrzitelného pfistupu k Zivotu. To ostatné vyétete i z jeho
odpovédi na otazky, jimiz jsme chtéli pfibliZit jedineénou filozofii podnikani
spoleénosti Skanska Residential pravé v oblasti udrzitelnosti, pohledu na svét,

Miroslav Kobera

Cim vas osobné chytil za srdce novy trend,
¢im vam je blizka udrzitelnost? Co jste si
v této souvislosti uvédomil?

Od svych studentskych let jsem hledal cestu,
jak prispét k ochrané svéta kolem nas. Z envi-
ronmentalniho pohledu je situace na nasi pla-
neté opravdu zavazna, a kdo jiny by mél toto
bohatstvi ochranit pro nase budouci generace
nez pravé my. Uvédomil jsem si, ze dosavadni
struktura fungovani spole¢nosti je zalozZena
na nerovnovaze mezi tim, co si bereme, a na-
opak tim, co vracime nebo ¢im prispivame.
Principem udrZitelnosti je vyrovnat tento ne-
pomér, protoze moderni doba se vyznacuje
nejen obrovskou rychlosti, ale predev$im vel-
kou nadspottebou. Udrzitelny ptistup k Zivo-
tu proto vnimam jako zdsadni nejen v préci,
ale také v osobnim poc¢indni, a snazim se pod-
le téchto principu fidit. Kazdy se totiz muze
zapojit, a to i jen velmi malou zménou chova-
ni a ndvyki. Casto bohaté stali se jen selskym
rozumem zamyslet nad vlastni spotfebou

a Fict si, zda tyto véci skute¢né potiebuji.
Samoziejmé to neni jednoduché, ale musime
na tom pracovat.

Pozice manazera udrzitelnosti je ve fir-
mach relativné nova, presto se stava ve

tedy vlastné vénujete?

Zjednodusené feceno se staram o to, abychom
se kazdym dnem stavali udrzitelnéjsi firmou.
K tomu tedy patii vyhodnocovéni udrzitelnych
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v ménicim se postoji k moznostem planety.

technologif, novych feseni a pristupti, nastavo-
vani koncepce pro snizovani uhlikové stopy

a analyza legislativnich pozadavki pro imple-
mentaci vybranych moznosti. Nasledné také
vyhodnocuji efektivitu a vyhledavam dalsi pti-
lezitosti do budoucna. Naprosto klicovd je pro
mé spoluprace s jednotlivymi tymy, které udr-
Zitelna Fe$eni nasledné aplikuji, af uz na nasich
projektech, nebo v ramci nasich dalsich aktivit.

D3 se tedy fici, Ze fungujete jako kontrolor
udrzitelnych feseni a zaroven iniciator ino-
vativnich pFistupu?

Ano, to je spravny popis. Nasim cilem je do
roku 2045 snizit uhlikovou stopu na ,,¢istou
nulu’, a abychom toho dosahli, je nezbytné di-
vat se na toto téma z $irsi perspektivy. Vedle
vlastnich aktivit na$i kancelafte a staveb je du-
lezité se soustfedit na cely dodavatelsky reté-
zec a sledovat dopad vyuzitych materiald, vy-
stavby, samotnych budov, ale také tteba
marketingu a dal$ich oddéleni. VSechny
zlcastnéné strany mi poskytuji vhled do svych
pracovnich postupii, a pak spole¢né nastavuje-
me strategii pro postupné redukovani dopadu
na zivotni prostredi.

O co v posledni dobé §lo?

V ramci jednoduse proveditelnych zmén lo
treba i o nakup novych a uc¢innéjsich zatizeni
pro administrativni praci. Dale naptiklad

o obménu vozového parku a nahrazovani zafi-
zent, ktera spaluji fosilni paliva, témi nizko-
emisnimi, napt. na elektricky pohon. Co se ty-
¢e nepiimych emisi, jde hlavné o pfechod na
zelenou energii a zvySovani i¢innosti provo-
zu. U téch slozZitéjsich a dlouhodobé naro¢néj-
$ich fe$eni $lo tfeba o vyuziti betonu se snize-
nou uhlikovou stopou s ndzvem Rebetong,
ktery jsme zacali pouzivat jako prvni na svété.
Jde vlastné o betonovou smés, u které nahra-
zujeme prirodni kamenivo za stavebni sut.

Tim vyrazné ptispivame k principtim cirku-
larni ekonomiky, protoze ve chvili, kdy zde-
molujeme nefunk¢ni budovu, mizeme z de-
moli¢niho materidlu, tedy stavebni suti,
¢astecné vytvorit novou, a tak porad dokola.
V neposledni fadé jde také o samotné deve-
loperské projekty a napriklad ndhrady beto-
nu za drevo, které v sobé uz uhlik véze, a jako
stavebni materidl ma tak vyrazné nizsi dopad
na zivotni prostfedi. Na nas bylo posoudit
moznost jeho vyuziti viici klasickému beto-
nu, a z hlediska uhlikové stopy jsou vysledky
perfektni. Oproti konvenénimu typu materi-
alu vychazi o desitky procent Iépe. Dievo,
které by se jinak spalilo, v sobé zaroven ukla-
dé obrovské mnozstvi CO: po celou dobu své
Zivotnosti.

Stavebnictvi, vysoka spotfeba pfirodniho
materidlu, snaha ponechat planeté, co ji
patfi. Dafi se Setfit zdroje? Jaka je vase
strategie?

Skanska Group si stanovila cil doséhnout uhli-
kové neutrality do roku 2045, nékteré nase
jednotky v Evropé ale tohoto cile dosahnou
mnohem dfive. Uz do konce dekady chceme
snizit vlastni uhlikovou zatéz o 70 % ve srov-
nani s rokem 2015. V tuto chvili jsme v tomto
ohledu relativné daleko a podatilo se ndm do-
sahnout uz 49% redukce. Resenim je inovace
v technologiich a materidlech a do budoucna
nas ¢eka vyvoj pasivnich, nulovych, nebo i po-
zitivnich domt, co se tyce energetické bilance.
Je tedy opravdu na co se tésit, protoze pro
obyvatele nasich budoucich staveb chceme
ptipravit v dlouhodobém horizontu energetic-
kou nezavislost.

A predstavy pro nejblizsi obdobi? A do ro-
ku 2030, posléze do roku 2045?

Do konce dekady planujeme predev$im opti-
malizovat zaZité procesy vyvoje a ptipravy pro-



jektd, zvy$ovat povédomi o problematice uhli-
kové stopy a Zivotniho cyklu budov. Rok 2030

bude pro nds zlomovy, protoze se ukéze, kolik

prace se nam podarilo udélat. Nasledné nasta-
ne obdobi vétsich investic do inovaci, poptipa-
dé alternativnich postupt vystavby.

Co mé na udrzitelnost nejvétsi dopad a co

Udrzitelnost neni pouze o omezeni produkce
sklenikovych plynd, je to daleko hlubsi téma.
Rtiznd udrzitelnd feSeni pfindseji pozitivni do-
pad na vice kategorii, jakymi jsou napt. pod-
pora cirkularni ekonomiky, ispora prirodnich
zdroju, snizovani energetické ndro¢nosti bu-
dov, nahrada kompozitnich materidlt apod.
Nelze tedy uplné stanovit, jaké varianty jsou
nejlepsi, a naopak. Osvédcilo se nam vzdy pi-
lotné vyzkouset nové feseni, a nasledné, kdyz
se vydarti, vyuzit je plo$né.

Vznikla v éeském zastoupeni Skanska ino-
vace s globalnim dopadem?

Nase lokalni jednotka md za sebou pomérné
dost uspéchui na globdlni Grovni. Jde naptiklad
o zminény betonovy recyklat Rebetong nebo
systém pro hospodareni s recyklovanou tzv. Se-
dou vodou, kterd zajistuje sniZeni spotieby pit-
né vody az o 25 %. Inovativni technologie fun-
guje tak, Ze voda z umyvadel, van a sprch se

v technické mistnosti umisténé v suterénu do-
mu predisti, vydezinfikuje a vrati zpét do obé-
hu pro t¢el splachovani toalet. Tato novinka se
ukazala jako velmi efektivni s minimalnimi
naroky na provoz, a proto jsme se rozhodli jit
v tomto sméru jeste ddl. Jako prvni v Ceské re-
publice zavadime moznost vyuzit recyklova-
nou vodu i pro prani prddla v automatickych
prackach, takze se spotieba pitné vody zredu-
kuje o dalsich 6 %. Kdyz k tomu pfi¢teme jesté
usporné armatury a vyuziti destové a uzitkové
vody, dostavime se na naSem nejudrzitelnéj-
$im projektu Modransky cukrovar na ¢islo

Zelené stiechy a fototermické panely v proje

47 % potencidlni uspory, tj. 51 1 vody denné na
obyvatele za jeden den. I diky témto inovativ-
nim pfistuptim nds neddvno prestizni denik
Financial Times zafadil mezi evropské lidry ve
snizovani uhlikové stopy.

Velmi aktualni je v soucasné dobé energe-
ticky Setrné bydleni. Jak takové bydleni
vypada?

Energetickd naro¢nost budovy se dd zjistit jed-
noduchym ukazatelem PENB, pfi¢emz pisme-
no A znadi nejlepsi vysledek, B druhy nejlepsi
a tak dale. Jesté podrobné;jsi benchmark po-
tom ukazuje certifikace BREEAM, kterd jde
vice do hloubky a zkouma celkovou udrzitel-
nost objektu. Tu v§ak nema kazdé bydleni, ale
pokud ano, mate zaruku kvality a ekologické-
ho i ekonomického ptinosu. V ramci kazdo-
ro¢nich uspor na provoznich nakladech je pak
urcité zakladem diikladné zatepleni obélky
budovy, které muze snizit naklady na vytapéni
az o polovinu. Déle to mohou byt fototermic-
ké panely, které primérné setfi az 60 % spo-
treby zemniho plynu pro predehtev teplé vo-
dy, nebo stéle ¢astéji zminovand fotovoltaika,
kterd prindsi dal$i dsporu v rddech desitek
procent. Velmi pfinosnd je rekuperace vzdu-
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chu, my rekuperujeme i teplo z odpadni vody
nebo nevyuzitou energii z vytahovych $achet.
Uz jsme se bavili o $edé vodé, dulezity je ale
komplexni hospodarny pristup k vodé jako ta-
kové. I drobnosti, jako je pfiskrceni armatur

u kohoutkd, pfipadné pofizeni vany s niz§im
objemem apod., mohou mit vyznamny dopad
na hospodarnost.

Jaky je vlastné zajem o udrzitelné bydleni?

Zajem o udrzitelné bydleni dlouhodobé roste
a soucasné navysSovani cen energii ukazuje, Ze
vystavba udrzitelného a nizkoenergetického
bydleni je ten spravny smér, jelikoz ma vedle
$etrného pristupu vaci Zivotnimu prostiedi ta-
ké ekonomicky prinos pro své obyvatele. Lidé
stale ¢astéji zajima prinos inovativnich tech-
nologii a podle nasich prizkum jsou ochotni
si za takové bydleni i pfiplatit. Vysledny pro-
dukt v podobé energeticky hospodarnych byta
totiz umi zajistit dlouhodobé a vyznamné
uspory na provoznich nakladech.

Na druhé strané - nepirehanime to nékdy
tieba se zelenymi teoriemi? Nejednédme
obecné ob¢as zbrkle namisto toho, aby-
chom se fidili zdravym selskym rozumem
a daty, momentalnimi moznostmi lidstva?
Jednoduchych feseni i slozitéjsich inovaci se
v dnes$ni dobé nabizi celd fada. Jsem zastance
toho, Ze je nezbytné pristupovat k této otdzce
opravdu pragmaticky a implementovat prede-
vsim technologie, které maji smysl a které bu-
dou dlouhodobé pomahat. Zaroven je potteba
si uvédomit, Ze s mnoZstvim pozitivnich ini-
ciativ vzriistd i pocet téch, které nemaji snahu
jen pomadhat a zlepSovat svét kolem nas. Je
proto dulezité naudit se rozliSovat mezi redl-
nou pridanou hodnotou a tzv. greenwashin-
gem, ktery udrzitelnost bohuzel zneuziva vét-
$inou ve prospéch ekonomického zajmu.

ptala se Eva Brixi

Vyuziti fototermickych panelt | 4
pfindsi nemalé benefity

www.freshtime.cz




nasSe ochutnavka

Pripravili jsme tplné novou,

A\ A& A" 4

dostupnéjsi ra

-y

Tomas Huber a Martin Wallner

Mixit je znacka, ktera se rychle etablovala
na trhu s dobrotami i mezi ¢eskymi e-shopy. Jeji

mix(t

zakladatelé, Martin Wallner a Tomas Huber,
méli docela jasnou predstavu, do které investovali
hodné ¢asu a sil. Vysledek jejich usili je tady pro nas,

spotrebitele, ktefi mame radi novinky a prekvapka, zdravé dobroty

i ndpadité zabalenou kvalitu. A sortiment roste, kazdou chvili se objevi
néco, co zdkazniky dokaze nadchnout a laka k tomu, aby se vratili,

aby se stali vérnymi. O tom, jak to v Mixitu chodi, jsem po case opét
hovofila s Martinem Wallnerem. Mixitacké nejrusnéjsi obdobi se blizi,

totiz Mikulas a Vanoce...

V |été jste prisli s dalSimi novinkami. Pro¢
zrovna v tuto dobu? Jak se ujaly?

At je 1éto, nebo zima, my s novinkami nepo-
levujeme. Chceme, aby u nds zdkaznik
idedlné pti kazdém svém nakupu nasel néco
nového, co jesté nevyzkousel a je pro néj pre-
kvapeni. Zkratka, aby se nevracel jen pro své
staré znamé, ale i s ohledem na to, ze vzdycky
muize ochutnat néco nového. A koneckoncii
- byt stale o krok napred pred konkurenci je
zdrava motivace lamat si stale hlavu nad no-
vinkami.
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Byvaji prazdninové mésice z hlediska trzeb
slabsi, nebo jsou prumérem celého roku?

U nds jsou letni mésice kazdoro¢né odpocin-
kem pro vSechny mixitacké kolegy. Nasi za-
kaznici jsou totiz radéji u vody nebo na vyleté
nez na internetu nebo na nakupech, a tak je to
samoziejmé zndt i na ¢islech. Snad jen prvni
pandemicky rok se v tomto ohledu vymykal

a tehdy byly prazdniny spi$e pramérem celého
roku. Letos se ale zd4, Ze se vSe vratilo do sta-
rych koleji, a my tak méli moznost nacerpat
sily na zatijovy dramaticky ndrust trzeb a ce-

du produktu

lou pfedvano¢ni sezénu, kdy se ndm vzdy dafi
pokorit dosavadni rekordy.

Houbafi chodi jesté do lesa, ale vy mate
urcité uz Vanoce. Co letos k tomuto obdo-
bi chystate?

My uz Vanoce za¢indme fesit hluboce pred
houbarenim, a to béhem jara. I letos chystame
obf{ adventni kalendar, ktery je tentokrat navic
obohaceny o jeden dérek, diky kterému bude
bavit i poté, co oteviete vSechna okénka. K to-
mu samoziejmé budeme mit Vano¢ni mix, uz
potfinacté v fadé, a zase bude chutnat jako Va-
noce. Na ném se neodvazujeme slozeni ménit,
protoze je to specialitka, na kterou zakaznici ce-
kaji cely rok. Pak chystame specialni mikuldsské
produkty jak pro koledniky, tak pro ty, kdo pro-
sté radi zobou. To vSechno zabalené do uplné
novych tubusil a obalil, na kterych najdete ten-
tokréat rodinnou pohodu na mnoho zputsobu.

Ostatné tim, Ze jsme narodem, ktery na
adrenalin pfi sbéru hub neda dopustit, ne-
uvazovali jste o néjakém vyrobku s pfichuti
hfibkt, ZampionG? Treba houbové kruton-
ky do polévky, houbové slané susenky?

Zatim ne. Zkouseli jsme horkou kasi se suse-
nymi houbami, ale nijak nds nenadchla. Asi
to souvisi s tim, Ze sice oba radi sbirdme, ale
pravé ty vlastnoru¢né sebrané ndm chutnaji
nejvice.

Jak se v Mixitu rodi novinka? Jakému ko-
lecku podléha, nez s ni vyjdete ven? A za
jak dlouho se od napadu objevi na trhu?

To stra$né zalezi na tom, co to je. Obcas nds
prosté napadne néjaka chut nebo kombinace
a pfeddme ten ndpad nasi vyvojace, kterd pak
micha a vymysli, a ddva nam ochutnat rtizné
varianty. Z nich pak vybere vlastné celd firma

| letos chystame obf¥i adventni
kalendér, ktery je tentokrat
navic obohaceny o jeden darek,
diky kterému bude bavit i poté,
co otevrete vSechna okénka.

K tomu samoziejmé budeme

mit Vanoc¢ni mix, uz potrinacté

v fadé, a zase bude chutnat

jako Vanoce. Na ném se
neodvazujeme sloZeni ménit,
protoze je to specialitka,

na kterou zakaznici cekaiji cely rok.




tu nejlepsi, a miize vétsinou skoro hned jit do
vyroby. Ten vyvoj je u nds hodné rychly. Ale po-
sledni dobou je ¢astéjsi, ze vyvojarka, kterd ma
za kol i sledovat nové trendy v potravinach,
narazi na néco, co ji zaujme, a vytvori z toho
produkt, ktery ndm pak predstavi opét v par va-
riantdch. A my vybirdme. A pak priibézné hle-
dame bezlepkové, bezlaktdzové a veganské vari-
anty k oblibenym produkttim, které v nabidce
mame. Mame §tésti, Ze vét§inou najdeme alter-
nativu, ktera je minimalné stejné dobrd, a proto
Casto uplné nahradi tu pavodni, kterd alergen
obsahovala. To je pfipad tfeba nasich musli ty-
¢inek Mixitek, kde ted uz nové druhy jsou bez
lepku tplné automaticky. Posledni dobou si pro
inspiraci ¢im dal vice jezdime do zahrani¢i, ob-
jizdime veletrhy prakticky po celém svété.

Cerpate naméty na obohaceni sortimentu
také od zakaznika?

Samoziejmé. Ale diky tomu, Ze si nase miisli,
kase a riizné mixy oriski a lyofilizovaného ovo-
ce mohou namichat podle své chuti, nemusime
je hned zarazovat do hotového sortimentu a za-
kaznici si skoro vzdy najdou to svoje. Inspiruje-
me se od nich spiSe pro celé nové produktové
tady, jako jsou v posledni dobé¢ tfeba sypané
Caje, nebo pak radi zarazujeme na jejich prani
nové funkce a zlep$eni. Mame $tésti, ze s ndmi
nasi zékaznici sdileji spoustu ndpadu a ze s ni-
mi odjakziva vedeme Zivelnou debatu, zkratka
komunikujeme.

Spousty firem, zejména téch vyrobnich,
ovlada v soucasnosti strach z budoucnosti.
Resi opozdéné dodavky, nedostatek mate-
rialG, drahé energie, pozadavky na zvyso-
vani mezd. Brzdi je nejistota a strach. Za-
sahuji tyto faktory i vas, anebo to vibec
nevnimate?

Samoziejmé citime zmény vice nez kdykoliv
dtive. Nedostatek materidlu uz pro nds nenf ta-
kovy problém jako byl v lonském a predlon-
ském roce, ale opravdu snad vse se zdrazilo
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skokové. A zdrazovani je pro nds velmi citlivé,
obzvlast ted v dobé, kdy zdkaznici $etti. Takze
i my bojujeme s nejistou budoucnosti trhu, ale
nehroutime se a snazime se jit pfimo proti ni.
Jednoduse zdrazovat umi kazdy, ale to my ne-
chceme. Pripravili jsme proto tGplné novou, do-
birdame suroviny, které zkratka stéle jsou za
dostupné ceny, zjednodusujeme jim obaly, aby-
chom na nich usettili bez zasahu do kvality. Ta-
ké nové nabidneme zékaznikim oblibené pro-
dukty i v mensich balenich a moznost
nakupovat po jednom kousku i to, co jsme dri-
ve prodavali jen po baleni. Aby zkratka
porad mohli v8ichni ochutnavat a naku-
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povat, i kdyz tfeba maji tésnéjsi rozpocet.
Mate tedy klidné spani?

My jsme spali nejhiite v prvnich letech,
prestoze v na§em podnikdni oproti dnesku
o nic neslo. Byl to zkratka kazdodenni
adrenalin. Po téch 13 letech uz jsme si za-
7ili tolik, Ze nds nic moc nerozhézi, a pro-
sté nds to jen bavi se v§emi radostmi
i strastmi. Krize pricha-
zeji a odchazeji,
a dulezité je byt
pfipraven na
véechno.

nase ochutnavka

Odbornici tvrdi, Ze preziji jen firmy s kre-
ativnimi $éfy, kteFi dokaZou vidét business
jinak, nez je zvykem. Mixit je o marketingu
a kreativité, neobvyklé nabidce, hie. Vy-
stacite si s tim, je to vase nekonecno?

To se uvidi, doufame, Ze ano. Snazime se vidét
prilezitosti jesté dfiv, nez se stanou trendy, a za-
tim se zd4, Ze porad jesté mame docela cit a da-
Fi se ndm je rozpoznavat. To je mozna jesté da-
lezitéjsi nez samotna kreativita, kterd ndam
samoziejmé dava ¢im dal vice prace. Proto ma-
me pomérné mlady tym, ktery stale umi prina-
$et nové a nové népady.

Co vsechno pfispiva k vasi povéstné
image? Sazite na komunikaci s vefejnosti,
na projekty, na vztahy se zaméstnanci

a partnery?

Povéstna image? To se hezky poslouchd! Ja si
myslim, Ze je to hlavné nase otevienost a féro-
vost, co funguje. Rikdme, tteba vtipné, ale jen
to, co je pravda. Zkréatka se na nas zdkaznici
mohou spolehnout, ze kdyZ hlasime, ze néjaky
na$ produkt md tyhle a tyhle vlastnosti, tak je
opravdu ma. vybudovali davéru nasich zaka-
znikd, kterd je ze své podstaty hrozné kiehka,
a snazime se ji v8im, co déldme, jen posilovat,
a ne z ni tézit. Snazime se na nic si nehrat. Sta-
le jsme mala ¢i stfedni firma, rosteme priroze-
né a organicky, a zdkaznik a jeho zkusenost je
pro nds na prvnim misté.

otazky pfipravila Eva Brixi

www.freshtime.cz




rozmér kvality

Dobré okno

by s nami mélo dozit

Jak v soucasnosti funguje trh s okny a jaka
cilova skupina je pro vas prioritni?

Z mého pohledu jde v podstaté o vice trhi.
Jsou to soukromi investofi, ktefi okna pomeé-
fuji z pohledu kvality a ceny, stavebni firmy,
pro které je dtlezita cena a jistota dodavky,

a déle pak developerské projekty a vefejné za-
kazky, kde skoro vzdy vitézi nejnizsi cena.

U developert je pristup proménlivy. Nékteri
chtéji za kazdou cenu vydélat, jinym jde

o dlouhodobou kvalitu. My se soustfedime na
vSechny oblasti, kde rozhoduje pravé kvalita,
spolehlivost a dlouhd Zivotnost oproti cené.
Vétsinou tedy jde o soukromé investory. Okna
dodavame jak do novostaveb, tak i v ramci
kompletnich rekonstrukci nebo kdy?z je potie-
ba je vyménit.

Asi vSechny obory v poslednich mésicich
zasahlo zdrazovani energii. Doméacnosti
maji strach, jak zvladnou topnou sezénu.
Pocitujete to néjak na poctu poptavek?

V lonském roce zdjem o nova okna rostl, a to
zejména z divodu zvySovani cen vstupnich
material, tento rok je oproti tomu zatim sta-
bilizovany. Letos a pti§ti rok bude podle nés
trh rist jen mirné. U novostaveb pocitime
spiSe s poklesem kvuli zdrazovani hypoték, za-
to o vymeény oken ve star$ich domech se zdjem
stale zvétduje. V poslednich letech obecné ros-

/ TIM?
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Je pravdou, Ze vyrobit a osadit do objektu kvalitni okno je dnes uz docela véda.
Nejde jen o tabulku a ram, ale zéleZi na mnoha ukazatelich, aby okno precizné
fungovalo, majiteli domu stoprocentné slouZilo a pfinaselo také uspokojeni

z hlediska designu, aby bylo dusi celé té krasy, jiz jsme si vysnili a postavili. Aby
souznélo s nasimi pfedstavami, plnilo i sny. A jesté néco je tfeba zduraznit: aby se
okno dobf¥e é&istilo, udrzovalo, alespon to, které patfi do naseho rodinného domu.
Aby tedy jeho udrzba nevyZadovala horolezce a my nemuseli podstupovat rizika
nejriznéjsich padd, i fakt, Ze se k uréitym partiim prosté nikdy nedostaneme...

O oknech a o tom, co bychom v souvislosti s nimi méli védét, jsem si povidala

s Romanem Kubalkem, obchodnim Feditelem znaéky VEKRA, jeZ reprezentuje

nejvétsiho ¢eského vyrobce oken:

tou stavebni odvétvi, ktera souviseji s tispora-
mi za energie. Zatepleni a vyména oken

a zdroje tepla patfi z tohoto pohledu mezi nej-
efektivnéjsi investice. Ocekavame, Ze tento
segment se bude jesté zvedat.

Dafi se vam zvladat rostouci naklady?

Ve stavebnictvi je obecné ten problém, Ze mar-
ze vyrobciim v dostate¢né mife neumoziuje
pokryt rostouci naklady. V podstaté tak maji
dvé moznosti — bud musi nevyhnutelné zdra-
Zit, nebo naopak snizit kvalitu vstupnich ma-
terialil. To pro nds neni pfijatelna varianta,
proto jsme nuceni ceny postupné navysovat.
Da se tedy fici, ze pokud nékdo tvrdi, Ze zdra-
Zit nemusel, pak tim vlastné rika, Ze slevil

z kvality svych prvka.

Pokud se nékdo rozhodne kvuli drahym
energiim okna vyménit, da se fici, s jakou
usporou muze poditat?

Konkrétni ¢astka se samoztejmé bude lisit
dim od domu, protoze zavisi na mnoha fakto-
rech. Zalezi na stavu domu i na tom, jaka byla
ptivodni okna, jaké vlastnosti maji ta nova, jak
je majitel zvykly vétrat, ¢im topi, zda pouziva
venkovni stinéni a podobné. Pravé okna pri-
tom predstavuji v obalce budovy nejslabsi ¢la-
nek. V rodinném domé jimi unikne zhruba
40 % a v byte i 50 % tepla. Obvodové zdivo
ptitom propusti pfiblizné okolo 30 % tepla.
Nejvice se samoziejmé da usettit, pokud se
pustime do kompletni rekonstrukee, tedy vy-
mény oken, zatepleni a zmény zdroje tepla.
Ale uZ jen samotna vyména oken muze pfi-
nést vyrazny rozdil. Zjistili jsme, Ze se diky ni
da usetfit az tfetina tepla. Rozdil navic pozna-
te hned prvni zimu. Obecné se ale da fict, Ze
pokud si priplatite a investujete do kvalitnéj-
$ich oken, ptinese vam to ve vysledku za vyta-
péni vétsi Gsporu, byt za cenu vyssich pocatec-
nich nakladu.

Podle ¢eho muze klient poznat, ze by pro
néj vyména oken méla ekonomicky smysl?

Pokud okna vykazuji $patnou tésnost, vyplati se
nad tim uvazovat. Jestlize mam v domé okna,
kterd nedokazou dostate¢né plnit svoje izola¢ni
vlastnosti, musim pocitat s tim, Ze jimi utece vi-
ce tepla, a ja tedy zaplatim vice za vytapéni. Bé-
hem letnich veder muize byt nedostate¢na tés-
nost pri¢inou prehfivani interiéru. Nejde vSak
jen o ztratu tepelné pohody, ale i o snizeni kom-
fortu bydleni. Nese to s sebou i dal$i problémy,
s hor$i tésnosti oken souvisi také horsi schop-
nost izolovat hluk. Navic mohou byt zkroucena
a muze jimi zacit do interiéru zatékat. Také
predstavuji vétsi bezpe¢nostni riziko, protoze
oknem, které nedoléha tésné k ramu, se ptipad-
ny zlod¢j dovnitf snéze dostane.

TakZe to plati hlavné pro stara kastlova
okna?

Nejenom pro né. Pokud mé nékdo jesté pu-

vodni dievénd okna, tam je celkem jasné, Ze
dnes uz nevyhovuji. D4 se u nich sice udélat
renovace nebo jen vyména zaskleni, ale efekt
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nemusi byt dostacujici. Tézké izola¢ni zaskleni
navic miize tenké dfevéné ramy zkroutit a ok-
na zni¢it. Nevyhovujici ale nemusi byt jen ta
vylozené stara. Priblizné 20 % oken, které dnes
VEKRA méni, jsou stard jen asi 10-20 let. Ne-
jsou ptitom vylozené technologicky zastarala,
ale casto jsou nekvalitni, a dnesnim potfebam
uz proto nevyhovuji. Majitelé ¢asto dali pred-
nost levnym okntim z dovozu, aby usetfili.
Dnes s nimi maji problémy, ale vyrobce je ne-
znamy nebo uz neexistuje. Opravy jsou navic
nakladné a nevedou k trvalému vyfeseni prob-
lému. Kromé toho je to i zbyte¢na zatéz pro zi-
votni prostfedi, protoze nevyhovujici okna se
budou muset né¢kde zlikvidovat. Zhruba kolem
let 2000-2010 bylo totiz na trhu rozsifené pre-
svéddeni, Ze vechna okna jsou v podstaté stej-
na. Dobra okna pfitom mohou slouzit i dva-
kréat nebo vicekrat déle.

Na zakladé jakych kritérii bychom je méli
vybirat, aby ta nova pfinesla dlouhodobou
usporu za vytapéni?

Kli¢ova by méla byt jejich kvalita. Dobré okno
by s nami mélo takzvané dozit. Nestaci ale
srovnat pouze tabulkové hodnoty, je tieba se
podivat i pod povrch oken, jak jsou vyrobena
a jakou maji dal$i vybavu. Po instalaci sice mo-
hou rtizna okna na prvni pohled vypadat stej-
né, ale v jejich konstrukci mohou byt velké od-
lisnosti. Pfipadné problémy se navic projevi az
¢asem. Také bychom méli prihlédnout k tomu,
do jakého domu a lokality okna vybirame. Od
toho se budou odvijet dal$i pozadavky, které
okna musi splnit. Jiné parametry budou muset
mit okna v domé nékde na jizni Moravé, kde je
teplo, a jiné na horach. Napriklad pokud mate
dim v rusné lokalité, budete pravdépodobné
chtit, aby dokazala izolovat i venkovni hluk. Ji-
né pozadavky budou na okna pro bézny rodin-
ny dim, jiné pro pasivni diim a jiné pro chalu-
pu, kam jezdime jen na vikendy.

Existuje néjaky technologicky standard,
z néhoz bychom urcité neméli slevit?

Pokud ziistaneme u Gspory za energie, je dile-
zité vybirat okna s co nejleps$imi tepelnéizolac-
nimi vlastnostmi. Proto je tfeba u oken sledo-

vat koeficient prostupu tepla oknem. Vyrazny
vliv md i zvoleny profil, a hlavné pak jeho
hloubka. Kuptikladu u plastovych oken je dile-
Zitéjsi pravé stavebni hloubka profilu spiSe nez
pocet komor. Kli¢ové je také zaskleni. D4 se
fict, Ze dnes jiz plati za standard trojsklo, kte-
rym pronikne oproti dvojsklu jen zhruba polo-
vina tepla, a pro jeho usporu je tedy efektivnéj-
$i. Ur¢ité bychom neméli opominat ani detaily,
jako je systém tésnéni nebo meziskelni rame-
¢ek. Také bychom si méli osvojit spravné navy-
ky v jejich pouzivani.

Tedy?

Je tieba si uvédomit, Ze tésnost u oken funguje
oboustranné, proto je dilezité se s nimi naucit
spravné vétrat. Hlavné v zimé pak plati pravid-
lo, Ze vétrat se ma kratce, ale intenzivné. Pokud
je nékdo zvykly otevirat okno jen na ventilaci
nebo mikroventilaci, nejenze si doma poradné
nevyvétra, ale je$té navic zbytecné pousti teplo
ven. S usporou jak v zimé za vytapéni, tak v 1é-
té za chlazeni interiéru mize vyznamné pomo-
ci venkovni stinéni. To bychom méli idedlné
potizovat spolu s okny. Navic je mozné ho
dnes vybavit i ¢idly, diky kterym se zaluzie ¢i
rolety dokazou prizpusobit aktualnimu pocasi,
a pomahaji tak Setfit jesté vice. Nehrozi pak, Ze
by mohla nastat situace, kdy by stazené zaluzie
branily v zimé dodate¢nému prohfivani ze
slunce, a naopak. Okna by také vzdy méla byt
spravné sefizend a tésnéni by mélo byt v dob-
rém stavu.

Na co bychom méli dat pozor pfi vybéru
dodavatele?

Idedlni je pofizovat okna p¥imo od vyrobce ja-
ko komplexni sluzbu na kli¢, tedy prvek vyro-
beny na miru a s profesionalni montazi. Okno
musi do otvoru spravné sednout, proto je tie-
ba jej vidy presné zaméfit. Pokud nejsou okna
vyrobena podle rozmérti daného otvoru, mu-
zou nastat situace, kdy bude treba ¢ast osténi
bud vybourat, nebo naopak dozdit. To prace
zbytecné komplikuje, a navic i prodrazuje. Po-

rozmér kvality

Fizeni jiz hotovych oken nebo nerozvézny na-
kup pres internet za cenu rychlého dodani se
tedy nemusi vyplatit. Neméli bychom se na né
divat jako na bézny spottebitelsky vyrobek, ale
jako na soucast stavby. Pred podpisem smlou-
vy je dobré si ovéfit, zda dany vyrobce zajisti
také odbornou instalaci a ptipadny servis. Po-
kud se to provede $patné, okno pak neni
schopno dostate¢né izolovat. Dodate¢né opra-
vy jsou navic komplikované a nakladné. Laik
by se tedy do montdze oken ur¢ité nemél
poustét, jistéjsi je nechat to na odbornicich.
Pfijemnym bonusem je pak navic i niz$i sazba
DPH, a casto i prodlouzenad zéruka.

A trendy, které se ve vasem oboru v sou-
casnosti prosazuji?

V poslednich letech se hodné zvétsila plocha
oken, a tedy i jejich hmotnost. Vyuzivaji se vel-
koformatové posuvné systémy, nékdy i s elek-
trickym pohonem. Takovy prvek miize vazit

i stovky kilogramu. Musi byt bezpe¢ny jak pro
manipulaci na stavbé, tak i pfi pouzivani. To
ve ale zvy$uje naroky na konstrukei a kovani.
Spolu se zvétsujici se plochou prvka navic za-
roven rostou i pozadavky na atlum hluku. Dfi-
ve tuto funkei plnila zed, nyni se tyto naroky
prenaseji i na okna, kterd ho pak musi byt
schopna utlumit. Designové trendy dnes veli
distotu a jednoduchost, doby obloukovych tva-
rt a ozdobnych okennich pric¢ek jsou davno
pry¢. Hodné se v posledni dobé také mluvi

o dopadu oken na zivotni prostiedi a jejich vliv
na snizeni produkce CO.. Podle VEKRY to
souvisi pravé se zminovanou kvalitou, dlouhou
Zivotnosti, a vlastné i témi Gsporami za teplo.
Spickovy prvek, ktery dokéze bez problému
desitky let slouzit a dostate¢né izolovat ven-
kovni vzduch, pfedstavuje podle nds pro Zzivot-
ni prostfedi mensi zatéz nez okno, které bude-
te muset po deseti letech vyménit. Pozadavki,
které musi byt moderni okna schopna plnit,
zkratka neni malo. Pro nds jakoZto vyrobce je
to ale vyzva, kterd nas posouva dal.

za rozhovor podékovala Eva Brixi

www.freshtime.cz
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pohoda na jidelnim listku

Proc je u

A bude tam? Uvidim ho? Vyhrknul na
mne muj pfibuzny, s nimz jsem si
telefonovala a sdélovala mu, jaky byl
predchozi tyden. Tedy i to, Ze jsem byla
na Kloko¢né v Restauraci a penzionu

U Sapiku a chystala rozhovor

s nestorem ceského kucharského uméni
Jaroslavem Sapikem. A Ze az k nam
pfibuzenstvo pfijede na navstévu,
muzeme do vyhlaseného mista pobliz
Ri¢an u Prahy zajet a dat si vyteény
obéd. Navrh sklidil veliky uspéch.
Pfanim tohoto muze totiz uz davno je
pana Sapika poznat, spatfit ho na
vlastni oéi, jak prochazi prostory mezi
stoly a Zidlemi, kolem zdi s pamétnimi
obrazy a vzpominkami, které se zapisuji
do novodobé historie éeské kuchyné.

A jez nejen mezi gurmany proslula.

Mozna zéjem ,,obyc¢ejného” stravnika je tim
nejvétsim podékovanim za to vSechno, co Jaro-
slav Sapik do svych sedmdesati let zvladnul, za
jeho Zivotni moudro, s nimz k vafeni, pe¢eni

i organizaci prace a cizelovani femesla pfistu-
puje. Za to, co nas uci a naucil, za skromnost

i pokoru, kterd z néj vyzatuje, at uz mluvi

o svém povolani, nebo jen tak povidd o ¢emko-
li. Ustal to dobré a krasné, i to, nac jeden zrov-
na nemysli rad. V genech ma zakédovanou vi-
ru v to leps$i, uméni odpoustét, ridit svij osud

s nadhledem a humorem.

Pfiznam se, Ze na ten pate¢ni den, kdy jsme

s kolegou u Jaroslava Sapika pobyli, jsem mysle-
la cely vikend. Méla jsem ho pfed o¢ima jako
osobnost, ktera prostymi slovy vyjadrovala po-
city celé moji generace. Béhem rozhovoru vzdy
néco komentoval, pridal nékolik dal$ich vét,

a mné nezbyvalo, nez prikyvovat a souhlasit.
Mozna to byla nahoda, moZn4 ne, jako by mlu-
vil mdj vnitfni hlas, jako by jinymi slovy popi-
soval zku$enost, charakterizoval kofeny, z nichz
v8ichni vyristame.

Bylo to ohromné setkani, béhem néhoz jsem
pronikla do taji toho, pro¢ jeho povidlové tas-
ticky tak moc chutnaji, pro¢ laska prochdzi za-
ludkem, a pro¢ Restaurace a penzion U Sapika
tolika lidem pfipomind odzu pohody. A pro¢ se
sem vraceji. Muz, ktery pracoval pro nékolik
nasich prezidentt, serviruje diplomatim, u kte-
rého se schézi celebrity i $pickovi specialisté

z nejriznéjsich obort. Muz, ktery se neostycha
sdélit svij ndzor na véc, at uz jde o kucharské
uméni, nebo politiku. Svétobéznik, $pickovy
manazer, ktery fidil pres stovku lidi, reprezento-
val ¢eskou kuchatinu, rekonstruoval zchatraly
objekt dnesniho domova. Odvazny podnikatel,
ktery nam dava uzit si napadd, jez uvadi den co
den do Zzivota. Sbird kucharky, oblékd myslivec-
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Jaroslav Sapik pfi oslavé 70. narozenin a kitu knihy Sapikav svét v srpnu na Klokoéné

v Restauraci a penzionu U Sapiki hostil svym humornym pohledem na svét i skvélymi

pokrmy nespocet pratel a znamych

ky stejnokroj. Hrél hokej, jezdi za kamarady do
Rakouska i do Francie, poznal kuchyni mnoha
kontinentu. Ziskal k 1asce pro vareni i vnoucata.
Neni to parada? A jak to véechno stihnul? Ne
bez ztréty kyticky. Ale vic bylo nélezt nez ztrat.
Vic radosti a veseli nez narki. Proto se dafi. Je-
ho Zivot je nekone¢nd nit poznatki i historek

z naté¢enti. Tryska z toho vSeho natolik pozitiv-
ni energie, Ze byt i jediné podani ruky s nim je
vic nez dovolend v laznich. Jeho slova dodévaji
odvahy k dobrym skutktim:

Na¢ myslite, kdyz vafite?

Na vareni. Ve ostatni z hlavy vypoustim. Sta-
ram se o to, aby to bylo co nejlep$i. Ochutna-
vam, kontroluji. A té$im se z toho.

Jsou vdécnéjsi stravnici Zeny, nebo muzi?

Tézko Fici, je to tak nastejno. K ndm chodi hod-
né rodiny s détmi, a ja jsem rdd, Ze lidem u nds
chutnd. Vite, ¢eho si vazim? Ze si cestu do &e-
ské hospody najdou jak stafi, tak mladi, rodice,
déti a pomalu uz jejich déti. A nejen z blizkého
okoli. Jezdi k nam z celé republiky. Z moji rod-
né jizni Moravy, z Ostravy, ze zapadnich Cech.
Nékdo prespi, nékdo si piijde popovidat, jiny
oslavit narozeniny nebo na néjakou specidlni
akci, a téch tu porddame! Treba zabijackové ne-
bo zvéfinové hody, svatomartinskou husu, co si
kdo pieje. Taky svatby a nejriiznéjsi oslavy. Je
porad co délat.

Kdo umi lepsi kynuté tésto? Moravané,
nebo Cesi?

Tézko urcit, treba Jihocesi ho maji vyborné.

A Morava? Pravdou je, Ze tam se vic pece, tam

je zvykem, aby bylo porad néco na stole. No

a moravské kynuté kolace, tak ty jsou samy

o sobé delikatesou.. Kynuté tésto se musi dobte
propracovat, osolit, bez toho to nejde. A svateb-
ni kolacky, pekli jsme jich kdysi desetitisice!
Mam takovou fintu, pamatujete se, jak si Zenské
driv lakovaly vlasy? Takovym tim balénkem,
do kterého se naléval lak? Jeden takovy mam,
misto laku na vlasy ho plnim rumem a kolacky
tim posttikdm, ony chytnou takovy pravy
$mak... No a na Moravé, myslim, se pecou taky
lepsi kremrole nez v Cechach, takové ty nady-
chané, Zloutkem pottené. Ale nerad bych néko-
mu kfivdil. Kazdy region ma své, nékdo umi
vic to, jiny tamto.

Pecdete i vanoéni cukrovi?

Meé to nebavi. Ale moje Zena je také z oboru, ro-
dice byli cukrafi, tak ta pece, ale uz ne tolik
druht jako dtive, kdyzZ byly déti malé, a ja se
nyni musim hlidat kvili zvy$enému cukru. Ale
vanilkové rohlicky a linecké s domaci rybizovou
marmeladou musi byt kazdy rok v dostate¢ném
mnozstvi. A snacha a dcera, ty také pecou vy-
borné cukrovi. U nds je to zkratka doména Zen-
skych. A asi i mezi sebou trochu soutézi. Miva-
me tak kolem dvandcti druht. Vanoc¢ku bych
zvladnul, ale ani do toho se nehrnu. Rad to pre-
necham tomu, kdo to umi lépe nez ja.

Myslite si, Ze kazda mlada Zena by méla
umét varit? Je jiny Zivotni styl, a presto, ze
kuchafina se stala tak trochu médni zalezi-
tosti, a cely narod u televize vafi a pece, ne
kazda sle¢na dokaze vzit vafecku do ruky...

Je opravdu jind doba, nahrava specializaci. Je
na ve malo Casu, lidi se pofdd za né¢im honi.



Na druhé strané za¢ina byt hloubéji do kapsy
a kazdy se snazi uetfit. I se levnéji stravovat.
Nékteré hospody se zaviraji, takovych bude
pribyvat. Nékteri si za¢nou vic vatit doma, za-
¢nou se to ucit. Ta nutnost zesili. Zaéneme za-
se premyslet, doba hojnosti nds to odnaucila.
A jesté poznamka — v posledni dobé se vareni
stava vic konickem muz nez zen.

Co udélate s jidlem, kdyz ho spalite?
Tak ho vyhodim.

Vas vztah k myslivosti a upravé divociny je
znamy. U nas jsou pole a lesy plné divo-
kych prasat, ale tohoto druhu masa je na
pultech prodejen stile malo. Nestélo by za
uvahu néco s tim udélat?

Uz se to méni, zdjemci si mohou koupit zvéfi-
nu i pfimo od myslivce. Ale je to stale dosti
drahé. Ale stfili se vic nez v minulosti. Konzu-
mace by se mohla zvysit, jenze ne kazdému
zvéfina chutna a ne kazdy ji umi upravit, lidi
se toho nesmi bat. Zdravé maso to v$ak je, na-
vic ne tak tu¢né. Zvéf se zivi tim, co v lese vy-
roste, ma tedy prvotfidni krmeni. Pro vyzivu
¢lovéka je to prvotfidni surovina. A dfive na
Cesky stul pattila.

Jime také malo ryb, a kapra jen na Vénoce. To
je chyba. Da se upravovat riiznym zptsobem,
nejen jako rizek. Recept na kapii krém jsem si
v8ak ptivezl z francouzského Lyonu. Sdm jsem
nevéfil, kolik je tam rybniku a ko-
lik kaprt pravé tam chovaji.

Vzal jste na sebe roli podnikatele
i manazera. Co je pro vas v busi-
nessu nejslozitéjsi?

Pochopit, proc¢ se tolik méni vztahy
mezi lidmi. Pro¢ je ve spole¢nosti
tolik zla, nendvisti, sobectvi, pod-
losti. Nedovedu se s tim smifit.
Proc¢ jsou na sebe v8ichni porad jen
nastvani, pro¢ si jeden na druhém
vyléva zlost. Jdu zaplatit ke kase,

a za mnou ta zakaznice §tékd na
pokladni za to, ze ceny cukru
stouply. Cozpak ta pokladni za to
miize? Misto toho, aby si lidi po-
madhali, vazili si toho, Ze mohou Zit,
porad jesté dobre, Ze vlastné maji
v$echno, co pottebuji, tak délaji
pravy opak. Ale nestézuji si. Jen mé
to trapi, protoze je to k ni¢emu. Je
to jako svét naruby. Samoziejmé,
beru ija v potaz, co se kolem nasi
zemé déje, ale nestavim se k tomu
jednostranné, vie je tieba chapat v souvislos-
tech, a ne jen jako bilé, nebo ¢erné.

A c¢emu jste se za téch tficet let, co jste ta-
dy v Klokoéné, nauéil?

Musel jsem se naucit prodat to, co umim. Mu-
sel jsem zacit trochu s reklamou, davat o sobé
védét. Musel jsem se naucit i vyjednavat, ja byl

vzdy do v$eho hrr, a to v podnikani neni vzdy
vyhoda. A jen jsem se utvrdil v tom, ze mi
vzdy bude ke cti, kdyz budu jednat na rovinu,
poctivé, kdyz nebudu podvadét. Kdyz pajdu
za svym cilem. A co vydélam, zase budu inves-
tovat do provozu, to se vyplaci. Kdyz jsme se
s manzelkou rozhodli, ze pofidime pravou
¢eskou vesnickou hospodu a penzion jinde
nez v centru metropole, museli jsme byt pre-
svédceni, Ze sem stravniky a turisty nau¢ime
chodit. Ze k ném budou jezdit pro dobré jidlo,
pohodu, vstficné zazemi. A to vitépuji kole-
gim dodnes. Nedélat rozdily, mé nezajima,
jestli je nas host ten, ktery si muze dovolit
obéd v restauraci jednou za rok, nebo ten, kte-
ry k ndm chodi pravidelné. Vzdy se musime
chovat ke v§em stejné. S ochotou a slusné,
protoze takovému ¢lovéku chceme poslouzit,
postarat se o n¢j.

Trochu se z jiné strany vracime ke vztahtim
mezi lidmi. Co je vlastné dne$ni hospoda?
Misto, kam si jdete odpocinout. Kde je vam
fajn, kde si je s kym poklabosit. Kde se dobre
najite a napijete. Kde se vam libi, kde k vdm
jsou laskavi. Ke se potkate s nékym znamym,
nebo naopak s nikym ani nepromluvite, jen si
uZije sviyj vlastni klid. Casto je to atmosféra,
pro niz se hosté radi vraci. A také se u nas po-
fad néco déje. Musite obecenstvo nééim prila-
kat, néco nabidnout, at jsou to riizné ochut-
navky, zvyky, tradice. Musite se pfipominat,
aby se o vas védélo. Pak za vami bude jezdit
cela republika. Pak u vas bude dobte.

foto Martin Simek

Jste milovnikem Eeské kuchyné, v zafi se
u vas podavaly Svestkové knedliky s ma-
kem... Zatazujete do jidelniho listku také
uplné obycejna ceska jidla?

Stoprocentné. Nemusite mit k obédu jen ma-
so. Mivame $kubanky, knedliky s vajicky, kla-
sické ¢eské rizoto. Lidi to chtéji a vy to musite
respektovat. Ale ¢tyfi polozky musime mit,

pohoda na jidelnim listku

i kdyby trakate padaly: vidensky fizek, $panél-
ské ptacky, svickovou a kachnu. O to je nejvét-
§i zdjem. Ceska kuchyné m4 své podmanivé
kouzlo, je potfeba na to navazovat. Vafit po-
kud mozno z lokélnich surovin, z toho, co po-
le, les, zahrada pravé dava. Je to nejzdravéjsi,
nejlevnéjsi a mé to logiku. Ctit moudrost
predku. Na nic si nehrat. A mit z prace radost.
I ta patii k projeviim ¢eské kuchyné. A taky
nikam nespéchat. Jinak je to na jidle znat.

Pofad se dotykame jednoho a téhoz. Zivo-
ta, jeho podstaty.

Lidi by si méli vézit toho, co maji. A uzivat si
to. Zivot je preci jen kratky na to, abychom jen
nadévali a délali si naschvaly. Nemame se bat
pracovat a nést za tu praci odpovédnost.

A pracovat rukama vibec neni ostuda. Mam
tim na mysli femeslo. Mnoho femesel zanika
a je to $koda. M¢li bychom se ucit od svych
blizkych, byt radi, Ze mame tu prileZitost.

Mnohé z toho popisuje kniha Sapikiv svét,
kterou vydala skupina Albatros Media

v Nakladatelstvi XYZ p¥i pFilezitosti vasich
sedmdesatin. Cisi z ni optimizmus a radost
z rodiny, jejiz ¢clenové spolupracuiji.

Rodinu stavim v Zivoté na prvni misto. Kdyz
to v rodiné klape, je to to nejvétsi stésti, které
mate. Kdyz rodina spolupracuje, navic ve stej-
ném oboru, je to obrovska posila pro vas sa-
motné. Je to vrchol toho, co jste

vytvorili.

Va3 Zivotni pfibéh je plny éinoro-
dosti, asi nezahalite moc rad?

Zahdlka vdm nic nedd. Musite byt
prisny i sim na sebe. Ale taky védét,
kdy je toho vic, nez unesete. Jenze

k tomu dospéjete vétsinou az tehdy,
kdyz jste v prasvihu. Ale vse se da
zménit, napravit, nebo lépe, ve
vSem je tfeba hledat prileZitost, jak
dal. A stale se u¢it. I dnes, kdy to

s ekonomikou zemé nevypada zrov-
na rizoveé, vetit, Ze vydrzite, Ze stale
budete mit co nabidnout. Musite vi-
dét dopredu, véfit, ze to ustojite.

Nékomu by se mohlo zdat, ze je
Sapik stara $kola, Ze chce mit
véechno na sto procent, nazehle-
né ubrusy, spravné stolovani,
muskaty na oknech. Je to oprav-
du vase Zivotni krédo?

Nevim, jestli krédo, ale pozadavek vii¢i sobé

i druhym. Mam to v sobé z domova, moje pa-
ni také. Méritka mame stéle stejna: nic neosi-
dit, ztistat vérni nasemu jménu, které buduje-
me spole¢nymi silami nékolik desetileti. Ceskd
kuchyné jako soucast nadi kultury si to roz-
hodné zaslouzi.

za rozhovor podékovala Eva Brixi

www.freshtime.cz




Jak vydélat na zlatu,
stribru a platiné

Inflace nas nuti premyslet, co

s penézi, pudou, drahymi kovy.
Investovani je cestou, kterd ma
logiku. Kazdy ma ale trochu jiné
preference. Uloha zlata, stfibra ¢&i
platiny je nyni velmi aktualni. Na
trhu se v souvislosti s témito kovy
objevil produkt nazvany Zapujcka.
Jde o sluzbu, na zdkladé které
mate garantované Sestiprocentni
zhodnoceni za rok. Michal Spurny,
predseda predstavenstva
spolecnosti TrustWorthy
Investment Holding SE, ktera

s inovativnim Fesenim pfisla,
vysvétlil podstatu:

Uloha investi¢nich nastroju roste, mezi ni-
mi stéle figuruje zlato jako neotfesitelna

hodnota. Jenze - i to by mélo vydélavat,
a ne jen ¢ekat na svou pfilezZitost. Vy jste

pfisli s ndpadem, jak na to. O¢ pfesné jde?

Klienti, ktef{ u nas kupuji zlaté ¢i sttibrné slit-
ky nebo si v nasi rafinérii nechaji ,vyryzovat®
zlato nebo sttibro z vyfazené elektroniky, nas
na tento napad privedli sami. Nakoupili si
drahé kovy, ale doma je schovavat nechtéji —
a trezory v bance dnes neni snadné sehnat,
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Michal Spurny |

navic se za né musi platit. Pfitom je po zlaté

a stfibfe mezi investory stéle velikd shaka.
Proto jsme prisli se Zaptijckou: drahé kovy

v podobé certifikovanych slitkil si u nds lidé
ulozi, my je ddme do obéhu, a tim je dale
zhodnotime. Sluzbu muZeme nabizet proto, Ze
drahé kovy soucasné vykupujeme i prodava-
me. Zlato, stfibro a platinu tedy drzime stale

v podobé zbozi, nesménujeme je za penize,
které dnes rychle ztraceji na hodnoté. Mtize-
me to udélat i diky tomu, Ze mame vlastni ra-
fina¢ni linku, kde drahé kovy ziskdvdame

z elektroodpadu, starych $perki a dal§iho ma-
teridlu. Zaroven spolupracujeme s mezinarod-
nimi rafinériemi, které jsou schopné nam re-
cyklované zlato a stfibro sménit za
certifikované slitky. Na obchodech s drahymi
kovy tak vydélavame. A vydélek muzeme
umoznit i tém, ktefi nam toto dnes velmi za-
dané zbozi k obchodovani zapijci. Proto nabi-
zime investici, kterd nasim véfiteliim garantu-
je 6 % rocné.

Meze novinkdm se nekladou, Ize v tomto
ohledu ale opravdu vymyslet jesté néco
nového?

Chtéli jsme klienttm, kteti od nds nebo jinde
zlato ¢i st¥ibro koupili, nabidnout i néco navic,

na ¢em by mohli oni, ale samozfejmé i my, da-
le vydeélat. Snazime se starat o nade soucasné
klienty, aby nas doporucovali dal. Kromé pro-
deje minci a slitka nabizime naptiklad i spore-
ni do drahych kovi pomoci pravidelnych in-
vestic. V dnesni nejisté dobé jde o idedlni
zpusob rozkladani nakupu. A iz dlouhodobé-
ho hlediska si ¢lovék vytvaii rezervy, které mu
nebere inflace. Nami garantovany $estipro-
centni ro¢ni vynos je ve srovnani s jinymi
bankovnimi produkty naprosto bezkonku-
ren¢ni. Ukladat si u nds mohou navic nejen
soucasni zdkaznici, ale i i, ktefi si drahé kovy
poridili jinde nebo o jejich koupi teprve uva-
zuji. Podminkou je jen to, aby $lo o certifiko-
vané slitky, které k Zapujcce prijimame uz od
par gramf.

Kdyz si u vas zajemci drahé kovy ulozi, vy
je date do obéhu, a to pfinese Sestipro-
centni vynos klientovi. Jak si to mam pfed-
stavit? Co se s mym zlatem bude dit?

Fungujeme v podstaté jako ,zlaty bankovni
dam®, ktery svym klientdm nabizi pevny ro¢-
ni vynos podobné, jako kdyby k nam na ucet
vlozili penize. Vase zlato k podobé slitkd in-
vestujeme a ,,ota¢ime* ho, podobné jako ban-
ka ota¢i penize svych stfadateld. A na konci



vam vedle slibeného vy-
nosu opét vracime slitek —
ze stejného drahého kovu,
ve stejné ryzosti i gramazi.
Jen jeho vyrobni ¢islo je
jiné, protoZe ten vas jsme
pustili do obéhu. Proto se
k obchodovani nehodi
$perky, ale ani mince nebo
medaile urcit jejich ry-
bychom je z trhu uz tézko
ziskavali zase zpét. U cer-
tifikovanych slitkd, které
jsou vSechny stejné, to ale
funguje.

Jak mi zarudite, Ze o za-
pujéené slitky nepfijdu
nebo Ze se jejich cena
skutecné navysi? Pfipus-
time-li, Ze i vase spoleénost se mize do-
stat do problémui, mam néjakou jistotu?

foto Eva Kofinkova

Slitky, v jakékoli gramazi ¢i z jakékoli rafiné-
rie, které k ndm prinesete, nejdiive posoudi-
me a uréime jejich aktudlni cenu. Pak sepise-
me smlouvu. Od okamziku podpisu smlouvy
je garantovan zminény ro¢ni vynos z aktudlni
ceny uvedené na smlouvé. Domluveny vynos
dostavate jednou ro¢né na uvedené ¢islo uctu.
Vypovédni doba je 60 dni od doruceni pisem-

né vypovédi. Pti vypovédi mimo obdobi vy-
ro¢i podpisu Smlouvy je vim - podobné jako
u dluhopisii - vypocten alikvotni vynos. To je
urok presné za obdobi, v némz nam drahy
kov zapujite.

A jistota? Na trhu fungujeme uz od roku 2012,
nas obrat dosahuje stovky miliénd korun.

A diky recyklaci zlata a stfibra ve vlastni rafi-
nérii, kterou planujeme rozsitit o dalsi techno-
logie za pomoci dotaci, mame a budeme mit
staly ptisun drahych kovi.

Pro¢ program Zapujcka
muze fungovat?

Protoze zlato a stiibro byly,
jsou a dale budou velmi Za-
dané komodity. Neni je ale
snadné ziskat a jejich tézba
je naro¢na i ekonomicky.
A my méme vlastni rafi-
nacni linku, coz je doslova
zlaty dal pro 21. stoleti.

A co poté, az se ekono-
miky zemi stabilizuji

a panika, nejistota us-
toupi? Cena drahych ko-
vl bude klesat a investo-
rim budou sympatictéjsi
jiné cesty, jak volné pro-
stfedky zhodnotit...

vvvvv

budoucnosti nevidi nikdo. MiZeme se ale po-
divat do minulosti. Zlato a stfibro bylo v ne-
klidnych dobach vidy bezpe¢nym pristavem,
ktery nabizel ochranu pred inflaci. Vzdyt
i Cesk4 ndrodni banka dnes uvaZuje o posileni
svych zlatych rezerv. Vlastnit zlato a drahé ko-
vy je jistota, na kterou sazeli jiZ nasi predci. Ja
sam véfim tomu, Ze tfetina majetku by méla
byt ulozena pravé v drahych kovech.

za odpovédi podékovala Eva Brixi
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KOMPLEXNI POJISTENI OB¢aNG

B obcanské stavby - hlavni stavba, vedlejsi stavby, byty jako stavbu,

POJISTOUNA, ns.

nY
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adrese neZz domdacnost,
® obéanska odpovédnost

POJISTENI
saMOSPRavnYcH CELKG

Z B movity a nemovity majetek - véetné

= 4 cennosti, inZenyrskych staveb, sakrélnich

pamatek, méstského mobiliafe nebo
dopravniho znaceni,

® odpovédnost - samospravnich celkd a jimi

zfizovanych subjektl za Skodu zplsobenou

at tfeti osobé, viéetné odpovédnosti

- zastupiteld.

= m . ® domadcnost - trvale obyvana, rekreacni, majetek v garaZi na jiné

Moiznost sjednat kompletni nebo jen jednotliva pojisténi, vybér ze tfi
variant rozsahu pojistnych nebezpedi, moznost dalSich pfipojisténi.

PO]ISTEHI PODNIKATELd FORTEL

www.hvp.rz
info@hvup.rz
222 119 118

m stavby - stavby véetné stavebnich soucasti
a pfislusenstvistaveb,

B movité véci - provozni, vyrobni a obchodni
povahy, hotové a rozpracované vyrobky,
zasoby, véci cizi a stavebni soucasti, pofizené
navlastni ndklady,

®m odpovédnost - za $kodu na véci nebo zvifeti,
za Ujmu na zdravi a Zivoté, za Ujmu z vlastnictvi
stavby, za naslednou finanéni $kodu,

+ dodatkova pojisténi - nahrada nakladd
zdravotnich pojistoven, odpovédnost za
Skodu na vécech prevzatych, vnesenych
a odloZenych, za Gjmu zplsobenou vadou
vyrobku.
Vybér ze tii variant rozsahu pro kaidé pojisténi,
varianty lze kombinovat.



svatky s predstihem

O Vanocich se o své hosty
vzdycky srdecné postarame

PoSmourné pocasi jako by davalo najevo, Ze se neodvratné blizi zavér
roku. Z prochazek pfirodou a c¢inorodé prace na zahradach nas castéji
zahani domu, do kavaren a cukraren, z vyslapl po horach tfeba do hotell
a penzionu. A zaliname premyslet, co dame komu pod stromecéek, jaké
upeceme cukrovi, kde pfipravime vanoéni vecirek pro zaméstnance.
Anebo - kde prozZijeme my, nase rodina, posledni svateéni prosincové dny.
Pro nékteré je jasnou volbou hotel, tfeba ten v Krkonosich, prosluly
Horizont. Ti, ktefi maji jiz svou zkusenost s Vanocemi na horach

a v hotelovém prosttedi, si do Horizontu pfijizdéji odpocinout od
pfedvéanoéniho shonu, vychutnat si doslova i do pismene zdejsi atmosféru
plnou pohody a dobrého jidla, ale i spolec¢enského déni, nebo naopak
klidu, ktery nam tak casto chybi. Klientela vérna vanoénimu Horizontu si
to zde uziva rok co rok, pfibira znamé i pribuzné, tési se a rezervuje mista.
| kdyz se zd3, Ze se letos néktefi lidé budou muset svych radovanek

z ekonomickych diivodu zieknout, feditel Horizontu Ing. Karel Rada
vyhlizi vanoéni a silvestrovské dny s optimizmem:

Ing. Karel Rada /
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Mate rad Vanoce? Slavite je vétsinou do-
ma, v rodinném kruhu, nebo v praci, tedy
v hotelu?

Véanoce ma rad asi kazdy. Ja mezi takovou sku-
pinu lidi samozfejmé patfim. A ano, travim je
nejradéji v rodinném kruhu, v domacim ko-
mornim prostfedi. Ale ma to jednu vyjimku -
nejsem 24. prosince cely den doma, program
mam oproti jinym lidem pozménén. Odpoled-
ne totiz pobyvdm v hotelu s hosty a zamést-
nanci, kterym vzdy pri spole¢né veceti popreji
krasné svatky, a hlavné podékuji za jejich pra-
ci. Patfi to tady k tradici a myslim, Ze je to tak
spravné. Teprve poté odjizdim domt a uz
jsem jen se svymi nejblizsimi.

Nejstédrejsi svatky roku byvaly na provoz
Horizontu naro¢né, chvile Vanoc si tu uzi-
valo vzdy spousty lidi, vesely byval i Sil-
vestr se speciadlnim programem. Jak se
na konec roku chystate letos?

Na tento zavér roku se chystame jako vzdy,
méme pripraveny program v ramci silve-
strovského tydne na kazdy den, naptiklad
kouzelnicka vystoupeni Dua Carlose jsou
jiz legenddrni.

A v ramci Silvestra se maji nasi pfiznivci
opravdu na co tésit, véetné specialnich hosti
a vyborné kuchyné naseho $éfkuchare Jitiho
Svestky. K dispozici budou nasi zaméstnanci,
ktefi to vSe budou mit na starost, néktefi u nas
pracuji jiz desitky let, a maji se zdvérem pro-
since hojné zkugenosti.

Co predpokladate, Ze hosty pobavi nejvice?

Asi Pavel Svoboda s jeho Sou s tancem disko-
téka, Petr Rychly coby veleuspésny ucastnik
soutéze Tvoje tvaf ma znamy hlas a Standa
Hlozek a jeho hity, a moderovat budou Kristy-
na Kloubkova a Pavel Svoboda. Ur¢ité tu bude
dobrd nalada, umime si ji vytvorfit a v8ichni na
ty chvile radi pak vzpominaji.

Budou i néjaké snéhové radovanky? Treba
zpivani koled u stromecku venku nebo
zimni vanoéni diskotéka?

Ano, nase nabidka je opravdu bohata. Zmi-
nim tfeba to, Ze jiz tradi¢né poradame ve ves-
tibulu hotelu Vano¢ni jarmark, ktery byva
velmi uspé$ny. Béhem néj si mohou nejen
nasi hosté, ale v8ichni prichozi vyzkouset vy-
robu vano¢nich ozdob ¢i si pripadné zakou-
pit, ochutnat nase vano¢ni cukrovi a podob-
né. A samoztejmé o Vanocich je u néas

také Jezisek.



Cim se vyznaéuje jidelni¢ek v tuto dobu?
Potrpi si milovnici ¢eské kuchyné na vanoé-
ku a cukrovi, na Fizek z kapra a bramboro-
vy salat? Pfremyslite o néjaké specialitce,

o néfem novém, co by chutnalo? Zaradite
i mistni krkonossky pokrm?

Na vano¢ni menu ptipravujeme vzdy nékolik
variant. Nesmi chybét tradi¢ni rybi polévka,
smazeny vano¢ni kapr s bramborovym sala-
tem. Bez toho se nas 24. prosinec neobejde.
Pro ty, ktefi si preji zménu, vzdy mame pri-
chystané dvé moznosti, masovou a vegeta-
ridnskou.

At chceme, nebo ne, energeticka situace
Evropy pfepisuje priority bézného spotfebi-
tele. Projevuje se to v obsazenosti Horizon-
tu nebo v rezervacich pro zavér prosince?

Zatim je$té nevime, hlavni rezervace ptichdze-
ji nyni a je pozitivni, Ze bukuji jak ¢esti, tak

i zahrani¢ni turisté. Co vSak vime zcela jisté, je
to, Ze se pro vSechny budeme snazit vytvorit
takové podminky k pobytu, aby si to tady
chtéli pristi rok zopakovat... Ale ted vazné,
predpokladam, Ze ur¢ity vliv soucasné energe-

tické problémy mit budou. Tézko ale odhad-
nout, do jaké miry se to projevi naptiklad na
obsazenosti hotelu. Z nasi strany vsak veskery
komfort bude zachovan.

Ale ma to jednu vyjimku — nejsem
24. prosince cely den doma,
program mam oproti jinym lidem
pozménén. Odpoledne totiz

pobyvam v hotelu s hosty

a zaméstnanci, kterym vzdy

pfi spolecné vecefi popreji
krasné svatky, a hlavné podékuiji
za jejich praci.

Vase klientela se z velké ¢asti tvofi z vér-
nych hostu, ktefi se sem vraceji opakova-
né, a také jsou to lidé pomérné dobfe situ-
ovani. Jejich pfizen patrné trva...

Ano, o jejich ndklonnost jsme skute¢né ne-
prisli, jejich sympatie neodeznély. Jsme tomu
velice radi a nesmirné si toho vazime. Specidl-
né pro né jsme kdysi udélali vérnostni pro-

svatky s predstihem

gram Regata+, ktery jiz léta funguje a je mezi
nasimi klienty velmi obliben.

Kdy se zde uskuteéni posledni leto3ni fi-
remni akce? Nebo jinak — do jakého termi-
nu se takova setkani daji usporadat?

Firemni klientela k ndm jezdi taktéz velmi ra-
da a posledni akce mame naplanované na po-
lovinu prosince, kdy jde vétsinou o vano¢ni
vecirky s rozmanitym scénafem. To pro na-
vstévniky pripravujeme od zabijacek po spor-
tovni hry cokoli, zkratka co si kdo preje.

Pro¢ se lidé rozhoduiji, Ze proziji Vanoce
pravé u vas, a ne doma?

Snad proto, Ze se u nas citi dobte, mluvi o ro-
dinné atmosféte, kterd tu panuje, vyborné ku-
chyni, jez k takovym svatkam patfi s velkou
samoziejmosti. A védi, Ze se o né vzdy doka-
zeme prvotiidné postarat. Pro nas je to
ohromné zavazujici a motiva¢ni. Takovou re-
ferenci neziskate hned, ale ztratit ji mtzete

z minuty na minutu.

za odpovédi podékovala Eva Brixi

www.freshtime.cz




na slovicko

O vsednich drobnoradostech

Rekla jsem si, Ze negativnich informaci je ko-
lem nas tolik, Ze je potteba napsat taky néco
uplné jiného, co ndhodnému ¢tenati udéla ra-
dost a pfiméje ho k tomu, aby si uvédomil, ze
vlastné nemd nac hartusit, a Ze mu neni zas
tak zle, jak se mu nékdy zda. Ano, mélo si
moznd vazime toho, Ze rano vstaneme docela
svézi, ze mame utulny domov, balkén s kvéti-
nami a péknym vyhledem, Ze nas vesele po-
zdravi sousedka nebo v parku zazpivé kos. Ze si pti praci uvarime kafic-
ko, na které jsme zvykli, a Ze vecer otevieme knizku plnou ptibéhi. Ze
miuzeme v sobotu Zehlit, opravit kolo, odskocit na houby nebo pohlidat
vnoucata namisto brouzdani po internetu a ¢teni zprav o umrti, inflaci
¢ivrazdé. Eva Brixi, $éfredaktorka

ctéte s nami

Zastéra pro nejlepsi vycepni

Je jedina na svété a patii pouze jemu - do silné kiZe ruéné vyro-
bené zastéry je vyrazeno jeho jméno. Zastéra neoddélitelné patti

k Ocenéni spravného vycepniho, které si Leo§ Delin z Hybrélecké hos-
pody vyslouzil od Rodinného pivovaru Bernard. Hostinsky patti do za-
tim nevelké skupiny vycepnich, ktefi se timto ocenénim mohou poch-
lubit. ,,Certifikat spravného vycepniho, a s nim i unikétni zastéru,
davame mistram tohoto femesla. Je to nase ocenéni poctivé prace

a ocenéni vztahu lidi k jejich povolani,” fekl obchodni slddek a trenér
kvality Rodinného pivovaru Bernard Petr Kolarik.

»Svou praci mam opravdu rad, i kdyz je to nékdy fehole. Nicméné pri-
nést zékaznikovi co nejlépe pfipravené pivo je pro mé naprostd samo-
zfejmost a také radost. Tim spiSe mé uzndni prekvapilo,” potésil certifi-
kat Leo$e Delina, ktery provozuje hospodu v obci Hybralec u Jihlavy.
Pozadavki na vy¢epniho je hodné. Zaéina to pé¢i o skladovani piva,
vycepni zafizeni a napojové sklo pres znalost piva, perfektni zvladnu-
ti ¢epovani a jeho podavani az po atmosféru v podniku a vztahy se
zékazniky.

Rodinny pivovar Bernard ma dlouholety systém $koleni a podpory od-
bératelt. Pivovar hostinskym pomahad i s ekonomikou, s orientaci

v predpisech a v administrativé, nebo pfi rekonstrukcich a moderniza-
cich provozoven. (tz)
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Byt gentleman od hlavy
az k paté, byt dandy

Byt ,dandy” je trendy, stejné jako tomu bylo pfi vzniku tohoto
stylu oblékani v 19. stoleti. Styl je to natolik nadcasovy, ze prezil
nespoéet médnich vystielka a stéle jeho obliba nijak neupada.
Muz vypadad jako opravdovy gentleman, ktery dbd o sviij vzhled. Ale co
to vlastné znamend dandy? A odkud tento styl pochdzi? Pro médni in-
spiraci jsme vyrazili do prazské Fashion Arény, kde jsme nalezli mnoho
kouskd, které tento styl dokonale vystihuji.

Rodistém ,,dandysmu” je Anglie, kde se to typicky oble¢enymi gentle-
many doslova hemzi. Prvnim dandym byl idajné Beau Brummell, ktery
se diky svému stylu a eleganci stal hvézdou. Riké se o ném, Ze o sebe ve-
lice pe¢oval a vzdy byl dokonale upraven. Obléct se mu denné trvalo az
pét hodin. Také se diky nému z kratkych jezdeckych kalhot typickych
pro 19. stoleti staly kalhoty, jaké zname dnes. Pravé on si je takto jako
jeden z prvnich aristokratt nechal upravit. Odmital nosit paruku ¢i se
licit, coz bylo v té dobé ukazatelem spolecenského statusu. Tim Sel
zna¢né proti tehdejsim zvyklostem. Nasledné se dostal tento trend také
do Francie, ktera je zndma svou laskou k modé. Tam se tohoto sméru
wjali jak umélci, tak vysoce postavena burzoazie. Pravé pro umélce se
dandy stal nejen mdédnim, ale i Zivotnim stylem. Hlavni myslenkou by-
lo tvorba ¢i oblékani se jinak, nez bylo bézné, a vytvareni novych pti-
stuptt. Udal smér napriklad dekadenci nebo symbolizmu.

Uz spisovatel Charles Baudelaire se zabyval dandizmem a stal se jeho
dal$im predstavitelem. Dandyho popsal jako muze, jehoZ jedina prace
je byt vidy dokonale upraven a oble¢en. V dne$nim slova smyslu to je
clovek, ktery je elegantné oblecen do posledniho detailu a zabyva se
svym vzhledem. Dodnes ale nejde jen o mddni trend, ale o Zivotni styl.
Dandy neni jen skvéle obleceny;, ale je i skvély spole¢nik, protoze se za-
byvé vzdélavanim, uménim a pouziva vyttibeny jazyk.

Zékladem muiZe byt dobte padnouci oblek. Bat se nemusite experimen-
tovat jak se strihy, tak tfeba se vzory ¢i barvami. MiiZzete sahnout i po
materidlech, které jsou extravagantnéjsi. Kupiikladu samet je rozhodné
material, ktery zaujme kazdého. Diraz byste mimo jiné méli davat také
na kvalitu oblecent, protoze i ta doda celému outfitu eleganci. Look mu-
si fungovat nejen jako celek, ale také jeho jednotlivé kousky doladéné
do posledniho detailu se stavaji velice trendy.

Styl dandy jako by byl délany pro nadchazejici podzim, protoze vrstveni
je jeho vysadou. Ostatné nejriiznéjsi kabaty, plasté a trenckoty jsou jed-
nim ze zékladnich kament tohoto stylu. A to hned vedle doplikd, do
kterych rozhodné spravny ¢i spravnd dandy investuje, nejen penize, ale
i svj ¢as pii jejich vybéru. Napriklad kravata je skvélym univerzalnim
kouskem, protoZe se dd uvdzat na mnoho zpusobu. (tz)



Jak se restaurace nebo cukrarny mohou
stat Czech Specials, poradi novy web

Czech Specials. Tak se jmenuje
certifikat, ktery nejlepsim
tuzemskym restauracim

a cukrédrnam udéluje Ceska centréla
cestovniho ruchu - CzechTourism
ve spolupraci s Asociaci kuchafu

a cukraii Ceské republiky. Jednim
z hlavnich kritérii je vafeni

a priprava jidel podle tradiénich

i modernich recepti ceské
kuchyné. Seznam certifikovanych
podniki je k dispozici na
www.kudyznudy.cz/czechspecials.
Od cervence ma novou podobu
také web czechspecials.cz pro
majitele a manazery restauraci,
ktery zajemce provadi celym
certifikaénim procesem.

Znacku Czech Specials, tedy mist, kde se lidé
opravdu dobfe naji a/nebo si mohou dat néco
sladkého, ma nyni 76 restauraci a 11 cukraren,
dalsi podniky se certifikuji. Naposledy Czech
Specials ziskaly restaurace Hotelu Ostrov u Ti-
sé a cukrarna Stana v Dobiisi.

,Nasim cilem neni mit oznac¢kovanou celou
republiku. Kli¢ové je, aby restaurace a cukrar-
ny citily, Ze jim certifikat prinasi uzitek. A ten
kromé ur¢ité prestize spoc¢iva v komunikaénim
zasahu. Proto vSechny certifikované restaurace
a cukrarny maji specialni sekci Ochutnejte Ce-
sko na nejnavstévovanéj$im turistickém porta-
lu www.kudyznudy.cz a také jsou v nékolika ja-
zykovych verzich uvedeny v sekci gastronomie
na portalu VisitCzechRepublic, fekl feditel
Ceské centraly cestovniho ruchu - Czech-
Tourism Jan Herget a dodal: ,,S certifikovany-
mi podniky pracujeme i na socidlnich sitich,

snazime se prezentovat aktualni sezénni na-
bidku, ukazujeme kratka videa o vafeni tak,
abychom dali védét svétu o tom, jak skvéla je
C¢eska tradi¢ni i moderni gastronomie.”

Od ¢ervence je v provozu také nova podoba we-
bu www.czechspecials.cz, ur¢eného pro vechny
zdjemce o znacku Czech Specials. ,Novy web
ma zdjemctim o Czech Specials, tedy kvalitnim
restauracim a cukrarnam, pomoci zejména

s procesem certifikace, sdélila manazerka pro-
jektu Czech Specials z Ceské centraly cestovni-
ho ruchu - CzechTourism Lenka Novakova

a doplnila: ,,Pokud tedy mate v okoli restauraci
¢i cukrarnu, kterd by si znacku Czech Specials
zaslouzila, nevahejte se ozvat. MiZete napsat
e-mail na czechspecials@czechtourism.cz nebo
zavolat na 774 871 702.%

Prezident Asociace kuchaii a cukraii Ceské
republiky Miroslav Kubec informoval: ,,Nase
asociace uz od roku 1903 rozviji narodni ga-
stronomii. Navazujeme pfitom na staré ku-
chatské a cukrarské mistry, tedy nezapomind-
me na nase kofeny, ale jdeme vlastni cestou.

I o tom je projekt Czech Specials, na kterém
radi s CzechTourismem spolupracujeme. V je-
ho rdmci aktivné propojujeme komunitu ku-
chatt a cukrafti, vime totiz, co pottebuji: re-
prezentovat, vzdélavat se, spojovat, propojovat,
zachovéavat pamét gastronomie, zasazovat se

o zmény vefejného stravovani a priblizovat
krasy obort kuchar a cukraf také generaci Z.
Prévé to je nase mise, kterou se snazime i s po-
moci certifikace Czech Specials naplnit.“
Osvédéeni o kvalité Czech Specials udéluji
CzechTourism a Asociace kuchatti a cukrafa
Ceské republiky spole¢né od roku 2018. Letos
nové v ramci projektu zavedli také ¢estny titul
a cenu Nositel tradic ¢eské kuchyné. Jako prv-
ni toto ocenéni ziskal majitel a $éfkuchat Z4-
jezdniho hostince U Jiskrii v Kbelnici Martin
Jiskra. Jeho tradi¢ni a velmi kvalitni ¢eska ku-
chyné, v niz vyuzivé regionalni suroviny

a spolupracuje s mistnimi podnikateli, je vyni-
kajicim prikladem prezentace a podpory tu-
zemského ndrodniho i regionalni kulinarstvi,
resp. gastronomie. (tz)
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