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Podivana pred prosincem

Eva Brixi

® Zlato padé na zem
Slunce sklani hlavu

Ja jsem z toho blazen
Taky ménim barvu

V anonymnim davu

V hrstce hliny

V mlze

Kdy padaji mi spliny
Do kabelky dosti drze

Podzim jesté nekonéi
Vlajeckami listi mava
Trochu chladu

Do hrneéku s &ajem vléva
Naladu mi spolehlivé jisti
| kdyZz touhy nepridava

Sipek v mezi nestydaté
Zdravou Cerven rozdava
Kopiruje davné véky
Vykupné si nezada

Stromy predvadéji striptyz v chvatu
Vitr fouka z holych poli

V malém srdci néco trosku boli

A pohadky v ohmatanych knihach Zivota
Vrni jak ta duse kolovratu

Jenz se v robotickém véku ostycha
Kazat cosi o navratu

O hfichu i pokuseni

Kdyz jablko z raje jesté zralé neni

Stiracim losem pod vanocnim stromeckem
muZete udélat velkou radost!

Sazka mé jako jedin spoleénost v CR uceleny systém zodpovédného hrani provéteny e e
auditory, coz potvrzuji certifikaty WLA — World Lottery Association a EL — European Lotteries.

Nyni spustila projekt Hraj s rozumem, jehoz prioritou je posilovani prevence zodpovednosti

v ¢eském zabavnim primyslu. Informuje, jak hrat, aby zabava zistala bezpecnou.

www.hrajsrozumem.cz
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Nepreziji

ti nejvetsi, ale ti,

ktefi se dokdzou nejlépe prizpisobit

Jesté nakupujete pres internet posledni darky? Spoléhate na to,

Ze e-shopy stihnou dorudit vSe, co byste svym nejbliz§im radi dali pod
stromeéek? K pomocnikiim, jeZ vyuzivate v zavéru roku, patfi i ten, ktery
je rodu Zenského - totiz Zasilkovna. Spoléhate na ni jako na svou vérnou
kamaradku. A to je dobfe. Ona totiz své slovo drzi. A také vi, co vam
pomize, co vam dobfe poslouzZi. Proto se stala tak oblibenou. Nejen

o vysledcich unikatni a pro mnohé destinace nadéasové sluzby jsem
hovofila s jeji zakladatelkou Ing. Simonou Kijonkovou:
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Ing. Simona Kijonkova

Letosni rok, poznamenany pandemii covid-
19, naboural podnikani v fadé odvétvi, ji-
né obory naopak nebyvale posilil. Napfi-
klad ten vas. V éem predeviim?

Segment e-commerce, ve kterém se pohybuje
i Zasilkovna, zaziva v soucasné dobé dyna-
micky rist. Online zacali nakupovat i lidé,
kteti dfive neméli v nakupy pres internet dui-
véru, ale nyni jim vzhledem k situaci nic jiné-
ho nezbylo. Enormné tak vzrostl pocet zasilek
smérujicich k zdkaznikim z internetovych ob-
chodut. Oproti lofiskému roku mame nyni
128% nartst poctu piepravovanych zésilek,
denné jich ted pred Vanoci odbavime az

400 000, pfitom denni primér béhem roku je
150 000. V dusledku koronaviru jsme vyrazné
urychlili fadu projekta zamérenych na tech-
nologicky rozvoj. Spustili jsme naptiklad sa-
moobsluznd vydejni mista Z-BOX, kterd jsou
bezdotykova, a tak maji obzvlast v této virové

dobeé velké vyhody. Pro odpovidani na zédklad-
ni otazky jsme v ramci zakaznického servisu
spustili chatbota a voicebota, systémy vyuziva-
jici umélé inteligence. Otevfeli jsme pét no-
vych dep, abychom zefektivnili a zrychlili pre-
pravu. Nabrali jsme stovky novych
zaméstnanct, investovali do infrastruktury

a moderniho vybaveni.

Cim vas nova situ-
ace na trhu inspi-
rovala?

Vyzkousela jsem si
poprvé v zivoté praci
krizového manazera
ve firmé s 1500 za-
méstnanci a pisobici
po celé Evropé. Diky tomu jsem se vnitiné
hodné moc posunula a véfim, Ze i dal$i podni-
katelské karamboly zvladnu. Zdkladnim pod-

Otevfeli jsme pét novych dep,
abychom zefektivnili a zrychlili
prepravu. Nabrali jsme stovky

novych zaméstnancu, investovali
do infrastruktury a moderniho
vybaveni.

nikatelskym pfistupem je pro mé princip cha-
meleona — nepreziji ti nejvétsi, ale ti, ktefi se
dokédzou nejlépe ptizpusobit.

Jak se divate tfeba na ztraty v cestovnim
ruchu? V pfipadé hotell a restauraci, hos-
pod, kavéren, bari? Ma Sanci se napfiklad
gastro z prusvihu dostat a posunout vys?
Délat néco chytfeji?

Cestovni ruch a gastronomie jsou pandemii
nejvice zasazené segmenty. Mnoho provozo-
ven jiz muselo trvale zavrit. Proto i Zasilkovna
hledala cestu, jak alespon malym dilem za-
chrané podnik z téchto oblasti pomoci. Ve
spolupraci s TTG Czech jsme prisli s napa-
dem, aby se cestovni kancelare, hotely ¢i re-
staurace staly vydejnim mistem Zasilkovny

a ziskem z vydeje zasilek alespon ¢aste¢né
zmirnily negativni dopady vyplyvajici z uza-
vieni. Moc mé té8, ze nagim businessem do-
kazeme pomoci jinym podnikateltim, které
krize zasahla mnohem citelnéji.

Co se tyce gastrosegmentu, obdivuji, jak se re-
staurace se situaci vypotadaly a bleskové zbu-
dovaly vydejni okénka. Ze hledaji cesty, jak

o sobé dat védét, organizuji akce, jako byl Den
okének a podobné, propojuji sily s logisticky-
mi hraci, aby zajistily pfepravu jidel k zdkazni-
kiim. V tomto vnimam, Ze se gastro posune na
vyssi level, Ze se naudi pracovat s online pro-
stiedim a diky novym distribu¢nim kandlim
dostane své produkty i mimo prostredi restau-
race. Vée v. mém zivoté, co se v prvni chvili
zdalo negativni, a moznd kolikrat az beznadéj-
né, se v budoucnu ukazalo jako velmi cenna
zku$enost, ktera vedla ke skvélym vysledkiim.
Véfim a doufam, Ze stejny zakon bude platit
iv tomto pripadé.

Sama jste vzdy hodné cestovala, odvazné
jste §la naproti obchodnim pfileZitostem,
navstévovala jste vzdalené destinace, vy-
jednavala. Jak tomu bylo v tomto roce?
Nebala jste se koronaviru?

Letos jsem byla na
pracovni cesté v Du-
baji, kde jsme otevieli
novou entitu skupiny
Packeta, ktera se bu-
de starat o distribuci
zasilek na Blizky vy-
chod. Bylo to v dob¢,
kdy jsem si ani v nej-
hor$im snu nedoka-
zala predstavit, jakych rozmérti pandemie na-
bude. Pak jiz cestovani nebylo mozné a ani
jsem jej nepovazovala za zodpovédné. Léto
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jsme s rodinou stravili v Cechach - radia s vé-
domim, Ze je tfeba pomoci pravé tuzemskému
cestovnimu ruchu a ¢eskym podnikim. Vé-
Fim, Ze se situace posouvd dobrym smérem

a ze v zimé budeme moci podpofit nase stie-
diska a opét nastartovat Cesko!

Skupina Packeta rostla nejen v Cesku, ale
rovnéz v globalnim méfitku. Kde se vam
dafi nad oéekavani?

V meziro¢nim srovnani vzrostl obrat skupiny
Packeta za devét mésicti letosniho roku

0 121 % na 1,4 miliardy korun. Pocet pfepra-
venych zésilek prekonal 23,4 miliont, cozZ je
meziro¢ni navyseni o 107 %. Packeta také vy-
razné zvysila pocet vydejnich mist. V Ceské
republice jich ma aktualné k dispozici vice
nez 4000, celd skupina pak témér 6000. K re-
kordnim vysledkim ve tfetim kvartéle letos-
niho roku vyrazné ptispély vechny trhy, kde
skupina Packeta puisobi. O vice nez 100 %
jsme rostli na Slovensku, v Polsku a Madar-
sku, jes$té vyraznéji pak v Rumunsku a Né-

mecku. K riistu skupiny stale vice pfispiva

i sluzba Mezi nami pro prepravu zasilek mezi
fyzickymi osobami, kde aktudlni pocet doru-
¢enych zasilek prekro¢il tfi miliony.

Kam byste radi investovali v nasledujicim
roce? Poéitate s akvizicemi nebo vstupem
do zcela jiného segmentu?

Nasim hlavnim cilem pro nésledujici roky je
stat se globalni platformou pro e-commerce.
K tomu je potteba,
abychom vyrazné po-
silili nase pozice na
zahrani¢nich trzich.
Budeme proto déle
investovat do novych
technologii, napti-
klad v oblasti auto-
matickych vydejnich
mist nebo bezhoto-
vostnich plateb, musime ale také zautomati-
zovat, a tim i zefektivnit v§echny nase provo-
Zy a procesy.

)
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Nasim hlavnim cilem

pro nasledujici roky je stat se
globalni platformou pro
e-commerce. K tomu je potreba,
abychom vyrazné posilili nase
pozice na zahranicnich trzich.
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Nakolik unosné je Zit vice virtualnég, nez
jsme zvladali doposud? Clovék potiebuje
obejmout, pohladit, ale ne rukou robota
nebo pouze sdilenim na socidlnich sitich...

Osobné v tomto ohledu vnimdam situaci, kterd
nas potkala, pozitivnim smérem. Rodiny musely
zistat doma a travit ¢as spole¢né. Komunikovat.
Vénovat se sobé navzajem. Technologie a virtu-
alni realitu vnimam jako souddst dnesniho svéta,
ktera je neodmyslitelna, ale kterd by ndm méla
predevsim pomahat.
Nékomu pomtize na-
koupit, nékomu po-
muize relaxovat. Soci-
alni sité nas ted drzely
v kontaktu se vzdale-
néjsi rodinou. Teba
moje 62leta maminka
dlouhé roky odmitala
praci s internetem.
Ted, aby byla ve spojeni s vnoucaty, dala note-
booku $anci. A to vnimdm pozitivné, protoze se
uéi novym vécem. Jen je dillezité se v online své-
té nezacyklit, a az to bude s ohledem na pande-
mii mozné, najit si v digitalni dobé cas a uzit si
osobni setkani, i to obéti a pohlazeni.

Na jaky trik sazite, kdyz citite, ze stres zadi-
na ovladat vasi mysl i télo? Umite se rychle
odreagovat? A znate také bezesné noci?
Nebo to jsou véci, které viibec nefesite?

To vite, Ze fe$im — a zvlast letos! Mam vyhodu,
ze bydlime blizko lesa, a tak kdyz si potiebuji
vycistit hlavu, vyrazim na prochazku. Terapii je
pro mé ale klidné i chozeni do kole¢ka u nds na
zahradé, kdy si u toho vychutnavam ranni ké-
vu. Rédno i vecer poslouchdm relaxaéni hudbu
a snazim se meditovat. To jsem se naucila na
svych cestach po Asii. S manzelem si taky pra-
videlné napoustime doma vifivku, diskutuje-
me, relaxujeme a snazime se psychicky podpo-
fit jeden druhého. Ve dnech, kdyZ jsem hodné
vy¢erpana, mi dusevni pohodu pfindsi védomi,
ze moje rodina a pratelé jsou zdravi a Ze celime
vem vyzvam spolecné, byt v této dobé Casto
jen digitalné.

ptala se Eva Brixi



I pozdrav redakce / nase nabidka

Uzite¢ny home office

Na home office jsem travila letos spousty ¢asu. Usettila
jsem tim mnoho minut, které jsem se snazila zurocit.
I kdyz... Reklo by se, ze ¢lovék ty chvile k dobru efektiv-
né vyuzije tfeba k vymazani restt, ke zvladani rostou-
cich povinnosti. Ze se vyrovnd s vécmi, které se vle¢ou.
Ze bude mit &isty stiil. Opak je pravdou. Nevytizené zalezitosti se vrsi
jako nikdy. Po¢itdm-li, Ze uSetfim pal hodiny tim, Ze neberu do ruky
fasenku, mejkap, rténku, tvifenku, kde je ten prohospodateny feno-
mén? Zjistuji, Ze ztraceny ale pfece jen neni. Srovnala jsem si totiz pri-
ority. Pozastavila jsem kolecka umélého stresu. Zit se d4, aniz utikim ze
schiizky na schiizku. Eva Brixi, $éfredaktorka

Jak neztratit rozum
v nerozumné dobé

Petr Nutil

Tato kniha odhaluje fale$né predstavy a predsudky, které
mame o svété, druhych lidech i sobé samych, a predsta-
vuje nastroje, s nimiz se muzete vlastni iracionalité po-
stavit. Mezi ty nejdulezitéjsi, bez kterych se neobejde-
me, pati{ schopnost kvalitné nakladat s informacemi,

' kriticky myslet a neztracet rozum.
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Vyuzivate ve své praxi sluzeb
blogerek a blogeru?

Jaroslava Dlouha
zna¢ka VEKRA
marketingova feditelka

Nevyuzivali jsme a nevyuzivame, a to ani
jako nakup reklamy na strankach, ani ja-
ko prezentaci zdkaznické zkudenosti. Jesté pred nékolika lety byly
nabidky od blogert, ktefi stavéli a potiebovali okna, a zastupujicich
agentur pomérné Casté, ale dnes je to spise vyjimka. Takovouto pla-
cenou zku$enost povazuje VEKRA za ponékud problematickou

z hlediska etiky, diivéryhodnosti, ale i efektu, ktery mize vyvolat.
Velice nds tési, ze nam nasi klienti ¢asto spontanné napisi pochvalu
nebo se o své zku$enosti podéli s prateli, pfipadné se o ni zmini na
internetu. Déldme v$e pro udrzeni §pickové kvality nasich produk-
t a sluzeb, a velmi dobte se nam dafi ziskavat nové klienty na za-
kladé doporuceni nasich spokojenych zédkaznika. Nasimi klienty je
i mnoho znamych osobnosti z médii a internetu, ale v marketingu
toho nevyuzivime. Casto se to dozviddéme pouhou néhodou, kdy?
se nasi technici pochlubi, komu montovali okna.
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Co délate pro udrzitelnost
na zemi, na pracovisti

¢i v osobnim zivoté?
Vaclav Gregor

Soulmates Ventures a.s.
CEO

Pro Soulmates Ventures, tedy zeleny ak-
celerator a investi¢ni fond soustfedici se na udrzitelné projekty, je
udrzitelnost naprostou prioritou. Zména zacina u jednotlivcii - at uz
jde o vodu ve skle a ne v jednorazovych obalech, dobfe rozlozitelné
krabicky na obéd, tfidéni odpadu ¢i chytry systém pro osvétleni
v kancelarich. To v§e bereme jako samoziejmost, stejné jako mini-
malizaci pouzivani papiru, jsme preci ve 21. stoleti. Ale jit takto pii-
kladem nestaci. Né§ nejvétsi prinos vidime v investicich a akceleraci
projektt s ambicemi pfindset inovace do odvétvi, ktera pottebuji
prehodit vyhybku a stit se ¢ist$imi, zelenymi, zkratka dlouhodobé
udrzitelnymi vii¢i nademu Zivotnimu prostredi. Hleddme nejen pro-
jekty, jako je produkt Perfect Air pro hyperlokalni méfeni znecisténi
ovzdusi, ale také investory, ktefi véfi zhodnoceni svych prostredki
v udrzitelnych technologiich.
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Vanoce v PENNY

E Pro nékoho je do Vanoc jesté ¢asu dost, pro jiného uz
jsou doslova za dvefmi. V§em bez rozdilu vsak i letos na-
bidne PENNY moznost stravit je v klidu a se v§im, co k nim patfi. V pred-
vano¢nich tydnech nabidne vse, co by na svate¢ni tabuli nemélo chybét.
Od cukrovi pres exkluzivni produkty fady Selection az po Ttebonského
kapra. Soucasti svatecni nabidky PENNY jsou tradi¢né desitky produkti
zminéné exkluzivni fady Selection. Letos v ni je vice nez 80 vyrobkil. Do-
maci cukrovi doplni pInéné pernicky, lanyzové pralinky nebo marcipéno-
va Stola. Nebude chybét cukrovi prodévané pod znackou Karlova koruna.
Pracny, vanilkové rohlicky, linecké kyticky a dalsi chutnaji jako domaci,
protoze se vyrabéji ru¢né a z poctivych surovin. Do vano¢ni kolekce Kar-
lova koruna skladaji v Jizerskych pekarnach deset rtiznych druht peciva,
vSe zhotovené podle generacemi ovéfenych receptiL. (t2)
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Pomadhat druhym ma smysl,
nejen o Vanocich

Pro fadu podniku a firem je spole¢enska odpovédnost standardni soucasti
fidicich procest a firemni kultury. Odpovédné chovani je jim zcela vlastni,
pFirozené. A mohou jit prikladem ostatnim. Ceskou podnikatelskou
pojistovnu organizace Byznys pro spolec¢nost, ktera ocenuje nejzajimavé;jsi
aktivity v oblasti trvalého a odpovédného podnikani, vyhodnotila

v letoSnim roce mezi nejlepsimi v kategorii ,Nejvétsi podil zapojenych
zaméstnancu”. Kromé béznych aktivit se zaméfuje také na odborné
dobrovolnictvi. Na toto téma jsme hovorili s feditelkou marketingu

a public relations této pojistovny Jolanou Kolafikovou:

Pro¢ se Ceska podnikatelska pojis-
tovna zapojuje do programu firem-
niho dobrovolnictvi a proé zrovna

i do odborného dobrovolnictvi?

Firemni dobrovolnictvi je pro nas
skvélou prilezitosti, jak finan¢né i ji-
nak pomoci tam, kde je to potieba,

a zaroven zapojit zaméstnance do
CSR projektii nasi spole¢nosti. Je
dobré si obéas odpocinout od kance-
lafe a béznych ¢innosti a pustit se tre-
ba do fyzické pomoci, kterd ma navic
okamzity efekt. Pracujeme tymové

a kazdy rok se vic a vic nasich lidi za-
pojuje do takovych dobrovolnickych
aktivit. A v odborném dobrovolnictvi
zase muzeme predavat nase know-
how v oblastech, které jsou pro nas
dennim chlebem.

Co firemni dobrovolnictvi pfinasi
zaméstnancum a co pojistovné?

Kazdy se ve své praci a Zivoté obcas
potyka s rutinou. Firemni dobrovol-
nictvi ddva nasim zaméstnancim
moznost dostat se do prostredi, do
kterého nemaji $anci se v bézném Zivoté podi-
vat. Zaroven maji prilezitost seznamit se s ¢in-
nostmi a provozem neziskového sektoru, ktery
je zcela odlisny od toho klasického korporat-
niho prostredi. Pomdhat druhym ma smysl.

A je také zékladnim prvkem obcanské spolec-
nosti, ale i diilezitym principem pojistovnictvi.

Zapojujete se i vy osobné?

Ja dobrovolni¢im velmi rada! Se svym tymem
jsme si z toho udélali pravidelny teambuil-
ding, skvélou a inspirativni akci, at pomahame
v détskych domovech, nebo v domovech seni-
ort. Je dulezité si pfipominat, ze ne kazdy ma
nebo mél to §tésti, aby mohl vyriistat ve
funk¢ni rodiné nebo stravit své stafi se svymi
blizkymi. Vanoce jsou takfikajic za dvefmi,
osobné smysl téchto svatka vidim také v tom,
ze bychom se méli snazit myslet na druhé. Va-

A
Jolana Kolafikova

noce mohou byt dobrym startem, ale lepsi je
pomahat dlouhodobé.

Nachazime se také opét v ndroéném obdo-
bi v souvislosti s koronavirovou pandemii.
Kdyz osobni kontakt kvuli karanténé neni
mozny, jak pomahate v tomto case?

Je zcela ptirozené, ze se opét snazime pomoci.
Jako ostatné vSichni. Kazdoro¢né se manage-
ment nasi spole¢nosti t¢astni dobrovolnické-
ho dne. Leto$ni listopad jsme se chystali po-
mdhat v Palaté - domovu pro zrakové
postizené seniory na prazském Smichové.
Vzhledem k tomu, Ze fyzickd pomoc aktualné
neni mozna, vénovali jsme Palaté finan¢ni dar
na zakoupeni specialni zdravotnické pomiic-
ky, vakového zvedaku pro prenaseni lezicich
klientt pti provadéni hygieny. Jakmile to ale
situace umozni, rddi se do Palaty znovu vyda-

Zena, ktera se neztrati

me i osobng, jelikoz tato forma pomoci je pro
nas také velmi dulezitd.

Prispéli jste také formou materialni po-
moci?

Obratem jsme zareagovali na vyzvu o pomoc

a pro neziskové organizace jsme pripravili ba-

licky hygienickych potteb, které jsme poslali

Azylovému domu pro Zeny a matky s détmi

ve Vsetiné a Nemocnici Milosrdnych sester
sv. Karla Boromejského v Praze. Zapo-
jili jsme se rovnéz do ¢lenské vyzvy,
kterou vyhlasila Byznys pro spole¢nost,
s kterou dlouhodobé spolupracujeme.
V ramci inciativy ,,Zapojim se z domo-
va“ jsme zajistili ochranné pomucky do
regionalnich socidlnich zafizeni, ktera
maji plné ruce prace s povinnym testo-
vanim a nejvétsi pocty nakazenych bo-
jujicich s nemoci covid-19.

Vim, Ze pecujete také o vase hendi-
kepované klienty se sluchovym po-
stizenim...

Ano, pripojili jsme se ke spole¢nos-
tem, které uvadéji diverzitu do praxe.
Na na$i klientské lince od listopadu
nabizime sluzbu prepisu mluvené ko-
munikace do psané pro osoby se slu-
chovym hendikepem. Hlas klienta se
sluchovym postizenim slysi operator
infolinky klasicky v telefonu a hlas
operatora simultdnné prepisuje profe-
sionalni prepisovatel. Pfepisovany
text se v realném case zobrazuje na
uréené webové strance. Online prepis
nezpomaluje vyfizeni hovoru a pro
operatora linky v$e probiha jako pii
bézném hovoru bez potieby jakychkoli tech-
nickych zmén ¢i pozadavkd. Pro volajiciho je
toto voldni zdarma.

ptal se Pavel Kacer

Ceska podnikatelska
pojistovna (CPP)

Jiz 25 let CPP svym klient&im poskytuje kom-
plexni sluzby v oblasti Zivotniho a nezivotniho
pojisténi. Patfi do top desitky nejvétsich po-
jistoven v CR a s vice nez miliénem pojisté-
nych vozidel je dlouhodobé trojkou na trhu

v povinném ruceni. Aktuélné spravuje vice
nez dva miliény smluv a jeji sluzby vyuZziva
pres jeden milién klientt. CPP je soucasti
Vienna Insurance Group.




z Vysociny
jako vdnoc¢ni pozornost

Rakytnik se v poslednich letech stal velmi popularni superpotravinou. Okouzlujici
oranzova barva i tvar jeho plodu, kdyz dozravaji na vétvich, pfipominaji malé
lucerniéky. Sama pfiroda mu vtiskla podobu, kterou jako by fikala, Ze v sobé
ukryva mnoho prospésného pro lidské zdravi. Pfestoze patii k nejodolnéjsim

rostlindm svéta, nez se jeho malé peckovice dostanou na stil, at uz cerstvé, nebo
tieba ve §tavé ¢i pe¢eném ¢&aji, stoji to znacné usili. O tom, jak se rakytnik péstuje
a sklizi, toho védi v LUKA, a.s., opravdu mnoho. Vénuji se mu uz vice nez tf¥icet let.

Pokud byste hledali jednoho z producentt
opravdu kvalitniho rakytniku, museli byste za-
mitit na pozemky zemédélského podniku
LUKA, a.s., ktery m4 sidlo ve Vysokych Stud-
nicich nedaleko malebného méstyse Luka nad
Jihlavou. Tradice péstovani této odolné vy-
trvalé dfeviny vysoké az Sest metrt, ktera po-
chazi z Ruska, se na Vysociné pise od konce
80. let minulého stoleti. ,,V roce 1988 jsme ce-
lili rozsahlym povodnim, které zna¢né pozna-
menaly zdej$i krajinu. Na doporuceni expertt
zménit a hledat nové plodiny a zaméteni, jsme
zde pro obnovu nechali vysazet rakytnikové
sady. Péstovani plodiny mélo na jedné strané
zlepsit stav piidy a na druhé pfinést vynos ne
tehdy prilis znamého ovoce. Uz od pocatku
jsme s nim méli velké plany, ale pak ptisla no-
va politickd situace a ptivodni zemédélské
zemky s rakytnikem vsak zustaly a rostliny ta-
ké prosperovaly. K nasim plantim jsme se pro-
to vratili az pozdéji, v roce 2013, vzpomina
Ing. Alena Novékova, predsedkyné predsta-
venstva LUKA, a.s. V soucasnosti LUKA, a.s.,
péstuji rakytnik na 15 ha pudy z celkovych ob-
hospodarovanych 1400 ha.

Zuzitkovat rakytnik znamend plody ocesat

is celymi vétévkami. Kef se tedy béhem skliz-
né rovnou proreze, aby mohly nadchézejici
rok vyrazit nové vyhony. ProtoZe by vybirani
jednotlivych plidka bylo naro¢né a neefektiv-
ni, celé vétve se zmrazi a posléze se z nich plo-
dy jednoduse sklepou. Protfidi se a nasledné
je lze dale zpracovavat dle potieby. ,Leto$ni
urodu bych zhodnotila jako pramérnou, skli-
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dili jsme celkem 25 000 kg. Celé mnozstvi
spotfebujeme pro produkci pod nasi vlastni
znackou,“ upresnila Alena Novakova.

LUKA, a.s., vyrabi 100% rakytnikovou $tavu,
Rakytnikovy sirup, Rakytnikovy sypany caj,
Rakytnikovy dZem ¢i Peceny ovocny ¢aj s ra-
kytnikem. Produkty neskryvaji své rakytnikové
srdce a davaji spotrebitelim moznost si sviij
napoj ¢i pokrm doladit tak, aby jim chutnal.

Tato plodina patti k superpotravinam pravé
proto, Ze obsahuje obrovské mnozstvi vitamint
a mineralti a dal$ich slozek, které pozitivné sti-
muluji funkce imunity. I pfesto, ze maji plody
specifickou chut a viini, v LUKA, a.s., se snazi,
aby jejich zastoupeni bylo v jednotlivych vy-
robcich co nejvyssi. ,Chceme, aby zédkaznici
poznali toto ovoce v jeho plné krase a z kazdé-
ho produktu ziskali maximalni mnoZstvi zdravi
prospésnych latek pro svoje télo. V dnes$ni dobé
je to obzvlast dulezité. Pokud se v$ak s rakytni-
kem teprve seznamuji, mohou si napiiklad §ta-
vu rozfedit vodou, mostem nebo k ni Ize pfidat
1zicku medu,“ komentovala Alena Novakova.

A jak by mél spotftebitel poznat, zda je v pro-
duktu rakytnik opravdu hojné zastoupen? Pro-
zradi mu to prévé ona specificka chut. Pokud
je kyselkava, lehce svirava a ma zvlastni aro-
maticky ocasek, ktery pfipomind nadechem
exotické ovoce, muiZe se spolehnout, Ze konzu-
muje produkt s vysokym podilem rakytniku.
»Na trhu je cela fada dobrot, které rakytnik
obsahuji, zpravidla v$ak v niz$i koncentraci.
Na vysokém obsahu zdravi prospésnych latek
si zakladdme, zdjemctim predkladame maxi-
malni kvalitu za velmi pfijemnou cenu. Ne-
chceme na tom profitovat, chdpeme to jako sa-
moziejmost. Proto jsou ceny nasich vyrobki
velmi konkurenceschopné a tési nas, ze si sor-
timent naSel zakazniky a zdjem je ¢im dal vét-
$1,“ doplnila Alena Novékova.

V soucasnosti je nejoblibenéjsi 100% rakytniko-
va §tava. Pro obdobi vdno¢nich svétki jsou rov-
néz piipraveny darkové kazety s rakytnikovymi
lahtidkami. O tyto sety je kazdoro¢né velky za-
jem. Zdravi je pro mnoho lidi ¢im dal vétsi pri-
oritou a promita se to i ve vybéru drobnych po-
zornosti, které se schazeji pod vano¢nim
stromeckem. Jiz dnes je mozné rakytnikové
produkty telefonicky objednat a nechat si je za-
slat domu.. Aby bylo nakupovani pro zdravi

a dobrou chut jesté prijemnéjsi a snazsi. (t2)

www.madambusiness.cz



Procter & Gamble
ocenuje silu Zen a podporuje je

Kazda zena se chce libit, vSechny
chceme byt krasné, pritazlivé. A délame
pro to mozné i nemozné. Kromé jiného
vyhleddvame ty nejlepsi sampdny,
kondicionéry, fasenky, pudry, rténky,
télova mléka, denni i noéni krémy. Také
se snazime stravovat zdravé, vice nez
v minulosti stoupa obliba prochazek

v pfirodé. | star$i damy se oblékaji
trendové jako ty tficetileté a neni to
vibec na Skodu. Ale to je jen jedna
stranka véci. Zena vi, Ze zaujmout
muze svou kultivovanosti, moudrosti,
optimizmem, dobrou néladou.

Avsak i tim, co dokaze, co umi,

jak si poradi nejen doma, ale i na
pracovisti s problémy, povinnostmi

a novymi vyzvami.

Rada Zen se zapsala do novodobé historie lid-
stva v roli vynalezkyn, zlep$ovatelek, inovato-
rek, novinarek, spisovatelek, 1ékarek, sikov-
nych podnikatelek. Potencial Zen je
nesmirny. Ti proziravi to védi a délaji vse pro
to, aby se zeny mohly naptiklad uplatnit

v profesich, které pro né byvaly jesté nedavno
tabu. Aby mohly rozvijet svtyj talent, zkuse-
nosti, touhu néco dokazat. Aby se mohly se-
berealizovat obdobné jako jejich muzské pro-
téjsky. Mély pro to primérené podminky,
prilezitosti i naptiklad finan¢-
ni ohodnoceni.

V této souvislosti se mnoho .
manazerek ¢i podnikatelek na

celém svété zamysli uz péknou

rddku let pravé nad tim, jak

byt v ptipadé své profese rov- f
nocennymi subjekty muziim,
protoze zavedené stereotypy
ve vnimdni role Zena-muz
zdaleka nejsou prekonané.
Genderové zéleZitosti nejsou
vzdy jednoduse proveditelné,
byt diskuze nad mnohymi
otazkami kariéry ¢i celospole-
¢enského uznani sili. Cile
Udrzitelného Rozvoje OSN re-
spektuji naléhavou pottebu re-
$eni prekazek, kterym Zeny

a divky celi opravdu vsude,
véetné slozitéjsiho pristupu ke
zdravotni pé¢i, vzdélani i za-
méstndni.

Spole¢nost Procter & Gamble
v tomto slova smyslu vytycila
svou globalni drdhu jasné. Sna-
Zi se zlepSovat Zivoty 2,5 mili-

)
-

PANTENE

PRO-V

SHAMPOO + CONDITIONER
+ TREATMENT

Alexandra Keith

ardy Zen a divek prakticky ve vSech ¢astech ze-
mékoule kazdy den prostfednictvim svych
znacek, produktd, vzdélavacich programi

a podptrnych kampani, mezi
které patfi napriklad: Pantene

> Silnd a krasnd nebo Always

#Like AGirl. Mnoho produktt
P&G je vyrobeno vyhradné
pro divky a Zeny - Zeny vSak
nakupuji ¢i ovliviuji ndkup
prakticky vSech produktt
P&G.

Jmenovana spole¢nost nejen
diky svym vyrobkiim zenam
rozumi, proto Alexandra
Keith, jako jedind vedouci ma-
nazerka z Top 10 kosmetic-
kych spole¢nosti, vystoupila
také na akci Global Women’s
Forum, kterd se letos uskutec-
nila v poloviné listopadu v on-
line prosttedi, a podélila se

o ptiklady z praxe. P&G za-
méstndva vice nez 40 000 Zen
po celém svété a tieba jen na-
piiklad v prazské kancelati
Procter & Gamble je celkova
zameéstnanost Zzen 61 %, na
urovni managementu je to pak
55 %. V tovarné P&G Rakona

Zena, ktera se neztrati

u kavy I

v Rakovniku ¢ini podil Zen 29 %, v manage-
mentu tovarny je to 37 %. Celosvétové vytvari
P&G se svymi dodavateli a partnery pracovni
mista pro dalsi desitky tisic Zen. Je to dikaz,
Ze postaveni Zen a jejich seberealizace je na
vyznamném misté v hledacku aktivit tohoto
vyznamného a prestizniho zaméstnavatele.

Spoleénost P&G se zaméfuje

na t¥i hlavni oblasti:

1. Vyuzivé sviij vliv v reklamé a médiich k re-
$eni genderovych stereotypti a podnécuje
diskuzi na zakladé zkuSenosti spotiebitelt
s pouzivanim produktu.

2. Pomaha odstranovat prekazky ve vzdélava-
ni divek a podporuje ekonomické ptilezi-
tosti této skupiny firemnimi a produktovy-
mi programy.

3. Posiluje angazovanost v ramci firmy mezi
zaméstnanci:

e Odstranuje prekazky rovného zastoupeni
Zen na v8ech urovnich a ve vech ¢astech
spolecnosti.

e Buduje kulturu, kde vsichni, muzi i Zeny,
mohou rozvijet sviij potencial.

V ramci usili o genderovou rovnost se P&G chce
ucit a sdilet osvédcené postupy, protoze zastava
nazor, Ze jen touto cestou lze docilit co nejvétsi-
ho vlivu na zménu ve spole¢nosti. (red)



I udy za Stéstim

Seznamka z veédeckého algoritmu
i pro nevidomé

LY

N
>

TvojeLaska.cz

At si to pfizndme, nebo ne, kazdy z nas touzi po
pékném vztahu. V profesnim tymu, v partnerském
souziti, v 8irs§im rodinném kruhu. Zdkladem radosti ze
Zivota je laska ve viech souvislostech. Ne kazdy viak
ma to Stésti, aby si nasel protéjsek podle svych
predstav. Nékdo ma prehnana ocekavani, jiny trpi

niz§im sebevédomim, dalsiho trapi zdravotni potize,
a do toho vSeho jesté nyni zasahl koronavirus, ktery pfinesl osobni komunikaci
mnoho prekazek. | toto vSak mize byt prilezitosti pro podnikani, vyzvou,
o které stoji za to pfemyslet. Jak vznikla unikatni seznamka Tvoje Laska.cz,
o tom jsem hovofila s Mgr. Kristynou Mertlovou, spoluautorkou konceptu
a spolumajitelkou seznamovaci agentury Date2k:

Mgr. Kristyna Mertlova

Pro¢ se zrodil zrovna tento projekt? A jak
jste podpofili zdjem o vyuzivani jeho moz-
nosti a sluzeb?

Myslenka zacit se profesionalné vénovat indi-
vidualnimu seznamovéni pro naro¢néjsi kli-
enty mne napadla jiz v roce 2013, kdy jsem ja
sama velmi intenzivné fesila, Ze vlastné ne-
mam moznosti, jak se Gspé$né a efektivné se-
znamit. O rok pozdéji jsem se svym dnes jiz

[ Prochone
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manzelem, se kterym jsem se zkontaktovala
pres jednu seznamku, zaloZila seznamovaci
agenturu pro naro¢né klienty zaméfenou na
cisté individudlni seznamovani. Mij manzel
jako doktor matematiky pak vyvinul svétové
unikatni védecky algoritmus, ktery v kombi-
naci s osobnim ptistupem vztahovych kouct
dava dohromady protéjsky tak, aby se k sobé
skute¢né nazorové a hodnotové hodili a méli
podobna oc¢ekavani od budoucnosti. Praveé di-

ky této kombinaci individudlniho a védeckého
pristupu mame opravdu vysokou tspé$nost
seznameni.

Nicméné v roce 2015 se stal nasim klientem
Michal Snéhota, ktery, prestoze je vzdélany

a profesné velice Gspésny, ma od détstvi zdra-
votni hendikep (détskou mozkovou obrnu)

a pohybuje se jenom s pomoci voziku nebo
francouzskych holi. Byla jsem extrémné za-
skocena, jak jindy uspé$né mechanizmy se-
znamovani v nasi agentufe v tomto pripadé
nefungovaly a jak casto je Michal odmitan je-
nom s ohledem na jeho postizeni. Zacala jsem
se proto aktivné zajimat o problematiku se-
znamovani lidi s hendikepem a zjistila jsem,
jak vlastné stra$né slozité to maji. Také na trhu
chybéla seznamka, kterd by se jejich specific-
kym potiebdm vénovala. Proto jsme se roz-
hodli s manzelem vyuzit nasich zkusenosti

a znalosti, a v roce 2017 jsme zalozili online
seznamku (nejen) pro hendikepované Tvoje-
Laska.cz, ktera je pro uzivatele zcela zdarma.
Podatilo se ndm pro myslenku nadchnout ne-
jen Michala Snéhotu, ktery je feditelem projek-
tu, ale hlavné ziskat evropskou dotaci (na za-
méstnavani znevyhodnénych osob), diky které
jsme dokazali ¢aste¢né zaméstnat dal$i kolegy,
ktef{ maji sami vlastni zkuSenost s Zivotem po-
stizenych. Moc dobfe totiz s manzelem vime, Ze
ackoliv mame rozsahlé zkusenosti v oblasti se-
znamovani, nikdy nebudeme schopni plné po-
chopit, jaké problémy fesi nevidomy c¢lovék ne-
bo ¢lovék s psychickymi problémy a jak jim
pomoci se Uspé$né seznamit.

V roce 2018 jsme pak s na$im projektem
vstoupili do Laboratore Nadace Vodafone,
abychom maximalné rozvinuli jeho potencidl,
dosahli jeho zpopularizovani, a férové prizna-
vam, i ziskali néjaké partnery, ktefi by ndm

s jeho rozvojem a propagaci aktivné pomobhli.

Seznamka, ktera dobfe poslouzi hendike-
povanym lidem, mezi nimi i nevidomym.
To asi nebylo jednoduché vymyslet...

Nevidomi lidé maji logicky uplné stejné problé-
my se uspésné seznamit jako kdokoliv jiny - te-
dy nedostatek ¢asu, prilezitosti, omezeny okruh
znamych apod., jenom jesté znasobeny danym
zdravotnim omezenim. Zadn4 z velkych svéto-
vych seznamek, které kazdého napadnou, neni
uzivatelsky nastavend pro nevidomé. Pfiznam
se, Ze tomu opravdu nerozumim, vzdyt i ¢isté

z businessového pohledu jde o ohromny seg-
ment potencidlnich uZivateld.

Na druhou stranu jde o technologicky velice
naro¢nou oblast a bez vétsich investic je témér
nemozné ji kvalitné pfipravit. My na TvojeLa-
ska.cz pravé pro rozvoj seznamky se zaméfe-

www.madambusiness.cz



nim na zrakové hendikepované hledame in-
vestora nebo i nékoho, kdo disponuje techno-
logii pro prevod textt a obrazku pro nevido-
mé a ktery by se na rozvoji v této oblasti

s nami chtél podilet, samoziejmé s potenci-
dlem expanze. Aktudlné naro¢né technologie
na TvojeLaska.cz suplujeme lidskou silou, kdy
pro nevidomé je ptipraveny néktery z nasich
vztahovych kouct a ve spolupraci s nim si ne-
vidomy vyplni profil, nebo to za néj udéla
kou¢, nahraje fotografii, zkontroluje spravné
nastaveni a pak mu jiZ seznamka umoziiuje
vyuziti plné funkcionality. Obecné na Tvoje-
Laska.cz velmi inten-
zivné klademe diraz
na bezpe¢nost a seri-
ozni pristup k sezna-
movani, prave proto
jsou na seznamce na-
§i vztahovi koucové,
které miize klient vy-
uzit, nejen kdyz mu
seznamovani nejde,
ale i tfeba pro ovéreni
seriéznosti zajmu
protéjsku apod.

Opravdu dala zéklad celému systému ma-
tematika a znalost algoritmi? Co na tom
padnému budoucimu vztahu? Jsou s emo-
cemi kamaradi?

Matematicko-statistickou metodu parovani jsme
si pro jeji uspésnost, v upravené podobé samo-
ziejmé, prenesli z nasi seznamovaci agentury

a stala se absolutnim zdkladem celého systému
na TvojeLaska.cz. Moc dobfe totiz z nasich leti-
tych zkusenosti vime, Ze pokud chceme navazat
skute¢né tspésny a dlouhodobé funkéni vztah
tfeba s potencidlem zaloZeni rodiny, je nutné si
vybirat jinak, nez pokud mi jde jenom o rozpty-
leni ¢i zdbavu, coz mnohdy lidé na interneto-
vych seznamkach ¢i aplikacich hledaji. Pravé
proto, abychom dokazali skutecné pomoci

s Gispé$nym seznamenim tém, ktefi to mysli
opravdu vazné a jde jim o seriézni vztah, vyvi-
nuli jsme v roce 2018 svétové unikdtni analyzu
seznamovaciho a vztahového potencialu LOVE-
REPORT, ktera dokédze odhalit, jak si dany ¢lo-
veék ,,stoji v oblasti seznamovani', tedy jakd ma
slabd mista, ktera ho mohou v seznamovani li-
mitovat nebo jsou divodem, proc¢ je vlastné stale
sam, a naopak v ¢em vynika, kde jsou jeho pred-
nosti, na kterych by mél Gspésné seznamovani
postavit. Jsme totiz absolutné presvédceni, ze
pro spésné seznament (jedno koho) je naprosto
zésadni nejprve zjistit, jak si j4 sdm stojim, co
nabizim, v ¢em vynikam a co vlastné chci, a az
nasledné zacit hledat vhodny protéjsek. Nejvetsi
chybou pfi seznamovani je, kdyz fe$im jen dru-
hého, protéjsek a vynechala jsem prvotni analy-
zu sebe sama, to nikdy nemuze vést k Gspéchu.
Na druhou stranu laska je o emocich, vzajem-
né chemii a tu ani nejlepsi algoritmus ¢i vzta-
hovy kou¢ nezajisti. Ja k tomu ale vzdy doda-
vam, ze je lep$i onu chemii hledat mezi
pfedvybranym ,,vzorkem" skute¢né vhodnych

Zadna z velkych svétovych
seznamek, které kazdého
napadnou, neni uzivatelsky
nastavena pro nevidomé.

Pfiznam se, Ze tomu opravdu
nerozumim, vzdyt i cisté

z businessového pohledu jde
o ohromny segment
potencialnich uzivateld.

partnert, tfeba i jenom o par lidech, nez to
zkouset znovu a znovu metodou pokus omyl
podle toho, kdo mé zaujal jenom fyzicky, na-
vic mnohdy na falesné fotografii.

Seznamka je startup. Znamena to, Ze jste
na jeji zaloZeni dostali i néjaké penize na-
pfiklad od statu, fondt, soukromého in-
vestora?

Jak jsem jiz zminila v pfedchazejici odpovédi,
tak se nam podatilo na jeji vznik ziskat evrop-
skou dotaci postavenou na zaméstnani znevy-
hodnénych osob, di-
ky které jsme
dokazali vytvorit za-
klad seznamky, pfi-
pravit spole¢né s ni-
mi cely koncept
avroce 2017 spustit.
Nasledné jsme pak
ziskali mentoringo-
vou podporu od fady
profesiondlt v ramci
Laboratore Nadace
Vodafone. Nyni zcela
transparentné pfizna-
vame, ze hledame i soukromého investora,
ktery by se spolu s nami podilel na expanzi na
vychod Evropy, nebot z detailnich analyz vel-
mi dobfe vime, Ze tam je pro online seznamku
se skute¢né odbornym know-how velky pro-
stor. Zatimco na Zapadé, v USA ale i v zdpad-
ni Evropé, se aktudlné online seznamuje 10 %
populace, v CR je to pak 6 %, na Slovenku

a Polsku uz jenom 5 % a déle na vychod pak
uz jen 3 %, takze jde o idedlni prostor na trhu,
samoziejme s vizi po-
tencialné nasledného
prodeje vétsi svétové
seznamce. Jednim

z nasich mentort

a poradct v tymu je
IT specialista, ktery
byl soucasti tymu de-
veloperi seznamova-
ci aplikace v Sillicon
Valley zaméfené na
specifickou mensinu
v USA a kterym se
nésledné podatilo tu-
to aplikaci prodat svétové seznamovaci dvojce
za neuvéfitelnych 50 miliéont dolart.

V managementu jsou lidé s vysokoskol-
skym vzdélanim. Je to zamér?

Nasdi jedinou motivaci pti vybéru ¢lenti tymu
bylo jejich nadseni pro rozvoj naseho projek-
tu, skute¢ny zdjem o problematiku seznamo-
vani lidi s hendikepem, a hlavné jejich poro-
zuméni specifickym potfebam téchto osob.
Vzdélani, a dokonce v nékterych pripadech

i zkuSenosti (nebo spis jejich absence), bylo
vzdy az to posledni, co jsme s manzelem fesi-
li. Na druhou stranu odbornost a skute¢na
znalost, a zejména prace s daty, jejich analy-
zou a nasledné vyuzitim do dalsiho rozvoje,

Zena, ktera se neztrati

Nyni zcela transparentné
pfiznavame, ze hledame

i soukromého investora, ktery
by se spolu s nami podilel na

expanzi na vychod Evropy, nebot
z detailnich analyz velmi dobfe
vime, Ze tam je pro online
seznamku se skutec¢né odbornym
know-how velky prostor.

kudy za stéstim I

a hlavné zlepsovani byla a je nasi nejvétsi
prednosti.

Jaké jsou vase vize?

Moje vize v oblasti seznamky jsou zcela jedno-
duché - dokoncit proces jejiho rozvoje tak,
abychom diky externi investici mohli zahajit
uspésnou expanzi na vychodni trh s tim, Ze by-
chom se radi stali nejefektivnéjsi seznamkou
pro lidi se specifickymi potfebami viibec. Ne-
mam ambici vybudovat nejvétsi seznamku na
svéte, to ani neni mozné. Co ale vim moc dob-
fe, je, Ze je mozné vystavét seznamku nejefek-
tivnéjsi, tedy s nejvétsi aspésnosti seznameni.
Dnes kazdy ,,nadava’, jak online seznamky

a aplikace nefunguji, i kdyz avizuji statisice
uzivatell, nejde se tam vlastné viibec skute¢né
seridézné seznamit. A to my chceme zménit,
vlastné ménime. Pravé diky nasim enormnim
znalostem dat, rozsahlé prace s nimi i zcela in-
dividudlnim pfistupem ke kazdému klientovi.

Pomohla Tvoje laska hledajicim v uplynu-
lych mésicich, ovlivnénych koronavirem? Li-
dé se mohou méné setkavat, sblizovat,
omezené komunikuji. Tim se sniZuje i pocet
prilezitosti k seznameni, zejména pro ty,
kterym se Zivot dlouhodobé komplikuje...

Na jafe jsme byli svédkem velkého naristu
poctu uzivateli na online seznamkach obecné
a na TvojeLaska.cz nevyjimaje. A totéz se jesté
ve vétsi mife déje nyni. Je to zcela logické, ne-
bot koronavirové epidemie vyrazné omezuje,
uz tak omezené, moznosti seznameni. Lidé se
ale chtéji seznamovat stale, dokonce bych fekla,
ze mnohem vice, ¢im
vice si uvédomuji osa-
mélost, kterd na né
v karanténé doléha.
Takze z pohledu maji-
telky seznamky by
mne mohla covidova
opatfeni a omezeni
tésit, nicméné i ja
moc dobfe vim, Ze
pro skute¢né Gspésné
seznament je potfeba
se z onoho online své-
ta a komunikace rela-
tivné rychle presunout do realného Zivota, na
skute¢né rande, protoze jenom tak poznam,
zda ma dany vztah $anci, zda tam je ona po-
trebnd chemie a ma smysl v tom pokracovat.
Nakonec pravé proto jsme v ramci TvojeLa-
ska.cz spustili i vzdélavaci ,,praktickou” ¢ast na-
zvanou Akademie, kde se snazime pomoci vi-
dei, praktickych ¢lankd, tipt a trika poradit
lidem, jak zvysit svoji atraktivitu pro opa¢né
pohlavi, jak spravné vybrat vhodné misto na
prvni schiizku, jakd témata otevfit, jakd naopak
ne. Prosté celkové jak se nejlépe na to prvni
rande na zivo ptipravit a diky tomu ho uspésné
zvladnout. At uz to bude, doufdm, v brzy ote-
viené kavarné, nebo tfeba jen na prochazce
v ptirodé v rousce.

ptala se Eva Brixi
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I rozhovor mésice

/nacka Regina se ,,dédi"

Z generace na generacl

Ing. lvana Vojtéchova

Moje prvni fasenka byla ta z Detechy. Provazela mne i na prvni rande,

i na prvni prednasku Fakulty Zurnalistiky na Univerzité Karlové. Jesté dfive
jsem vsak pouzivala z nabidky tohoto proslulého vyrobniho druzstva
Jeleni loje na rty, patfily k mé stalé divéi kosmetické vybavé, byvaly to
moje ,rténky”. A vlastné jiz mnoho desetileti ma Jeleni |Gj z Detechy
pevné misto v mé kabelce jako samoziejmost, at je zima, nebo léto,
prosté kazdy den. Neni to nostalgie ani pfehnany obdiv ke starym davnym
¢astim, ale vztah zaloZeny na kombinaci kvality, uzitné hodnoty,
dostupnosti, zvyku. Atributy spojené s tctou k tradici a poctivé ceské
vyrobé mne k sortimentu tohoto druzstva svadéji stale. A neskryvam
radost z toho, Ze jsme mohli pravé nyni, v ¢ase predvanocnim, pfipravit
rozhovor s Ing. lvanou Vojtéchovou, pfedsedkyni predstavenstva:

(Dredlors

r———

Kdy jste se poprvé setkala s druzstvem
Detecha? A naseptavala vam intuice, Ze se
stanete jednou jeho pfedsedkyni?

V roce 2003 jsem po matetské dovolené hle-
dala zaméstnani v chemickém oboru, ktery
jsem vystudovala, a nasla jsem praci v druz-
stvu Detecha. Tenkrat jsem viibec nepremysle-
la o vyssi pracovni pozici. Prace v laboratori
mé bavila a byla mym konic¢kem. Pozice pted-
sedy druzstva prisla ne¢ekané, jak to uz v Zi-
voté byva...

Jste zndmym vyrobcem natérovych hmot,
na trhu jste jiz 66. rokem, takZze femeslnici
i kutilové vas velmi dobfe znaji. Co na va-
Sich produktech ocefuji nejvice?

S nasimi zékazniky jsme ve velmi uzkém
kontaktu, a to jak s obchodniky, aplika¢nimi
firmami, tak s kone¢nymi zakazniky. Nasi
obchodni poradci kazdy den zodpovidaji
mnoho dotaztl, na které se zajemci ptaji, tim
je na$ servis unikatni. Doruc¢ujeme, radime,
pocitame spotrebu natérovych hmot a v ne-
posledni radé jsme schopni dodat barvy az
do domu. Na nasich barvach zékaznici oce-
1uji nejvice to, Ze jde o poctivé ¢eské barvy,
jejichz kvalita je generacemi provéfend. Bar-
vy na dfevo a nas vyrobek Karbolineum extra
oSetfuji nejen budovy skanzenu v Roznové
pod Radhostém, ale také §indelové stfechy
pamatkovych objektii prakticky po celé
Ceské republice. Barvy na beton, kov a proti-
plisniové pripravky vysoce hodnoti kutilové

i aplika¢ni firmy.

K vasi historii i sou€asnosti patfi jedna pro-
sluld znacka, a to Regina. Jde o kosmetiku,
ktera provazi jiz nékolik generaci, mne jiz
od détstvi. Na které vékové kategorie
dnes cili?

Vzhledem ke skute¢nosti, ze znacka Regina se
v rodindch ,,dédi“ z generace na generaci, udr-
zujeme stéle velkou uzivatelskou zakladnu,

a to ve vSech vékovych kategoriich. V nasem
sortimentu mame vyrobky pro nejmensi za-
kaznice, a to v podobé vyrobki Jeleni 1dj, az
po nabidku pro Zeny zralého véku. Pfiznavam,
7e v minulosti jsme se vénovali spi$e Zendm,
jejich krase a ptvabu, ale v poslednich letech
se snazime cilit rozmanitymi vyrobky na riiz-
né cilové skupiny, a to napfiklad i na muze. Na
podzim tohoto roku jsme uvedli na trh sadu
vyrobkil pro muze pod znackou Regina for
Men. I muzi o sebe zadinaji pecovat ve vétsi
mife, a proto jim chceme doprat i kvalitni
Ceské vyrobky pod nasi znackou.

www.madambusiness.cz



Cim si dokéze v obrovské konkurenci udr-
Zet své pfiznivce? Je to kvalita, cena, dob-
ra povést? Inovace, které maji smysl? Vy-
robky, které lidé opravdu potiebu;ji?

Ano, prakticky jste popsala vse, ¢im to je. Je to
kombinaci kvality, nasi tradice, rozumné ceny

a vztaht se zakazniky. Praci s kone¢nymi zaka-
zniky, jakymi jsou jak obchodnice, tak i koncovy
spottebitel, ktery ma v soucasné dobé hodné vy-
soké naroky jak na servis, tak na kvalitu. Neusta-
le sledujeme nové trendy v pouzivanych materi-
dlech, obalech i surovinach, vyuzivime poznatky
odbornych pracovist, vyhodnocujeme pozadav-
ky nasich zakaznika a ptizpisobujeme jim na-
bidku dle jejich aktudlnich potteb - dalo by se
fici pfimo na miru.

Nabidka vyrobkut Jeleni lGj se
rozsifuje a upravuje kazdym

rokem. Je to nase top kategorie,
které vénujeme nejvétsi
pozornost.

Jeleni ldj na rty, ale uz také na ruce, je néko-
lik desetileti vasi stélici a ma své netinavné
obdivovatele. Nabizite ho v mnoha varian-
tach. Bude se jeho nabidka jesté rozsifovat?

Nabidka vyrobki Jeleni 1dj se rozifuje

a upravuje kazdym rokem. Je to nase top ka-
tegorie, které vénujeme nejvétsi pozornost.
Letos jsme uvedli na trh Jeleni 1tj Makronka,
ktery je, co se tyce prodejnosti, velmi Gspés-
ny, déle Jeleni Itjj I love JL pro teenagerky

a Jeleni 18j Zuzu pro holéicky. Pro podzimni
obdobi jsme pripravili Jeleni I rty a ruce

a Placentu rty a ruce, jde o pfevratné baleni
dvou vyrobki v jednom obalu.

POMADA MA RTY « KREM NA RUCE

v extrakt
Vitamin C
Vitamin E

PECUIE | CHRANI | REGENERUJE

BEZ MINERALNICH OLE3()

Zeny se bez kosmetiky ne-
obejdou, tim spise Zeny v bu-
siness pozicich. Ur¢ité byste
jim doporucila vyzkouset z va-
$eho sortimentu néco, co je
muze hodné potésit. Mate
pro né néjakou specialitku?

Réda bych jim doporucila

z péstici kosmetiky nasi aloe

vera fadu, obsahuje jemnou
parfemaci. Designem

a funkénosti obalt patfi ke
$pickovym produktim nase-

ho sortimentu. Ja sama po-
uzivdm velmi rada o¢ni stiny

v aplikdtoru Mono-Matic a ra-
senku Jumbo. Pro pristi rok

mame pfipravenou luxusni no-
vinku. Mohu prozradit jen to, Ze to
bude rada pletové kosmetiky s velmi
bohatym slozenim tG¢innych latek.

Prikladate velky vyznam online prodeji?
Zvysuje vas obrat?

Online prodej je obchodovani budoucnosti.
Kazdy, kdo to mysli vazné, tak tento zptisob
prodeje musi akceptovat. V sou¢asné dobé
se i diky celosvétové hygienické situaci zvy-
$uji obraty téch, ktefi tento zpisob prodeje
realizuji.

Jak budeme letos nakupovat vanoéni dar-
ky, to mnozi z nas jesté stale nevédi, i kdyz
do Stédrého dne zbyva par dni. Cim byste
opozdilce radi inspirovali?

Mame v nabidce velmi krdsné darkové sady,

ale i jednotlivé vyrobky. Myslim, Ze na nagem
e-shopu www. reginakosmetika.cz si kazdy

B

Zena, ktera se neztrati

rozhovor mésice IIIIIEE

néco na-
jde, jak pro sebe,

tak i pro ty, které chce
obdarovat.

Koronavirus zasahl svymi dusledky celou
ekonomiku, Detechu rovnéz. Ziskala jste
za tu dobu zkusenosti, které vas donutily
pfemyslet v jinych souvislostech nez do-

posud? Naudila jste se nééemu novému?

Myslim, ze vsichni jsme se mnohému naucili
a stéle se u¢ime. Doba je rychld, reagujeme na
rozhodnuti vlady jak nejrychleji a nejacinnéji
umime. Musim pfijimat opatfeni, komuniko-
vat s lidmi tak, aby opatfenim porozuméli

a mohli se soustfedit bez zbyte¢nych obav na
svou préci a po skonéeni pracovni doby v kli-
du odejit domi za svymi blizkymi.

Urcité Fada zaméstnancu, jimz to profese
dovolila, také pracovala nebo pracuje z do-
mova. Nakolik vam vSem chybéla &i chybi
bézna, vSedni komunikace, potkavani se?

Jsme mensi firma, mame sto zaméstnanct,

a to ndm umoznuje jednat s pracovniky indi-
vidualné. Po vzdjemné dohodé se snazime
skloubit ptijimana opatfeni, pracovni povin-
nosti a osobni potreby nasich lidi. Pracovni
prostiedi jsme prizpusobili tak, abychom ni-
koho nemuseli dlouhodobé¢ izolovat.

Myslite si, Ze si budeme po
leto3ni zkusenosti vice vazit vlastniho zdra-
vi, Ze budeme sem tam pokornéjsi?

Kvuli leto$nim udalostem, které zménily prak-
ticky cely svét, jsme vSichni nuceni pfehodno-
tit svlij pristup k Zivotu. Rychla doba s sebou
nese rozvoj, ale je dobré se nékdy zastavit

a pfemyslet o tom, co je v Zivoté dulezité pro
to, abychom zili $tastné a svobodné.

otazky pripravila Eva Brixi
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I kK zamysleni

Bylinky nds posiluji proti infekcim

Unava, bolest svalt a kloubd, zvySena teplota. Prestoze takové pfiznaky ma
onemocnéni covid-19, stejné projevy nese i obycejné nachlazeni ¢i chfipka.
V kazdém pfipadé, a v rizikovém obdobi zvlasté, se vyplati posilit imunitu.

Jak? To naznacila Mgr. Jarmila Podhornd, majitelka firmy NADEJE, zkusena
bylinarka, jejiz know-how je na Spickové trovni a hodné obdivu:

Mgr. Jarmila Podhorna

Obranu proti virim nekoupime jen v lékar-
né - Gc¢inné pomocniky sezeneme i z pfi-
rodnich zdroju. Co doporuéujete?

Chladné mésice, kdy lidé travi vétsinu dne ve
vytopenych mistnostech, jsou pro prenos virt
idealni. Suchy vnitni vzduch vysusuje slizni-
ce, a ty se tak stavaji nebezpe¢nym prostie-
dim pro mnozeni virtl. Pokud se vytopenym
mistnostem nevyhnete, jako vhodna prevence
poslouzi grapefruit. Vytazek ze semen rada
doporucuji. Tento extrakt piisobi proti stov-
kam kmen virt a bakterii. Navic obsahuje
bioflavonoidy, které posiluji imunitu a Cisti
organizmus, takze pomahaji proti nachlazeni
a infekcim. JelikoZ grepové kapky pisobi po-
dobné jako antibiotikum, pomaha grep nejen
jako prevence virovych a bakteridlnich infek-
ci, ale také pti jejich 1é¢bé. ,,K vnittnimu uziti
se hodi predevsim tinktury, které pomdhaji

v boji proti neprételskym virtim, ale napfi-
klad i plisnim.

Jste také velkou propagatorkou tcinka
hub. Jak ony souviseji s nas§im zdravim?

Podobné jako grapefruit, i dalsi pomocniky

v boji proti nemocem zname z nasi spize. Ty-
pickym ptikladem je pe¢arka neboli Zampion.
Jeho latky ocenime predevsim pti problémech
s hornimi cestami dychacimi, ale i praduska-
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mi. Nejvice prospé$nych prvki se nachazi

v Cerstvych plodnicich a jejich pocet se skla-
dovanim i konzervaci klesa. Nejlépe proto
poslouzi Zampiony ve formé tinktury. Je to po-
dobné jako antibiotikum na horni cesty dy-
chaci. Pe¢arky ale nejsou jediné houby pro boj
s chfipkou a nachlazenim. Podobnou sluzbu
prokazou také japonské houbicky sitake, ty
maji rovnéz vyrazné protivirové ucinky.

Mnoho Cechii neda dopustit na éesnek, ten
snad zaZiva svoji renezanci. Také na néj
spoléhate?

Cesnek je skute¢nym pokladem. Je téméf uni-
verzalnim pomocnikem v pé¢i o nasi kondici.
A to jak sety, ze kterého vyuzivime cibulku,
tak medvédi, ktery nese svou silu v listech. Ja-
ko pomocnik proti $ifeni infekénich onemoc-
néni se pouzival jiz ve starém Egypté. Napti-
klad z 560 znamych kment Zlatého
stafylokoka jich ¢esnek 500 ni¢i.

Doslova médni se stala bazalka, naudili
jsme se ji pouzivat i v zimé...

Nejen v kuchyni, ale i v 1ékarni¢ce poslouzi
bazalka. At ve formé tinktury, ¢ajové smési,
nebo koupele - nezapre své antibakterialni
ucinky, alevu pti bolesti ani pomoc s vykas-
lavanim.

Na jaké byliny byste jesté rada upozor-
nila?

Dobrou sluzbu v prevenci i v akutnim boji

s nemocemi nam prokdzou také rostliny, kte-
ré zname spi$ od nasich babicek. Typickym
priznakem je ¢ertuv kofen, znam také jako
sibifsky Zensen, ktery se pouziva mimo jiné
pri dolécovani infek¢nich chorob, slabosti

a virovych onemocnénich. Certtiv kotfen pii-
sobi jako adaptogen a harmonizator, coz
znamend, zZe zvysuje také obranyschopnost
organizmu.

Jesté v listopadu kvetla na mnohych za-
hradkach lichofefisnice. | ta nam muze pro-
kazat dobré sluzby?

Dobré imunita je zéklad pro boj organizmu
s virovymi a bakteridlnimi onemocnénimi.
K jedném z nejlepsich antibakterialnich pro-
stredka patfi pravé lichofefi$nice. Likviduje
v organizmu streptokoky, stafylokoky a dalsi
druhy bakterii, hlavné na dychacich a moco-
vych cestach.

V dévnych herbéfich se popisuje ucinek
vrby, éerného bezu a jinych rostlin. Spolé-
hate na né také?

Zpracované pupeny vrby v gemmoterapeuti-
kum jsou vynikajicim prosttedkem proti vi-
riim, ale také pomahaji jiz pti vzniklé viréze
a snizuji i vysoké teploty. O ¢erném bezu by-
lo zndmé ptislovi ,,Pfed bezem klekni®. Ke
zlep$eni stavu organizmu se odedévna vyuzi-
valo nékolik ¢asti bezu. Caj z kvétt je vynika-
jicim prostfedkem na nemoci z prochladnuti,
ni¢i bakterie, ¢isti zahlenéné praidusky, plody
zlep$uji nervové problémy, ale pupen ndm
muze pomoci s likvidaci virt a bakterii.

A co méné znamé bylinky, které se vysky-
tuji daleko za nasimi hranicemi?

Také je u nas celd fada cizokrajnych bylin-
nych prostredk, které se vyznacuji antiviro-
vymi a antibakteridlnimi u¢inky. Tradi¢ni
Cinsk4 medicina vyuziva andrographis - mé-
kyn latnaty, ktery se vyznacuje silnym antiba-
kteridlnim a antivirovym ptisobenim. Vilka-
kora - ko¢i¢i drdp pochazi z amazonskych
pralest a ma hodné druht ptiznivych puso-
beni na lidsky organizmus. Jednim z nich je
také protivirové a protizanétlivé pusobeni.

K nejvyznamnéj$im bylindm v tradi¢nim ¢in-
ském lécitelstvi patii zlatice. Jeji hlavni 1é¢ivé
udinky jsou antiseptické a protizanétlivé.
Kazda tato rostlina pisobi likvida¢né na urci-
ty druh virt, a proto je nejlépe zhotovit smés
z téch nejicinnéjsich.

ptala se Eva Brixi

www.madambusiness.cz



O losech, které se méni v darky

O darcich méme kazdy z nas jinou pfedstavu. Nékdo si potrpi na drobnosti

s napadem, jiny miluje neobvyklé zazitky, dalsi stoji o péknou vecefi v luxusni
restauraci a debatu s prateli, pro osobnosti nejednoduchého ladéni jsou umélecké
predméty znaéné hodnoty tim pravym ofechovym. Nékomu staéi par slov, aby se
rozjasnila mysl a ¢lovék se zacal usmivat poté, co zjisti, Ze na né&j ostatni mysli. Jsou
lidé, ktefi kazdy rok pfed Vanoci doufaji, Ze to nejvétsi potéseni naleznou 24. prosince
v kniZce vonici novotou, anebo v novém obleceni ¢i sportovni vybavé. Jezisek aby si
ved| presné zapisky a nic nepopletl. Mozna bychom mu usnadnili praci, kdybychom
spoléhali na zdanlivé obycejnou, jednoduchou véc. Totiz na stiraci losy.

Kdyz bych se vas zeptala, jestli byste chtéli vy-
hrat poté, co zacnete rejdit pétikorunou po po-
li¢cich stiraciho losu, véfim, Ze jinou nez klad-
nou odpovéd bych nedostala. Neznam nikoho,
kdo by fekl, Ze o vyhru nestoji. Pravé losy spo-
le¢nosti SAZKA uz péknou radku let prindseji
spousty radosti nejen béhem celého roku, ale
hojné i v ¢ase predvanocnim a v zavéru posled-
niho mésice. Losy se kupuji pfi vielijakych pii-
lezitostech i hnutich mysli, z legrace, pro zaba-
vu, jako darecky. Casto jen tak, nahodile, kdyz
kraci ¢lovék kolem trafiky, a napadne ho koupit
si kapku adrenalinu v podobé stiraciho losu.
Nebo kdyz se vecer rozhodne zamknout staros-
ti do skiiné a zabrousi do online prostredi
arozhodne se dét prostor sniim a touhdm. Pro¢
to nezkusit? I los za pét korun muze prinést
dobrou naladu. Kazdd vyhra se preci pocita!
Do Vénoc zbyva par dnt. Nemdte-li jesté
véechny darky a premyglite-li, ¢im obohatit
nadilku, je stiraci los urcité¢ dobrou volbou. Je-
ho koupé nezabere prilis ¢asu, je skladny, ne-
ndro¢ny na prepravu, muzete ho poslat v obél-
ce nebo naaranzovat na Stédrovecerni stl,
stejné jako vkusné zabalit a polozit pod stro-
mecek. Takovym losem se da vyjadfit i spous-
ta emoci, ukdzat, jak moc tomu druhému pte-
jete jen to dobré. V dobé, kdy se k vam nas
Casopis dostava, sice jiz Adventni kalendar
Sazky mnozi maji, ale vie se da jesté dohnat,
pokud jste zapomnéli. Vyhry jsou uZzasné

a usilovat par tahy o néjakou z nich...

Lost s nejrozmanitéjsi tematikou vydavé Saz-
ka nespocet, pred svitky hojnosti jsou to

vSak hlavné Vano¢ni prani, ktera mohou nést
nejriznéjsi poselstvi. Osobni pranicko, které
darujici vepiSe, muze adresata provazet dlou-
ho, at uz vyhraje, nebo ne. Slovo je mocna
¢arodéjka, rika se, to uptimné od srdce je
nékdy vic nez samotna vyhra. Nemust jit

o par fadek jen pro vase nejblizsi, ale elegant-
né tak muzete obdarovat kamardady, pratele,
¢leny svého tymu.

Ctytiadvacaty prosinec byva den velkého oce-
kavani. At je vds doma hodné, nebo tuto dobu

Zena, ktera se neztrati

travite sami se svymi vzpominkami. Losy umi
navodit atmosféru, jez ozvlastni slavnostni
chvile. Také se k tomu ¢im dal ¢astéji uzivaji.
Co tfeba letos podarovat Vano¢ni Zlatou ryb-
ku nebo Zlatou supinu? Uz saim nézev napovi-
da, Ze i tentokrat je nac se tésit. Vano¢ni zlata
rybka ma v sobé kod vyhry 8 000 000 korun,
ale také tfeba paradniho auta ¢i luxusni dovo-
lené. Dokonce je 99,9 % lost vyhernich, takze
neni na¢ ¢ekat. Zkusite to? Ja osobné jeden los
vénuji i sama sobé. Na tom nebude urcité nic
$patného.
Zlata $upina muZe nahradit tu opravdovou,
kapti, pod talifem s bramborovym saldtem
a fizkem. Muze poslouzit i jako jmenovka
k darktim ¢i k uréeni zasedaciho poradku
u stolu s pocetnéj$im osazenstvem.
Nevim, jaké zkuSenosti se stiracimi losy méte,
ale ty moje mi napovidaji, Ze i v roce 2020 bu-
dou patfit k tém déreckam, bez nichZ se moje
Vanoce neobejdou.

Eva Brixi
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Spolu pro materstvi

Nemoc, a zejména vazna nemoc
ditéte, byva vnimana tragicky.
AvsSak muze poskytnout i prileZitost
k velkym &indim. Pavlu Skorpilovou,
Lukase Doskocila a Tomase
Veselého privedla k projektu,

ktery chce pomahat nastavajicim
maminkam. Hovofili jsme

o tom s jednim ze zakladatelG,
Tomasem Veselym.

Jak napad vznikl a proé?

Neziskova organizace Fairsurence Spolek pro
matefstvi vznikla jako iniciativa tfi zakladate-
1 Pavly, Tomésde a Lukase, které na stejnou
cestu svedla chut hledat feseni opravdovych
problému. Lukasi i mné k ndpadu na novy
projekt dopomohla vlastni zku$enost, na kte-
rou jsme sami nebyli pfipraveni. Nagim obé-
ma détem totiZ byla diagnostikovana vrozena
vyvojova vada. Zjistili jsme, ze rodi¢ovstvi

a cesta k nému s sebou nesou mnoho nejistot
a ze se v ném mnohdy mtiZeme citit sami.
Rozhodli jsme se svou osobni zkusenost vy-
uzit pro néco smysluplného, a umoznit ma-
minkam, aby si téhotenstvi uzily v psychické
pohodé s védomim, Ze jsou pfipraveny na vse,
co je ¢ekd. Dalsimi cili neziskové organizace je
moznost prodeje vouchert online, aby tak
¢lenstvi mohli snadnéji darovat i partnefi, pri-
buzni ¢i kamarddky, nebo rozsifeni seznamu
vrozenych vyvojovych vad pro uplatnéni naro-
ku na finan¢ni pomoc.

Kdo jsou ,otcové zakladatelé” a jaka byla
jejich cesta ke Spolku pro matefstvi?

Lukas Dosko¢il a ja jsme dlouholeti pratelé
a obchodni partnefi, které spojuje chut budovat
projekty, jez davaji dlouhodobé smysl. Mezi ty

Tomas Vesely
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cal, kterd vyvinula neinvazivni pfistroj pro lé¢-
bu inkontinence. Do Fairsurence jsme tak in-
vestovali nejen své uspory, ale vlozili do néj

i sviij osobni pfibéh a odborné zkusenosti

s prosperujicimi startupy pravé z oblasti zdra-
votnictvi, e-commerce, ¢i dokonce automotive.
Ja osobné se ve Spolku i nadale vénuji budovani
strategickych partnerstvi a finanénimu fizeni.
Pavla Skorpilova téméf tii roky piisobila

v inova¢nim tymu startupového studia Creati-
ve Dock v Praze, které testuje a stavi nové pro-
dukty a sluzby pro velké korporace v ramci
Ceska, Rakouska, SV}’Icarska a Némecka. Vé-
novala se zde pestré $kale projektt pro klienty.
Pattily mezi né napiiklad znacky Skoda, Raif-
feisenbank (AT) ¢i E.ON a dalsi. Do projektu
Fairsurence prinesla své zkusenosti s projekto-
vym vedenim, inova¢nimi procesy a vyzku-
mem digitalnich produktd a mé na starosti
predevsim exekutivu projektu.

Co projekt obsahuje a na jaké hlavni prob-
Iémy se zamé¥il?

Fairsurence Spolek pro matefstvi je neziskova
organizace, kterd svou sluzbou vytvari kom-
plexni podporu budoucim i stavajicim ma-

minkam.

Hlavnimi benefity ¢lenstvi ve spolku jsou:
a) Finan¢ni pomoc ve vysi jednoho miliénu
korun v ptipadé, Ze se ¢lence Spolku narodi
dité se zavaznéj$im typem vyvojové vady. Se-
znam byl vytvoren na zékladé spoluprace
s odborniky, prednosty détskych klinik, kteti
nam pomohli vytipovat vyvojové vady zava-
znéjsiho typu, a to z pohledu dlouhodobého
snizeni kvality Zivota ditéte a rodiny. Penize
rodiné pomohou s vypadky pfijmi spojenymi
s péci o dité, s ndkupem zdravotnich pomuicek
¢i procedur, které nejsou hrazeny z vefejného
zdravotniho pojisténi.
b) Nefinan¢ni benefity, na které maji ¢lenky
néarok i v ptipadé bezproblémového téhoten-
stvi:
® Neomezeny pocet online konzultaci s od-
borniky prostfednictvim portalu
Ulékare.cz po dobu tfi let. Mohou se tak
obratit na gynekology, pediatry, vyzivové
poradce, ale tfeba i psychology.
® Obsahova platforma, prostfednictvim které
se maminky dostanou k ovéfenym infor-
macim v podobé ¢lanki o zdravi, téhoten-
stvi a matefstvi.
® Pichled ndroki v ramci zdravotniho a soci-
alntho pojisténi.
® Prakticky rozcestnik se seznamem praco-
vi$t a kontaktti na pfislusné odborniky

www.madambusiness.cz



z oblasti paliativni a rané péce, nadace

a dalsi specializované organizace, které se
vztahuji pravé k pééi o dité s vrozenou vy-
vojovou vadou.

Komu je pomoc uréena a za jakych podmi-
nek?

Spolek funguje na principu vzajemné pomoci
a solidarity. Pokud se ¢lence narodi dité s vro-
zenou vyvojovou vadou ze Spolkem stanove-
ného seznamu 72 diagndz, pak ziskd narok na
jeden milion korun. Pokud se ¢lence narodi
zdravé dité, jeji penize ve Fondu finan¢ni po-
moci pomohou jiné mamince, kterd takové
$tésti neméla. Viechny ostatni nefinan¢ni be-
nefity v§ak muZe vyuzivat i v ptipadé, Ze se
narodi dité zdravé.

Celych 90 % z ¢lenského prispévku jde oka-
mzité do Fondu finan¢ni pomoci, odkud se
berou penize v ptipadé, Ze bude potieba né-
které z ¢lenek vyplatit finanéni pomoc. Zby-
Iych 10 % z jednorazovych ¢lenskych pri-
spévka jde na zajisténi nefinan¢nich benefita
(napf. na thradu konzultaci portalu Uléka-
fe.cz atd.), jejich rozvoj (napt. soustavné bu-
dovani rozcestniku) a na bézny provoz nezi-
skové organizace.

Snahou Fairsurence je, aby se Zeny stavaly
¢lenkami Spolku proaktivné, predtim, nez je-
jich détem byla vyvojova vada diagnostikova-
na. Zamezuji tim zneuzivani sluzby a zaroven

H

N\

jim to dovoluje poskytnout pomoc tém ¢len-
kdm, které na ni budou mit narok.

Kdo se muaze stat ¢lenkou?

® Zeny, které prijmou stanovy a Kodex Spolku,

® jsou ve véku mezi 18 a 40 lety,

® o ditéti premysleji nebo jiz jsou téhotné, a to
nejpozdéji do jednoho dne pred porodem.

® zaplati jednordzovy ¢lensky prispévek ve vy-
§i 5000 K¢, (coz odpovida 139 K¢ za kazdy
meésic, kdy ¢lenku a jeji miminko Spolek

projekt pomoci I

kryje — narok na finan¢ni pomoc Ize totiz
uplatnit kdykoliv od narozeni az do 36 mési-
¢l po narozeni miminka).

Jsou uz néjaké konkrétni vystupy nebo
zkusenosti z praxe?

Spolek pro matefstvi md jiz tfi tydny po spusté-
ni desitky registrovanych Zen a setkava se s po-

zitivnimi ohlasy maminek.

otazky pfipravil Pavel Kacer

INZERCE

UDELEJTE RADOST SVYM BLIZKYM
DARKOVOU KARTOU

=z

BliZ&i informace naleznete na https://www.rossmann.cz/o-nas/darkove-karty
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I trendy a vyzvy

Nase déti budou ucit roboti

Zacali jsme zdanlivé nesmyslnym
tvrzenim. Uméla inteligence prece
nemuze prekonat lidsky rozum

s tvaréim védomim, proto se
nemuUzeme od robotll naucit vilbec
nic. Pfesto uz dnes vyuzivame
humanoidy ve vzdélavacim
procesu. Rozhovor se specialistkou
Janou Veéerkovou, zakladatelkou
projektu Coding Boodcamp Praha,
ktery provozuje neziskova
organizace datadyou z.s., kterou
jsme pozadali o rozhovor, vas tedy
asi prekvapi:

Méli bychom se bat, Ze nas roboti pFipravi
o praci?

Uz desitky let se objevuji zpravy, Ze nas roboti
vysttidaji. Neddvno jsem vidéla krasné srov-
nani tfi obalek némeckého magazinu Spiegel,
z let 1964, 1978 a 2016. Viechny predikovaly,
Ze technicky vyvoj bude znamenat zanik pra-
covnich mist. Podivejte se na statistiky neza-
méstnanosti v poslednich letech — pokud by
platila iméra, Ze vys$si mira automatizace zna-
mend méné pracovnich mist, tak by jak v Né-
mecku, tak v Cechich méla nezaméstnanost
rist, a pritom tomu bylo pravé naopak.

Dnes se roboti stéle vic podobaji ¢lovéku.
Myslite, Ze to je spravna cesta, nebo nas
to priblizuje svétu, ktery vyliil spisovatel
Karel Capek v utopickém dramatu RUR?

Nejvice kontroverznimi roboty jsou tzn. huma-
noidy, aneb roboti, ktefi pfipominaji lidské by-
tosti. Zde narazime na limity toho, co jako spo-
le¢nost v tento okamzik akceptujeme. Lidsky
vyhliZzejici roboti zdroven mohou pfinaset riz-
né zajimavé etické otazky do budoucna v ptipa-
dech, kdy nejen jako lidé vypadaji, ale zaroven
dosahli takového stupné vyvoje, Ze by je ostatni
lidé povazovali za inteligentni ,,bytosti®.

Vyuzivate roboty pfi vyuce nebo tieba ve
vzdélené budoucnosti byste chtéli?

Jsou dva hlavni zptisoby, kterym se roboti mo-
hou podilet na vyuce. Prvnim je programovani
samotnych robottl, coZ je pro déti zdbavna for-
ma ucenf se logickému mysleni. Cim méné ma-
ji déti pocit, ze se aktivné uéi, tim lépe — nejlep-
§i je, kdyz jsou natolik vtahnuty do tvorby, Ze
ani vnimaji ¢as. Proto je programovani her ¢i
robot tolik oblibenou formou uceni progra-
movani pro déti. Programovani ale neni jedi-
nou dovednosti, kterou se déti takto zdokona-
luji. Jde o kreativni proces, do kterého se
zapojuji v tymu spoluzakd. Zaroven pracuji na
projektu, jehoz vysledky mohou hrdé prezento-
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vat svym kamaradaim ¢i rodi¢tim. Déti se také
udi trpélivosti, protoze brzy zjisti, ze kazda
vlastnost, kterou robot ma mit, je tfeba dobte
promyslet a naprogramovat, peclivé krok po
kroku. Druhym zptsobem je zapojeni samot-
nych robott misto nebo vedle uciteltl. V Nizo-
zemi méli neddvno zajimavy pilotni projekt ve
$koléch, kdy roboti u¢ili zéky angli¢tinu. Robot
komunikoval s kazdym zakem individualné

a napriklad ho pozadal, aby mu ukazal na ta-
bletu konkrétni véci, pripadné vedl jednoduché
konverzace. Zaci v priizkumu neméli pred ro-
botem Zadny ostych, nebali se délat chyby

a tim, Ze §lo o zcela individudlni pfistup, tak je
vyuka i vice bavila a byla lépe orientovana na
jejich konkrétni potteby.

Mohou naopak nauéit roboti déti progra-
movat?

Ur¢ité, uz od roku 2012 je k dostdni naptiklad
Raspberry Pi, vyvijeny britskou nadaci, jejimz
cilem je propagovat vyuku programovani na
$kolach. Tato nadace vyvinula celou sérii kur-
z zdarma, jsou vhodné pro vyuku programo-
vani, v¢etné robott.

Jakou roli hraje programovani v robotice?
Zcela zasadni. Roboti délaji pouze to, co jim

nékdo ,,fekne®, to znamens, Ze to, co jim nena-
programujete, to neumi.

Jana Vecerkova

zakladatelka Coding Bootcamp Praha, pU-
sobi jiz deset let v oblasti startupt a vyvoji
inovativnich produktii po celé Evropé. Vy-
studovala ve Velké Britanii. Coding Boot-
camp Praha je mezinarodné ocenovany
program pro lidi ménici kariéru do webo-
vého vyvoje.

Coding Bootcamp Praha byl prvnim coding
bootcampem na ceském trhu a nadéle je
jedinym c¢eskym poskytovatelem takto in-
tenzivnich skoleni. Funguje nepretrzité od
zaii 2016 a vzdélal vice nez 200 novych
programatord. Coding Bootcamp Praha byl
jako jediny evropsky coding bootcamp

ocenén prestizni americkou univerzitou
MIT a Evropskou komisi pro vysokou
Uspésnost absolventd a Uspésnost budou-
ciho uplatnéni. Vsechny kurzy je nové moz-
né studovat osobné nebo online. Vice na
www.codingbootcamp.cz.

Vy mate osobni vztah k robotim?
Automatizace je v dne$ni dobé pritomnd skoro
ve vSech oblastech a do budoucna nam muze
dale pomoci vylep$ovat kvalitu nasich Zivotu.
Uchytili se néktefi vasi studenti v robotice?
V nasich programech Coding Bootcamp Praha
se soustfedime na webovy vyvoj. Nektefi nasi

studenti ale maji o robotiku dlouhodoby zdjem.

pfipravil Pavel Kager

www.madambusiness.cz



Eliska Lhotska, nové Sperky, filozofie

Sloganem ,Zustan online, zachrai Zivoty”
instalovala Eliska Lhotska Sperkafské
novinky ze svého ateliéru na podzimnim
festivalu Designblok. Autorcin kratky
manifest nadéle provazi i predvanocéni
prodej jejich vyrobkd. Vyzyva jim

k ohleduplnému nakupovani a podpofe
lokalnich znacek, které obvykle umoziiuji
nakup také online a pfedvéanoéni sezéna
byva pro pokracovani jejich podnikani
klicova. Desitku novych Sperkd, o niz
Cerstvé rozsifuje svou posledni, vodou
inspirovanou kolekci So, Ize pofidit

na e-shopu eliskalhotska.cz.

,Opét je ¢as se semknout, abychom leto$ni
podzim a zimu preckali a v8ichni prezili. Proto
i nakupy vanocnich darktt mizeme promyslet
tak, aby nej en potééily, ale také podpof‘ily naéi
kdy jindy. Po zkusenosti s )arnlm lockdownem
spousta lokdlnich tvircti pracovala na vylepse-
ni online prodejnich platforem. Vysnéné vy-
robky se proto daji sehnat i z bezpe¢i a pohodli
vlastniho gauce,“ komentovala Elidka Lhotska.
Na e-shopu designérky je mozné vybirat mi-
mo jiné z novinek, jez nesou myslenku jeji po-
sledni kolekce So. S dokonale vylesténym
$perkem ndpadné pripominajicim matérii vo-

dy tak obdarovanému svétujeme také posel-
stvi o nepostradatelnosti i krase této Zivoto-
darné tekutiny, které motivovala autoréina
obava z ohrozeni jejich zdroji. Mezi Cerstvymi
prirtistky So dominuji nausnice - od jemnych
symetrickych kapek a lesknoucich se stiibr-
nych hladin az k vyraznéj$im asymetrickym
formam. Pozornost poutaji zejména naramky
z masivnich Fetizk ovésenych elegantnimi
Fi¢nimi perlami. Precizni femeslna préce, pti
niZ jsou ru¢né tvarovana a spojovana jednotli-
va oka Fetizku, se promita jak do luxusniho
vzezieni, tak i cen ndramkd.

Vedle novych prirtstka designérka v nabidce
doplnuje také mezi zakazniky doposud nejobli-
bengjsi kolekci New Archeology. Chlebovou
stiidku coby symbol névratu k zdkladnim hod-
notam, domovu, rodiné, pokote i srde¢nosti
odléva do drahych kovt. Stéibrné ¢i pozlacené
prsteny, nausnice ¢i ndhrdelniky se tak ne na-
hodou stavaji soucasti rodinnych $perkovnic
predavanych z generace na generaci. Po skon-
¢eni prislusnych vladnich opatteni bude mozné
$perky kromé e-shopu www.eliskalhotska.cz
zakoupit opét i v kamenné prodejné Showroom
na adrese Klimentska 3, Praha 1.

V prazském ateliéru ji pod rukama vznikaji
drobné artefakty na pomezi designu a uméni.
Sperky pro ty, kteti chtéji zdobit sv4 téla a z4-

radosti a darky

roven autorskymi objekty intimné vyjadfovat
navenek svou osobnost. Prvni z trojice kolekeci
Elisky Lhotské, New Archeology — symbolické
odlitky chlebové stiidky ve stfibre a zlaté — se
do povédomi zapsala coby ,,$perky z chleba®
Ta doposavad posledni, So, simuluje lesklou
vodni hladinu jako zrcadlo nastavené svédomi
a proménila jiz tieti nominaci designérky na
ceny Czech Grand Design ve vitézstvi. (tz)

INZERCE

Doplnék stravy

Mgr. Jarmila Podhorna

Doplnék z bylin

jako podpora
organismu

proti virim a virovym

onemocnénim

Tato kira je sestavena z bylin a pupenovych
vytazkd, které zvysuji imunitu a ptisobi
protivirové. Karu Ize doplnit i grepovym
olejem na potirani. i

Mozné i sestaveni kiry dle Vasic
individudlnich potizi.

Mgr. Jarmila Podhorna - NADEJE
objednavky na tel./fax: 582 391 207,
GSM: 737 525 301 poradna: 582 391 254
798 46 Brodek u Konice 3

e-mail: objednavky@nadeje-byliny.eu
www.bylinnyherbar.cz

www.nadeje-byliny.eu




B |etem svétem / Spetka moudrosti

ROSSMANN inspiruje Zeny, které prisly o praci

ROSSMANN ve spolupraci s reklamni
agenturou DDB pfichazi s novym
unikatnim projektem ROSSMANN
Zenam. Jeho cilem je poskytnout
podporu Zenam, které kvuli soucasné
situaci pfisly o praci.

Projekt navazuje myslenkou na stévajici ko-
munika¢ni koncept spole¢nosti, ktery se za-
méfuje na péci a krasu. Diky spolupraci

s portdly Jobs.cz a Prace.cz miize nyni ROSS-
MANN poskytovat péci svym zakaznicim
nejen svymi produkty, ale také relevantnim
odbornym poradenstvim. ,,V poslednich mé-
sicich prigli v Cesku o préci desetitisice lidi

a z vetsi ¢asti jde bohuzel o zeny. Projekt
ROSSMANN Zenam vznikl proto, Ze chceme
byt nadim zdkaznicim oporou a pomdhat jim
toto ndro¢né obdobi prekonat, pfiblizila
vznik kampané Marcela Syrovatkova, vedouci
marketingového oddéleni ROSSMANN.
Vizudlni strdnka kampané ptsobi minimalis-
ticky a na prvni pohled produktové. Ve sku-
te¢nosti v§ak komunikuje pfesny opak - tedy
to, Ze na ziskani nové prace ¢i zvladnuti po-
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Komin

Nase roubend chalupa toho hodné pamatuje.
Stala uz za prvni pramyslové revoluce, kdy tkal-
covsky stav v sednici vytlacovala textilni manu-
faktura. Byla svédkem padu Habsburské monar-
chie, vyhanéni ceskych rodin ze Sudet a o par let
pozdéji odsunu némeckych spoluobcant. Na to,
ze byla sroubena z borovicovych trami a slepe-
na slamou s jilem, vypada potad zachovale a by-
telné. Jen ten komin!

Roubenku vlastné korunuji kominy dva, pro-
toze staveni bylo postaveno jako dvougenerac-
ni a disponuje dvéma topenisti. Kazdy z nich
se véak chovd jinak. Kdyz zatopi ve svych kam-
nech mladé chasa, okoli se dusi v temném dy-
mu. Z komina nés starych vychdzi sotva vidi-
telny prouzek koure, i kdyz prikladame
vydatné a topime vSichni stejnym dievem

z nedalekého lesa.

Diky tomu jsme si vyslouZili u mistnich povést
skrblikd, prazskych lakomcii a chudaka. Mysli si
0 nas, ze se i v mrazivych dnech tetelime uvnit#
zimou a kamna nechévame studena. Protoze se
nase obydli otocilo ke vsi zady a okny se diva ji-
nam, ptipisuji nam k horsimu, Ze si vecer ani ne-
rozsvitime, abychom Setfili elektrikou. Korunu
véi té chamtivosti jsme nasadili tim, Ze se oblou-
kem vyhybame hospodé¢, nechodime na pivo

a jsme zaprisahli nekurdci. Nahromadéné tspo-
ry zfejmé strkdme do slamniku.

[ Preolanns
BUSINESS
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hovoru je tfeba vic nez jen kosmetické pro-
dukty. ,Pro klienta, ktery ma ve svém portfo-
liu Sirokou skalu kosmetiky, je to velmi od-

Na hledani nové prace
nestaci jen uhrancivé oci

Proto spolupracujeme s Jobs.cz a Prace.cz
a spolefné vim pomdhdme dosdhnout vadich cfll.

Titstéin vie o nadl pomoc na
LT ST L2/ MR- PO RIm

R@BSSMANN
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Nas komin tedy nekouf, ani kdyz kamna nala-
dujeme smolnatymi poleny. Ale uz davno ho po-
znamenal zub ¢asu a udalosti, které po staleti
prochdzely vesnici a zanechaly tu sva svédectvi.
Prosté mu nahote dobry kus chybi. Nevypada to
pékné, vyskou nedosahuje tirovné hiebenu stre-
chy, a v tom spociva to certovo kopytko. Nedo-
kaze se vyporadat s klimatickou zménou.

V praktickém Zivoté se to projevuje tak, ze se
bojime zapalit ohen, kdykoli se zvedne prudsi
vitr. A Ze pocasi byva v poslednich letech divoké
a vétrné! Mohutny proud vzduchu pak nabere
opacny gard, chyti jakousi kontrafales a Zene se
shora potrubim dovnitf chalupy. Plameny, které
pak z kamen vyslehnou, nahanéji hrizu i otrlé-
mu ignorantovi, protoze hrozi zni¢ujici pozar.
V takovych dnech radéji ztistavame bez tepla.
Ono véak staci, kdyz vitr vyzene saze z komina
a trubek a rozfouka je po mistnosti. Neznaly
¢lovek, jenz by nas navstivil, by se dal potom
stézi presveédit, ze v domé uz nemame Cernou
kuchyni.

Rodinnd rada proto ptisla s radikalnim resenim.
Komin se musi zhruba o metr a ptl nastavit, tak
jak se slusi a patfi. A zacala shainka po mistru
kominickém, ktery umi nejen vymetat, ale i sta-
vét. V nejblizsim okoli v§ak uz vymfeli po meci
a v okruhu padesati kilometri pracuji tfi. Oslo-
vili jsme je s poptavkou. Ptilakat se ndm podafi-
lo dva. Prvni sliboval, Ze se ozve, azZ dokon¢i za-
kézku v Podkrkonosi. Jenze tydny ubihaly

a kominik nikde. Skon¢ilo to vymluvou, Ze ne-
ma pokryvace a bez néj do toho neptijde.

V ohni jsme méli jesté jedno Zelizko. Odbornik
ptijel, znalecky posoudil zchatralost komina, vy-

vazné gesto. Jsme radi, ze jsme ho mohli spo-
lu s drogistickou sitit ROSSMANN realizovat.
Chtéli jsme prekvapit a zaroven jasné predat
myslenku kampané. Je skvélé, ze nejde jen

o klasickou produktovou kampari a Ze se
znacka rozhodla pro takto komplexni pro-
jekt, kterym muiZze svym zakaznicim skute¢né
pomoci,“ fekl o kampani Mike Tucker, creati-
ve director DDB.

Hlavni ¢ast projektu se odehravé na webo-
vych strankach www.rossmann.cz/rossmann-
zenam. Na navstévnice webu zde ¢ekd odbor-
né poradenstvi v oblastech dusevniho zdravi,
persondlnich zalezitosti, vzdélavani a mnoha
dal$ich. Obsah jednotlivych kategorii vznika
také ve spolupraci se zndmymi tvafemi riz-
nych profesnich odvétvi. Své prispévky zde
maji zkusené personalistky, profesiondlni sty-
listky, make-up artistky a influencerky -
napt. bloggerka Kristyna Dolejsova s uspés-
nym projektem Za normalni holky, kterym
povzbuzuje Zeny, aby se citily dokonalé pravé
takové, jaké jsou. Novy projekt ROSSMANN
Zendm je mozné sledovat na socialnich sitich
ROSSMANN ¢i pod hashtagem #rossmann-
zenam. (tz)
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pocital, jak situaci napravit, i cenu. Vse jsme od-
kyvali v nadéji, ze tentokrat to vyjde. Jenze
k provedeni nastaveni si znalec vyzadal hydrau-
lickou plo$inu. Nepoleze preci na komin po Ze-
briku, ze?! Specialni stavebni technika, kterd je
na okrese pouze jedina, a proto zadana, se vSak
také ukazala jako nepouzitelnd. Chybi prostor,
kam by se mohla umistit. Dali{ $ance tedy padla.
Jesté se rozhorel napad na vyreseni kominové
krize svépomoci. V zetdkovi, ktery md stavebni
pramyslovku, se probudila hrdost. Rekl, ze se do
préace pusti sam. Snad to myslel upfimné. Ale po
smutné zpravé v novindch, Ze predseda posla-
neckého klubu komunistil propadl pti opravé vi-
kendové chalupy stfechou, jsme ho od tohoto
umyslu odradili.
Na obecnim ufadé ndm poradili $ikovného mi-
stniho zednika, ktery umi i kominy. Nez jsme se
ho v8ak rozhodli vyhledat a oslovit, musely do
nasi vsi prijet Ctyfi hasi¢ské sbory k pozaru, kte-
ry vznikl od $patné provedené opravy komina.
Na viné byl zednik-vieumél. Rekli jsme si, ze
jsme méli $tésti v nestésti, protoze jsme mohli
dopadnout podobné.
V leto$ni zimé budeme bedlivé sledovat piedpo-
vedi pocasi. Nejen teplotu, rosny bod a srazky,
ale také silu a smér vétru. Pokud bude hrozit ka-
lamita, nejenze nezatopime, ale peclivé utésnime
véechny vystupy z komina. A vzdalenéjsi bu-
doucnost? Tésime se na ¢tvrtou primyslovou re-
voluci, az dorazi i k ndm na sever. S ni se snad
objevi i roboticky kominik, ktery se nebude bat
vylézt na stfechu, obejde se bez pokryvace
a 7adnd zakazka mu nebude zanedbatelna.

Pavel Kacer

www.madambusiness.cz
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Cesky chtéji nakupovat vyhodné,
ale ne na ukor volného c¢asu

Ceské Zeny jsou svou zalibou

ve slevovych akcich povéstné.
Celkem 58 % jich vyhodné ceny
vyhledava aktivné. Bezmala dvé
tretiny Cesek pak priznaly, ze ve
slevach nakupuiji ¢asto i produkty,
které aktualné nepotiebuiji. Vice
nez polovina dotazanych zaroven
uvedla, Ze je pro né nakonec
dulezitéjsi casova uspora nez ta
finanéni. Vyplyva to z aktualniho
prazkumu spoleénosti dm drogerie
markt, ktery se zamé¥il na nakupni
chovani Cesek.

Prizkum pro spole¢nost dm drogerie markt,
do néhoz se zapojilo vice nez 500 ceskych zen
ve véku od 25 do 60 let, realizovala agentura
STEM/MARK. Setfeni ukézalo, Ze zlevnéné
zbozi je pro né skute¢né atraktivni. Pouhych

6 % dotazanych dokaze slevam odolat a v prii-
zkumu uvedlo, Ze si zlevnéné produkty, které
aktudlné nepottebuji, potidi jen zfidka.

Na 64 % respondentek naopak sdélilo, ze v ak-
cich ¢asto nakoupi i zbozi, které sice obvykle
pouzivaji, v dany moment je ale nepotiebuji.
Cela ¢tvrtina Zen pak ve slevach nakupuje

i zbozi, které bézné nepouziva a jedinym mo-
tivem k nakupu je pravé sleva. ,,Slevy jsou pro
zékazniky velkym lakadlem a nékdy - ¢asto
vlivem ¢asového presu - je jim opravdu tézké
odolat. Takové slevové akce jsou ale zpravidla
vykoupeny uzitkem, ktery prodejci pfinesou.
Nékteti obchodnici je nabizeji vyiménou za
osobni udaje. Jini pak spoléhaji na to, Ze zaka-
znikovi v kosiku neziistane pouze jeden pro-
dukt a v obchodé utrati vétsi obnos, nez pu-
vodné zamyslel,“ vysvétlil marketingovy
konzultant Radek Skornicka.

Zeny se o slevové akce zajimaji aktivné a vy-
hledavaji je zcela zamérné. To potvrdilo 58 %
dotézanych. V pfipadé Zen do 29 let je to pak
dokonce 68 %. I pies zalibu ve slevach vsak az
53 % dotdzanych Cesek dodalo, Ze je pro né
mnohem dulleZitéjsi casova uspora nez financ-
ni. Preference tspory ¢asu pak pozvolna roste
s vékem. Prizkum ukazal, Ze Zeny rady naku-
puji v akcich, nejsou ale ochotny tomu podti-
zovat sviij volny ¢as. Tento postoj souzni s pri-
stupem spole¢nosti dm. ,,Mottem dm drogerie
markt je slogan Zde jsem ¢lovékem. To nds za-
vazuje k ohleduplnosti viici potfebam nasich
zdkaznikd. Proto jim garantujeme ceny, které
jsou nastavené tak, aby byly opravdu dlouho-
dob¢ vyhodné. Pokud snizime cenu produkt,
plati toto snizeni vZdy minimalné po dobu
¢tyf mésictl. Zakaznikéim tak ddvdme moz-

Jak casto si v akci koupite
produkt, ktery obvykle

pouzivate, ale v dany moment
ho vyloZené nepotiebujete?

“h

velmi éasto obéas

ziidka

Nakupy v akci planujete predem,

Jak casto si v akci koupite
produkt, ktery obvykle
nenakupujete a v dany moment
ho ani vyloZzené nepotrebujete?

obéas
ziidka

velmi éasto

nebo se o koupi akéniho zbozi rozhodnete aZ v misté prodeje?

{2529 let
| 30-44 let

! 4560 let

B Vétsinou aZ v misté prodeje

B Spise az v misté prodeje

..........................................................

nost své oblibené produkty poridit si az ve
chvili, kdy je skute¢né pottebuiji. Setii tak
svym ¢asem a samoziejmé i penézi,“ uvedl Jifi
Peroutka, manazer komunikace spole¢nosti
dm drogerie markt.

Z priizkumu déle vyplynulo, ze Cesky nejsou
jednotné v otdzce, zda planuji ndkupy akéni-
ho zbozi pfedem, nebo se k jeho porizeni
rozhodnou az v prodejné. Polovina oslove-
nych Zen preferuje nakupy planované s pred-

Zena, ktera se neztrati

R
0

[ SpiSe planuji predem

B Vétsinou planuji predem

.........................................................

stihem, druhd polovina potizuje zbozi ve sle-
vach dle momentdlniho rozhodnuti béhem
nakupovéni.

Obecné se k planovani nakupti predem prikla-
néji starsi zeny. ,,Diky systému dlouhodobych
cen, ktery mame nastaveny jiz od roku 2007, si
mohou zékaznici nakupy promyslet a planovat
s velkym ¢asovym predstihem. Nejsou tak nu-
ceni do neuvazenych nakupnich rozhodnuti,*
uzavtel Jifi Peroutka. (tz)
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